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І. Монографии и участия в монографии
1. Костова, Н.,  Организационни и методологически аспекти на оценката на предприятие, Варна, Наука и икономика, 2013, (монографичен труд по конкурса за „професор” съгласно изискванията на ЗРАСРБ), 438 стр.
Монографичният труд цели да бъдат изследвани концептуалните основи на оценяването (оценъчните бази, подходите  и моделите) с акцент върху проложението на финансовата отчетност и финансовия анализ в оценката на предприятие и на тази  основа да се очертаят проблемите на оценяването, в т.ч. при преобразуване, покупко-продажба и непарична вноска на предприятие. Анализът и изводите в него са базират на достиженията на теоретичната мисъл, нормативната уредба и оценителската практика, както в развитите страни, така и в България.

В глава първа са изведени общите положения на концептуалния подход към оценяването. За успешното социално присъствие на всяка независима професия, каквато е и оценителската значение имат три предпоставки: развита теория, подходящо законодателство и добра практика. Затова се счита, че обследването на концептуалните основи на оценяването следва да се направи от тези три позиции.

Въпросът за предмета на оценяването трябва да се разглежда според двуаспектната му същност - като теория и като практическа дейност. Оценяването има за свой обект отделните активи, пасиви, капитал и предприятието като цяло. Оценяването като теория развива знанието за тях, а като практика се конкретизира в процес, целящ обективното им оценяване. Дефинирането на оценяването като теория, би могло да се постави от съдържателни, методически и целеви аспекти. Разглеждането на оценяването от трите аспекта навежда на мисълта, че при дефинирането му не може да се дава превес на единия или другия аспект. И трите отправни точки: обектите на оценяване, подходите на оценяване, целта и ползвателите на информацията от оценките са еднакво важни за осмислянето му. Без да се омаловажава значението на някоя от тях е предложена следната дефиниция за оценяването: оценяването има за предмет извеждане на индикативна стойност в пари на даден актив, пасив, капитал или на дадено предприятие като цяло към даден момент, като се прилагат различни подходи и методи в зависимост от конкретните потребители, цели и условия. Оценяването е преценка на икономическата полезност от определена гледна точка, която обектът би имал за своя ползвател. Оценката винаги е в пари, извършена е към точна дата и е насочена към бъдещето от гледна точка на вземане на икономически решения.  
При дефиниране на оценяването като практика е целесъобразно да се отчетат редица моменти: оценяването представлява мнение на независим оценител; цели извеждане на стойност на обекта в парична форма; извършва се в зависимост от конкретна цел; взема се предвид определен момент от време; съобразяват се условията на конкретен пазар; заключителен момент на оценяването е извеждане на доклад.
Оценките в/на предприятието се извеждат на база информация от финансовата отчетност, от което може да се заключи, че успехът на оценяването е зависим от нейните качества. Оценяването на активите, пасивите, капитала и на предприятие като цяло на база финансовата отчетност се явява важен инструмент за вземане на различни икономически решения от заинтересованите лица, но то притежава и редица ограничения, конкретно детайлизирани в монографията.

С приемането на Закона за независимите оценители (ЗНО) се регламентира дейността на една нова професия - професията на независимия оценител, но нормативните  актове в България позволяват и използване  на оценители в качеството им на вещи лица и експерти (т. нар. „нормативно оценяване“). Съществуват прилики и разликите в статута на независимия оценител и експертите/вещите лица. Като основни различия се посочват: начинът на нормативно уреждане на дейността им; прилаганите процедури за оценяване; издаваните актове за възлагане на оценките; наличие или липса на обекта към датата на оценка; различия в предмета на оценка, в крайния резултат и заключителния документ от оценката и тяхното правно значение;  диференцираност в правния режим за реализиране на отговорността на оценяващия. Независимо от тези различия авторът счита, че уредбата на нормативното оценяване в някои отношения би могла да препраща  към изискванията на ЗНО с цел повишаване качеството на експертното оценяване. 

Налага се мнение, към което се придържа и автора, че националното законодателството в областта на оценяването изостава и не кореспондира с европейските нормативни актове и директиви. Във връзка с приемането на ЗНО бяха приети като действащи Стандартите за бизнес оценка, които се използваха за целите на приватизацията. На сегашния етап обаче, тези стандарти звучат архаично, тъй като не са актуализирани и хармонизирани със свързаните с тях нормативните актове в България и с действащите към момента международни и европейски оценителски стандарти.  Затова с решение на Общото събрание на Камарата на независимите оценители в България от 09.06.2012 г. се приема Международните стандарти за оценяване (МСО) да бъдат препоръчителни до 31.12.2013 г. и от тази дата да се прилагат като задължителни. Това решение е оценено в разработката в светлината на съществуващите световни практики и състоянието в България.

По отношение на самите оценителски стандарти - МСО и Европейски стандарти за оценяване (ЕСО) се отчита обстоятелството, че ЕСО са ориентирани предимно към оценяване на недвижими имоти. Освен това и двата вида стандарти съдържат норми с еднаква насоченост и принципност, но същевременно са налице области на различия. Всеки един от тях притежава силни и слаби страни. При положение, че се изберат и се въведат само едните или другите е изразено мнение, че оценителската  практика в България би била ощетена.  Тя изпитва необходимост от налагане на нормативни актове, съдържащи не само насоки и принципи, но и конкретни правила, които да детайлизират материята, за да се преодолеят създадените слабости. Предвид спецификата на оценителската практика в България са възможни два подхода: въвеждане на МСО в комбинация с приемане на  собствени (национални) правила за оценяване, които да компенсират липсата на конкретика в МСО от гледна точка на практиката или разработване на национални оценителски стандарти. Според автора, прилагането на втория подход е твърде сложно. Изисква се разработване на такива национални стандарти, които да бъдат всеобхватни по отношение на оценяването в България и същевременно хармонизирани  с международно приложимите. Това е трудна и комплексна задача и съществува риск от неуспешното й реализиране, а същевременно би струвало разходване на изключително много ресурси без увереността от постигане на професионален успех. Този подход може да бъде решение, ако се разработят всеобхватни и конкретни национални оценителски правила.

По-нататък детайлно и критично се разглежда съдържанието на ЗНО и на Кодекса за професионална етика на независимите оценители. На база посоченото би могло да се обобщи, че с нормативната уредба в оценяването е поставено началото на неговото адекватно развитие. Съществува обаче необходимост от промени както в Закона за независимите оценители, така и в Етичния кодекс на независимите оценители, които биха допринесли за ново качествено равнище на оценителската професия.

Обектът на оценяване е изключително важен в оценителската дейност. Законът за независимите оценители изброява видовете оценки, от което е видно, че в тях се включват два вида обекти – отделни активи и търговско предприятие като цяло. 

Обследването на активите като обект на оценка в светлината на финансовата отчетност показва, че преходът от отчетност на средствата към отчетност на икономическите ресурсите води до това, че обектите на отчетността се класифицират предимно в съответствие с предназначението им, а не толкова според естеството им. Оценителите трябва да вземат под внимание както оценяването на ресурсите на база финансовата отчетност, така и на база широкото им третиране в икономическата теория (ресурсната теория).
Представени са новите аспекти в дефинирането на активите в Ревизираната концептуална рамка към Международните счетоводни стандарти (МСС). Новите аспекти от дефинирането на активите биха могли да се адмирират, но като че ли редица моменти могат да бъдат подложени на дискусия: употребата на понятието „икономически ресурс“;  определянето на съществуването на актива като необходимо и достатъчно условие за наличие на  очаквани изгоди; общото звучене на текста за идентифициране на права или друг достъп, „каквито други нямат“ (а не на контрол) върху икономическия ресурс. 
На фона на материята за ресурсите е направен опит за дефиниране на предприятието от гледна точка на модела “ресурси - компетентност”, като се счита, че  подобен подход на дефиниране позволява то да бъде оценявано на база отношението „ресурси – стойност“. В тази връзка са изследвани категориите: „полезност“, „ценност“, „стойност“ и „цена“.

Твърде сложен обект се явява оценката на предприятие. Сложността му произтича от икономическия и от юридическия аспект на  предприятието като система. Характеристиките, които имат отношение към неговото оценяване са: предприятието е съвкупност от права, задължения и фактически отношения; то е единен и цялостен правен обект, което позволява да се извършват сделки с цялото предприятие, но същевременно не представлява самостоятелен правен субект, тъй като винаги е съотносимо към юридически изградена организационна структура; търговското предприятие е особена съвкупност от взаимносвързани компоненти, с някои от които могат да се извършват сделки като отделни елементи на съвкупността; търговското предприятие включва нехомогенни елементи, което му придава допълнителна специфика.

В обобщение, на база изложеното е направено класифициране на обектите на оценяване, отчитайки техните видове и съответната правоспособност на оценителя.

Независимо от широкото използване на оценката на предприятие, до настоящия момент не е постигнато единство в нейното дефиниране. В разработката детайлно са разгледани различни дефиниции за оценката на предприятие (т. нар. „бизнес оценяване“). Тези дефиниции обвързват понятието бизнес оценяване с редица специфични аспекти. Достига се до извода, че на практика е почти невъзможно да се съпоставят съществуващите дефиниции, тъй като всяка една акцентира на определен аспект от оценката на предприятието и не може да се счете за изчерпателна. Те обаче дават възможност за извеждане на характеристиките на изследвания обект: оценката на предприятието цели да изведе неговата икономическа стойност и отчита неговата икономическа полезност към даден момент, при предположението за  получаване на бъдещи доходи от него;  при оценяването на предприятие се отчитат интересите на ползвателя на оценката и най-вече на неговите собственици; оценката на предприятието  е процес, състоящ се от различни етапи, с различни специфики, цели и задачи и включва набор от процедури, зависещи от много и различни фактори, които целят извеждане на оценителско мнение. 

На практика върху стойността на предприятието влияят решенията на мениджмънта, поради което през 90-те години на ХХ век възниква концепция по създаване, измерване и управление на стойността на бизнеса, наречена „Value Based Mаnagemet“ (VBM). Формулирането на финансовата цел на съществуването на бизнеса като най-високо удовлетворяване интересите на собственика при съществуващите ограничения, наложени от другите заинтересовани страни показва предпочитателността в използването на стойността на предприятието в качеството на критерий за неговата дейност. На този фон е изследвано взаимодействието на факторните показатели върху стойността на предприятието и на пет компонента от цикъла на управление на стойността му.

В научната  литература са изведени четири базови компонента, които променят стойността на предприятието:  производствената (търговската) ефективност; взаимоотношения със собствениците (инвеститорите) и кредиторите; прозрачност на отчетността и  интегриране с пазарната инфраструктура. Всеки един от тези компоненти въздейства върху възприемането на предприятието от преките участници на пазара и от всички заинтересовани лица, поради което те са представени подробно в монографичния труд.

В резултат на дефиниране на оценката на предприятието и неговите характеристики са изведени няколко трудности и пречки пред оценяването му:

· Всеки бизнес винаги има специфики и това води до богатство в оценяването, но и до необходимостта от изучаването и обследването от оценителя на тези специфики; 

· Ползвателите на информацията от оценките често имат различни изисквания, защото те използват тази информация по различни начини, а и имат различно образование и опит. Предизвикателството за оценителя е да определи колко и каква информация за обекта да се представи, в какъв формат и при какви принципи на допускане и ограничения на оценката;

· Оценяването е по-скоро комбинация от нормативна регламентация, мнения на хора и решения, което предполага различни подходи. За разлика от други науки, оценяването не съдържа само по себе си принципи или природни закони, които могат да бъдат открити. Отнесени към него, те трябва да бъдат създадени от индивиди, което означава, че несъгласията и предизвикателствата са неизбежни;
·  Оценъчните концепции се базират на рационалната икономическа теория, опит и обща приемливост. Затова изходните положения на оценяването се променят с развиващата се социална и икономическа среда, в която се прилага оценъчния процес. 

Изключително силна е връзката между оценяването и отчетността. Оценките на предприятието се извеждат на база информация от финансовата отчетност, от което може да се заключи, че успехът на оценяването е зависим от нея. Оценяването на активите, пасивите, капитала и на предприятие като цяло притежава редица ограничения, дължащи се на несъвършенствата и ограниченията на самата финансова отчетност. От оценителите, извършващи оценки на предприятие и за целите на финансовите отчети се изисква да разбират концепцията за финансовата отчетност, която съдържа различни изходни положения (принципи). Тъй като принципите са твърде много и различни по брой, обхват и съдържание е трудно да се изведе единно мнение за тяхното конституиране. За целите на изследването са класифицирани на такива, отнесени най-общо към предприятието (принципи за средата), такива, отнесени към представянето на неговото финансово състояние във финансовите отчети (принципи за приложението) и ограничаващи принципи при това приложение. В монографията са дискутирани проблемите и противоречията по прилагането на принципите, детайлизирани в посочените три групи. 

В ревизираната Концептуална рамка (Общи положения към МСС) като основни харектиристики на финансовите отчети са дефинирани уместността и честното представяне. Обособени са и други „подобряващи“ качествени характеристики: сравнимост, неутралност, навременност и разбираемост на информацията. Извеждането на двете основни качествени характеристики на финансовите отчети: уместно и достоверно представяне е дефинирано в нова светлина. Освен това е изоставено изискването за надеждност. 
Тъй като оценяването предполага съобразяване с изискването за същественост е изследвана тази категория, при което е заключено, че съществеността изисква осмисляне на: характера на информацията; качествените и количествени измерения на съществеността; индивидуализацията на съществеността; съществеността като елемент от конкретно определена счетоводна политика  за отделното предприятие и за определен период от време; избрания подход за определяне на съществеността. 
Друг акцент в монографията е върху изискването за достоверни финансови отчети. При изготвянето на финансовите отчети от гледна точка на достоверното представяне се налага да се търси равновесие и между качествените характеристики и съществеността, но при стремеж към балансираност на ползите към разходите. В тази връзка е предложена концепция за равновесие между качествените характеристики, съществеността и полезността.  
От сравнителната характеристика на счетоводната и оценителската нормативна уредба е направено обобщение, че тя е недостатъчно прецизна и има нужда от синхронизиране по отношение на дефиниции, бази на стойността и обвързването им с конкретни обекти на оценяване. 

Независимо от богатството на критериите за класифициране на оценките, оценката като фундаментален проблем би могла да се класифицира на база три разграничителни критерия, според: предмета на оценяване, използвания подход и функцията на оценката. В монографията са направени класификации на оценките на база различни критерии. От изведените класификации може да се заключи, че палитрата от оценки е изключително богата и всеки обект на оценяване може да получи практически безконечно число оценки.

В научната литература е направен опит за разграничаване на оценъчните бази от оценките. Авторът  счита, че на този етап не може да се намери достатъчно ясен критерий, разграничаващ базите от оценките, при който категорично да се извърши класифицирането им. Самите счетоводни стандарти също не лансират идеята за разграничимост между бази и оценки.

Общите положения към МСС въвеждат понятието оценъчни бази и като такива посочват: историческата цена, текущата стойност, реализуемата стойност и сегашната стойност.   Всяка оценъчна база има различна същност, методология на оценяване и приложимост, което води до наличие на комбиниран (а не заместителен) оценъчен модел във финансовата отчетност. Едновременното използване на различни оценъчни бази във финансовите отчети предполага заключението, че от определена гледна точка информацията в тях е деформирана. Причина за подобна констатация е обстоятелството, че крайната сума на отчетните обекти макар и в единен измерител се формира по разнороден начин. Освен това съществува и още един проблем – потребителите на информацията от финансовите отчети трябва да имат достатъчни знания по въпросите на оценяването, по видовете оценки, по тяхната същност и по обектите, към които са приложени конкретните оценки.

Наличието на посочените в монографията недостатъци на съществуващите модели за оценка, нарастването на изискванията финансовите отчети да предоставят информация към потребителите с определени качествени характеристики и стремежът на ползвателите на финансовите отчетите да получат информация за икономическата стойност на предприятието, довеждат до развитието на концепцията за справедлива стойност, възникнала в началото в началото на 90-те години. След детайлно обследване, авторът заключава, че в България трябва да бъде направена конкретна промяна в Закона за счетоводството и справедливата стойност да бъде въведена като фундаментално понятие, а не употребена като заместител на продажната стойност. 

Въпреки наличието на недостатъци на отчитането по справедлива стойност, представената информация за отчетните обекти по тази оценка се явява възможност за вземане на икономически решения от различните потребители. Това е и една от причините Бордът за международни счетоводни стандарти да публикува МСФО 13 Оценка по справедлива стойност. Безспорно този стандарт е предизвикателство към оценяването и се очаква да повлияе върху него. Влиянието трябва да се търси по посока на нарастване на отговорностите на независимите оценители, повишаване на оценителските компетенции и промяна в оценителската практика.
Оценките, предназначени за включване във финансови отчети трябва да отговарят на приложимите изисквания на стандартите за финансово отчитане (международни или национални). Според автора, оценителският доклад предназначен за използване във финансовите отчети следва да съдържа подходящо изложение по въпросите, предвидени в обхвата на оценката, които въпроси  са обобщени в монографичния труд.
Резултатът от оценката може да варира значително в зависимост от избора на база на стойността, която се явява декларация за основните измервателни допускания при оценката. Тя може да е свързана с трите изключително важни елемента: вида на сделката, мотивите и взаимоотношенията на купувача и продавача и степента или времето на експониране на обекта на оценка. Освен базата на стойността има и други допускани обстоятелства, които разумно могат да бъдат приети за факти в контекста на обхвата за оценка без специални проучвания и проверки (допълнителни допускания). Когато при допускането се приемат факти, различни от съществуващите към датата на оценката, те се класифицират като специални допускания.

Според МСО, базата на стойността може да попада в една от следните три основни категории: пазарна стойност, инвестиционна и специална стойност, справедлива стойност. От представеното изложение е видно, че дефиницията за справедлива стойност според МСФО е различна от посочената в МСО и справедливата стойност по смисъла на МСФО като цяло съответства на пазарната стойност по смисъла на МСО.

Финансовите отчети са основен източник на информация при оценката на цяло предприятие. За съжаление, често информацията от тях не може да бъде използвана директно от оценителя и трябва да бъде преработена. Преработката на тази информация е известна с понятието „нормализация на финансовите отчети“, “корекция на финансовите отчети” или “оценителски корекции”. До настоящия момент в специализираната литература не съществува единно мнение по въпроса за броя и вида на нормализациите. Според част от мненията, оценителските корекции се групират в три групи: инфлационни, нормализационни и трансформационни корекции. Тези три групи корекции са присъщи на оценителската практика, но не удовлетворяват всички възможни източници, които ги налагат. На база причините за корекциите и тяхната същностна характеристика, авторът предлага да се класифицират в пет групи: съпоставими, нормални, неповтарящи се, установими и дискреционни корекции. Най-съществено влияние върху връзката „финансова отчетност-оценяване“ имат дискреционните корекции, които са изведени детайлно при диференцираното оценяване на активите, на капитала и пасивите и при измерването на приходите и разходите.

Глава втора на монографичния труд има за цел да представи връзката между подходите за оценка на предприятие и финансовия анализ. Изходните положения на дадена наука, въплатени в принципи се  конструират по различен начин.  Дискутирането на принципите може да допринесе полза за оценителската теория, ако се позовава на три основни аспекта: принципи на идентифициране, принципи на квантифициране и принципи на интерпретиране. Докато изследването на методите на оценяване е целесъобразно да се базира на: икономическия, юридическия,  фискалния, етическия, структурния, поведенческия, комуникационния и системния подход.Тези подходи са дискутирани в монографичния труд. 

На основата на теоретични изследвания и обобщения на практиката при определяне на стойността на предприятие, използваните подходи за оценка са обобщени в три направления: на база потребители, въз основа на използваната оценъчна база и на база конкретния оценяван елемент от имуществото на предприятието. Всички подходи, с присъщите им методи, намират място в процеса на определяне стойността на предприятието. Те не се изключват взаимно, а по-скоро се допълват. Решението за използването на конкретните подходи и методи е на оценителя, което води до дефиниране на оценката на всеки обект, извършвана от независим оценител като целенасочен процес, подчинен на нормативни изисквания и установени практики, възприети от него при изразяване на оценителското мнение. Изборът на конкретна методика за оценяване е продиктуван от три предпоставки: от приетата база на стойността, която от своя страна зависи от целта на оценката; от наличието на подходяща информация; от квалификацията и способностите на независимия оценител. 

Оценката на предприятие е съпроводена с избор между различни подходи, методи и модели. Обзорът на изведените такива в специализираната литература сочи, че е налице голямо разнообразие от класификационни фактори. Независимо от различията между отделните класификации и дори в техните наименования,  многообразието от подходи и методи обичайно се свежда до три основни подхода на оценка с техните присъщи методи: подход на база на активите, подход на база на доходите и подход на база на пазарните сравнения, които са описани в разработката.  Съществено внимание при подхода на активите е отделено на т. нар. „неосезаеми активи“, като е направено характеризиране и съпоставяне с нематериалните активи по смисъла на финансовата отчетност. Изследвано е и тяхното влияние върху оценката на предприятието и в тази връзка върху признаването на репутацията във финансовите отчети. От гледна точка на представянето на репутацията е дискутирана идеята за „отчет за пазарната капитализация“. Направени са някои коментари, сочещи неговите предимства. В обобщение е посочено, че отчетът за пазарната капитализация е логично защитен инструмент за отчитане на репутацията, който предефинира проблема за закупената и вътрешно създадената репутация и в известен смисъл е начин за неговото решаване.

Разгледани са и особеностите на подхода на доходите и на пазарните сравнения.

На база всичко изложено, в отделен параграф са направени някои обобщения и изводи относно подходите на оценяване. Обследваните публикации в научната литература сочат, че не е налице единство в употребата на понятията подход и метод. В това отношение теорията на оценяване се нуждае от прецизиране с цел ясно извеждане на разграничителен критерий за класифициране на подходите и в рамките на всеки подход – за разграничаване на методите. Освен това на едни и същи подходи или методи са присъдени различни наименования, което създава объркване и впечатление, че това са различни инструменти на оценяването. Не на последно място като критика се отправя и неточното извеждане на условия, чието наличие е съпроводено с прилагането на един или друг подход. На тази база може да се каже, че е дошло време в теорията на оценяването на цели предприятия,  изборът на подход да бъде съпроводен с наличието на изходното предположение, дали на предприятието се гледа като на комплекс от активи, пасиви и фактически отношения или то се определя като генератор на пари и парични еквиваленти в резултат на обичайната му дейност. 

Един проблем, за който авторът твърди, че все още не е достатъчно разработен в теорията на оценяването е проблемът за обвързване на оценката на предприятието с наличието на кризи в икономиката и с фазата от жизнения му цикъл. В научната литература е  изведен размерът на жизнения цикъл според сферата на дейност на  предприятието и продължителността на трите основни фази от този цикъл. Оценителите биха могли да използват резултатите от изследваната продължителност на жизнения цикъл и да установят фазата в която би се намирало предприятието през прогнозния период и в следпрогнозния период. Това заключение би дало възможност да се извърши адекватно прогнозиране на паричните потоци (доходите) за тези периоди. За целта е предложен алгоритъм, обобщаващ изходното положение на прогнозното планиране от гл. т. на принципа на най-доброто и ефективно използване.

В случаите, когато трябва да се оцени стойността на отделни имуществени интереси, мажоритарни или миноритарни права върху акциите (дялове), то практиката на оценяването се сблъсква с т. нар. равнища на стойността. Във връзка с различните нива на стойността и по специално при метода на дисконтирането, в научната литература се предлага т.нар. “интегрирана теория” за оценка на стойността на бизнеса. Към основните характеристика на интегрираната теория са направени някои критични бележки, като в крайна сметка авторът стига до извода, че интегрираната теория не може да бъде предпочитана пред традиционните подходи на оценяване. 

Констатира се, че съществуват затруднения при избора на подходящи методи за оценка, а оценителите в България имат и колебания относно крайното заключение за стойността на оценявания обект. Препоръчва се в оценките да се използват повече от един метод на един или повече подходи на оценка, като заключението за стойността да се основава на индикацията за стойност в зависимост от характера на оценяваните обекти и от конкретната ситуация. В теорията са предложени редица методи за избор на относителни тегла на коефициентите, но най-широко прилагани са метода на логическия анализ, метода на анализ на йерархията и метода на съгласуване на критериите. Тези методи са характеризирани в монографията. От казаното е направен обобщаващия извод, че всички методи за определяне на относителните тегла на коефициентите са с приблизителна точност и съдържат значителен субективизъм на оценителя, зависим от редица фактори.

Специално внимание от гл.т. на оценяването се отделя на измерването на конкурентноспособността на предприятието, защото конкуренцията въздейства непрекъснато за обвързване равнището на възвращаемост на инвестирания капитал с конкурентното базово равнище на възвръщаемост, която би се постигнала при условията на дългосрочно конкурентно предимство в един отрасъл. За целите на монографията,  тъй като оценяването се обвързва с конкурентното предимство, конкурентното предимство не се разглежда като условие, характеристика или резултат от конкуренцията, а се дефинира най-общо като отличителни способности на предприятието, влияещи върху оценката му. Според автора, преценките на дългосрочното конкурентно предимство на предприятието се базират на историческо измерване на стойности (на показатели) за продължителен период от време (5г. - 10г.), тъй като традиционните измервания на финансовите показатели имат ограничени прогнозни възможности. В основата стои система за измерване, на която в разработката е отделено значително внимание.

В научната литература почти отсъства наличие на конкретни методики за финансов анализ, обвързани с оценяването или се предлагат различни финансови показатели (предимно коефициенти), без да се изследва приложимостта им в оценяването в конкретика и без да се сочи  взаимовръзката им с него. По мнение на автора, използваните подходи в оценяването – разходен, доходен и пазарен изискват анализиране на различни страни от дейността на предприятието и е необходимо да съществува обвързаност на конкретния подход на оценка  с конкретни показатели за финансов анализ.

Разходният подход извежда оценъчна стойност на предприятието, при която акцентът се поставя върху разходите за неговото създаване, поради което се базира на балансовото равенство, че собственият капитал е разликата между пазарната стойност (или друга база на стойността) на активите и пасивите, без да се оценява потенциала му в бъдеще да генерира пари и парични еквиваленти. Това предполага финансовият анализ за целите на този подход да бъде насочен предимно към анализиране на активите, пасивите и капитала на оценяваното предприятие, представени в счетоводния баланс (отчета за финансовото състояние). В монографичния труд са изведени най-значимите според автора показатели за анализиране на тези обекти за целите на оценяването.

Приходният подход определя индикативна стойност на предприятието към датата на оценката като привежда бъдещите му парични потоци (доходи) към единна текуща стойност. Следователно финансовият анализ на отчета за приходите и разходите (отчета за всеобхватния доход) или на отчета за паричните потоци може да изведе зависимости от миналото, които се очаква да се проявят в бъдеще като се отчетат рисковете, присъщи на предприятието и на перспективите по отношение на бъдещите му показатели. В тази връзка като обекти на финансов анализ са представени брутната печалба, разходите за оперативна дейност, нетната печалба, нетната печалба на акция, рентабилността, паричните потоци и др.

Пазарният подход извежда индикативна стойност, като сравнява предприятието - предмет на оценка с идентични или сходни предприятия, за които е налична информация. Необходимо е да има разумна база за сравнение и използване на аналогични предприятия, които са от същия отрасъл или от друг отрасъл, който реагира на същите икономически променливи. Поради обстоятелството, че следва да се установи доколко дадено предприятие отговаря на изискванията за еталон, индивидуалната оценка на всеки един от предложените коефициентите  трудно би могла да установи това. Авторът счита, че изведените в предходните два параграфа на разработката показатели са основни, тъй като се проявяват като фактори за липса или наличие на дългосрочно конкурентно предимство, която преценка е необходима за оценката на предприятието. От тях избира 15, за които в научната литература съществуват препоръчителни нива за оптималните им числени значения и ги приема за критерии при преценката на еталонността на предприятията. За целите на предлаганата в изследването методика, всеки един от обособените петнадесет критерия е оценен индивидуално и класифициран в една от следните три степени на риск - нискорисков, среднорисков и високорисков показател. По-нататък са изведени основните характеристики на отделните показатели, определящи степента на риск, след което е дадена числена оценка на посочените степени на риск чрез присъждане на различни тежести на показателите (метод на теглата), на база на които на всеки от оценяваните показатели се дава конкретна значимост. Крайната обща оценка е изчислена като претеглена величина от възприетите като критерии за еталонност показатели. На база получените резултати е заключено, че  за да се счете дадено предприятие за еталонно на оценяваното е необходимо и двете предприятия да попадат в една и съща рискова група.  

Оценките са предназначени за различни цели, включително и за целите на финансовата отчетност. Затова, като потребители на информацията от оценките могат да се считат всички потребители, които са и потребители на информацията от финансовите отчети. Различните потребители имат нужда от получаване на  различна информация в зависимост от предназначението на оценката, което води до различни подходи и използване на различни методики в оценяването. 

Глава трета е посветена на приложните аспекти на оценката на предприятие. Предназначението на оценките е твърде  разностранно, но като цяло може да се обобщи в две направления – за генериране на информация за оценявания обект и за вземане на решения от потребителите. При оценяването трябва да се вземе предвид как се очаква ползвателите разумно да бъдат повлияни при вземането на икономически решения, поради което в монографичния труд са изследвани взаимоотношенията между предназначението на оценките и техните потребители. От изложеното е видно, че различните потребители имат нужда от получаване на  различна информация в зависимост от предназначението на оценката. Това води до различни подходи и използване на различни методики в оценяването. От тази гледна точка може да се заключи, че оценяването е труден и съпроводен с голямо разнообразие процес.  

Извеждането в научната литература на предназначението на оценките е диференцирано и конкретизирано, но според автора, тъй като съществува взаимовръзка между обекта на оценка, нейните цели и ползватели, би било полезно за теорията на оценяването не просто да се изброяват целите на оценките, а да се представи взаимовръзката: оценка – ползватели – цели и в разработката е направен опит за дефиниране на тази взаимовръзка.
Изследването на предмета на оценяване и изучаването на обектите на оценяване се извършва съобразно условията и средата, в които те се намират. Условията и средата имат значение не само за миналото и настоящето на предмета и на обекта на оценяване, но в значителна степен и за бъдещето. Предположенията за това как се развива един обект или какви изменения са възможни, ако се запазят или променят определени условия, са основополагащи за оценяването. Условията, при които се развиват обектите са икономически, социални и политически. 

В условията на световната финансова и икономическа криза финансовата информация все повече губи от своите качества за надеждност, поради което насърчаването към отчитане на т. нар. „устойчиво развитие“ е от особено значение. От гледна точка на потребителите е целесъобразно финансовата ин​формация да се допълни с информация за устойчивостта на предприятието към екологичното, социалното и кор​поративно управленското представяне. Все повече нараства убеждението, че едно системно разбиране и дългосрочен поглед върху финансовата същественост на екологичните, социалните и корпоративно управленските фактори (ESG факторите) може: да увеличи устойчивата стойност на предприятието, да доведе до създаване на по-отговорни и устойчиви капиталови пазари и да допри​несе за устойчивото развитие на обществото. Това поставя нови хоризонти пред бизнес оценяването. 
Стойността може да бъде различна резултативна величина поради наличието на различни фактори, които влияят върху оценката. Преди стойността на бизнеса да бъде измерена, трябва да се определят причината и обстоятелствата, свързани с бизнес оценяването. Те са известни като стандарт за бизнес стойност и предпоставки за стойността. Стандартът за стойността е причината, поради която бизнесът подлежи на оценка. Предпоставките за стойността се отнасят до различни предположения, които оценителят прави в хода на оценяването. Резултатът от оценката може да варира значително в зависимост от избора на стандарт и предпоставките на стойността, поради което детайлно са изследвани в монографичния труд.
При определяне на стойността на бизнеса, оценителят трябва да анализира влияещите върху нея фактори, които в обобщение могат да се диференцират на макро и микроикономически. Изведени са различни класификации на тези фактори. Въз основа на изведените класификации е обобщено, че системата от фактори, влияещи върху оценката на предприятието включва редица компоненти, които могат да се диференцират в две групи:

· влияние върху оценката има средата (цикъл на икономиката, инфлация и безработица, фискална политика, политическа обстановка, конкурентна политика и др.);

· фактори, оказващи влияние върху оценката на обекта са самите негови характеристики и специфики (големина, съставни елементи, управление, силни и слаби страни на дейността, използвана техника и технология и много други). 

Съществен елемент от оценяването е наличната информационна база, свързана с оценявания обект. Необходимата информация се свързва с три значими за нея качества: пълнота, надеждност и достоверност. Основен информационен източник за оценка на предприятието е финансовата отчетност, която генерира различни показатели за резултатите му, но може да се каже, че тя не е достатъчна, поради което възниква необходимост от прилагане на различни подходи за получаване на достатъчна информация. В литературата е широко разпространено схващането, че са възможни два подхода при оценката на бизнеса, чрез използване на субективни и чрез използване на обективни показатели. От наблюдението на оценителската практика в България може да се каже, че първият подход почти не се прилага. В тази връзка оценителската практика изпитва необходимост от научно осветляване на този подход и последващото му апробиране в практиката, което би довело до постигане на по-високо ниво в нейното развитие.
Преобразуванията на търговски дружества, покупко-продажбата и непаричните вноски на предприятия са съпроводени с процеси на оценяване. Ролята на оценяването е различна през различните етапи на преобразуването, покупко-продажбата или апортирането. 

От изведените норми на Търговския закон е видно, че те са твърде лаконични и не съдържат конкретни правила за оценка на еквивалентното отношение на замяна на акции (дялове) или за оценка на чистата стойност на имуществото при новоучредено дружество в резултат на преобразуване. Предвид обстоятелството, че Търговският закон извежда чистата стойност на имуществото като разлика между справедливата стойност на правата и задълженията при новоучредяване на дружество в резултат на преобразуване, то е изведено заключението, че в този случай е приложим единствено разходния подход на оценяване и по-конкретно метода на чистата стойност на активите. 

Не така категорично може да се изведе приложимия подход за оценка при определяне на еквивалентното отношение на замяна. Имайки предвид, че страните в преобразуването са известни, то като база на стойността по смисъла на Международните стандарти за оценяване могат да се използват справедливата стойност или инвестиционната, които отразяват както интересите на двете страни, така и конкретните инвестиционни или оперативни цели. 

В известен смисъл (при учредяване на ново дружество в резултат на преобразуване) приходният подход (метода на дисконтиране на паричните потоци) също би бил неприложим. Причината е, че трудно би се постигнало подходящо прогнозиране на паричните потоци, наред с останалите трудности, съпровождащи този подход. В другите случаи на разумни преценки и предположения от оценителя би се приложил разходния подход при задължителния избор на метода на чистата стойност на активите.

Въпросът за третирането на придобитите активи и пасиви при покупка на предприятие по чл.15 от Търговския закон, респективно тяхното оценяване е твърде дискусионен. В обобщение са изведени следните акценти: при придобиването на нетни активи изключително значение има обстоятелството дали те представляват или не стопанска дейност; отчитането на придобиването на нетните активи и дейности при купувача не се влияе от това дали продавачът на тази съвкупност след продажбата й се заличава или не се заличава от правния мир; налице е различно нормативно уреждане на придобиването на нетните активи, генериращи самостоятелни парични потоци според МСФО 3 Бизнес комбинации и СС 22 - Отчитане на бизнескомбинации; само в случаите, когато се прилагат МСС като база за изготвяне на финансовите отчети на придобиващия, се взема под внимание дали сделката е между предприятия под общ контрол. 

Оценителското мнение  за оценка на предприятие се изразява в специален доклад. Този документ е изключително важен за потребителя, защото въз основа на него се предполага, че той трябва да вземе адекватно икономическо решение. Това  налага този доклад да бъде точен, както спрямо съдържанието си, така и спрямо квалификациите, на които ще бъде предмет.  В резултат на извършеното в разработката емпирично проучване по 10 критерия на публикуваните в Търговския регистър оценителски доклади, свързани с оценка при непарична вноска на предприятие се установяват редица слабости, които дават основание за заключение, че оценителската практика  изостава спрямо страните с развито оценяване и спрямо изискванията на ЕСО и МСО. От гледна точка на повишаване полезността на  монографията, авторът е предложил конкретни насоки към изготвянето на доклад за оценка на търговско предприятие при преобразуване, покупко-продажба и непарична вноска.

Същинският етап в развитието на професията "независим оценител" започна с въвеждането на Закона за независимите оценители, в сила от 15.12.2008 год. Към 31.12.2011 г. броят оценители е 3 244, от които 2 778 (в т.ч. със средно образование 97) са регистрирани „по право“  (на база лицензите по Закона за преобразуване и приватизация на държавни и общински предприятия). Високият брой оценители в практиката на България поставя много въпроси, отговорите на които водят до изводи като: квалификацията на толкова голям брой оценители се поддържа трудно и на този етап като цяло не съответства на съвременните  изисквания; професията "независим оценител" не може да се упражнява "по право" и трябва да бъде основна заетост на упражняващия я; нивото на надзора и на контрола върху оценителската професия  също не е високо; отговорностите на независимия оценител пред държавата и обществото са такива, че не може да осигурят ефективно действие на оценяването и на обичайните пазарни механизми.

С цел изграждане на условия за професионално-етични отношения, утвърждаване на принципите на лоялната конкуренция и съобразяване с изискванията на добрите професионални правила и обичаи, следва да се работи по посока на развитие на трите вида отношения: взаимоотношенията между оценителите; взаимоотношенията между оценителите и потребителите на оценителските услуги и отношенията, въплатени в политиката на управление на Камарата на независимите оценители в България.

В заключение на изведените в монографичния труд мотиви, направените обобщения, изводи и заключения, би могло да се каже, че се потвърждават авторовите тези, че:

· Състоянието на оценяването в България като научна дисциплина изпитва необходимост от обвързване на отделните й елементи в единна система, което би позволило изучаване както на съвкупността, така и на детайлите;

· Нормативната ни уредба в областта на оценяването се нуждае от усъвършенстване с цел изигане на обществената значимост на оценителската професия;    

· Дефинирането на оценката на предприятие не може да се  осъществи едностранчиво, а е необходимо да се отчетат концепциите за икономическата му стойност, икономическата му полезност  генерирането на бъдещи доходи от него, интересите на собствениците и на ползвателите на оценката;

· Неизпълнението на принципите и на качествените характеристики на финансовата отчетност води до недостатъци в качеството на оценяването, поради обстоятелството, че финансовите отчети се използват от оценителите при оценката на предприятие; 
· Прилагането на различни бази за стойността във финансовата отчетност влияе върху оценката на предприятие, независимо, че тя се основава на базите на стойността по смисъла на приложимите оценителски стандарти. Хибридният модел в оценяването, дори и справедливата стойност, не може да елиминира негативите от употребата в този модел на различни оценки;  

· Всеки от подходите за оценка на предприятие е свързан с предимства и недостатъци, с предположения и ограничения, които подкопават надеждността на заключението от оценката; 

· Значими за оценката на предприятието са неосезаемите активи, фазата от жизнения му цикъл и отделните имуществени интереси към собствеността му, но вземането им под внимание в оценяването е съпроводено с редица проблеми; 

· Финансовият анализ е неотменим елемент в оценяването и разходният, доходният и сравнителният подход  предполагат да съществува обвързаност на дадения подход с конкретни финансови показатели, анализирани в дългосрочен план и извеждащи наличие или липса на конкурентно предимство на предприятието;

· Ролята на оценяването при преобразуване, покупко-продажба и непарична вноска  на предприятие е различна, което предполага и оценителските доклади за извеждане на  крайното заключение да бъдат различни предвид спецификата им и съобразно възприетите подходи за оценка;

· Оценителската практика в България, особено по отношение оценката на предприятие, има необходимост от развитие с по-бързи темпове и достигане на ниво, характерно за държавите с развито бизнес оценяване.

II. Научни студии

1. Костова, Н.,  Счетоводна политика на дълготрайните материални активи и на тяхната амортизация,  сп. “Наръчник на икономиста”, бр.1, 2004 г., стр. 32-49.
Счетоводното законодателство в България  преживява бурно развитие, но счетоводната практика е възпрепятствана от наличието на редица норми в данъчните закони, които в много отношения диктуват прилаганата счетоводна методология.  По този начин счетоводната политика се основава не на конкретен модел, отчитащ спецификата в статута и дейността на конкретното предприятие, а на механично пренесени норми от данъчната нормативна уредба.  Това е особено характерно за амортизационната политика като съставна част от счетоводната политика.

Промените в Закона за корпоративното подоходно облагане  в сила от 01.01.2003 год. отварят нова страница в разработването и оповестяването на счетоводната политика по отношение на амортизируемите активи. Отделното водене на счетоводен и на данъчен амортизационен план изисква  промяна в мисленето на голяма част от счетоводителската колегия  и на управлното тяло на предприятието. Необходимо е  ясно да се разграничат вижданията в отчитането на дълготрайните активи и на тяхната амортизация за счетоводни и данъчни цели. Дошло е времето когато изборът на подходяща амортизационна политика следва да е продиктуван от основния счетоводен принцип за вярно и честно представяне на информацията във финансовите отчети. Затова целта на разработката е да се обоснове необходимостта от промяна в счетоводната политика на амортизируемите активи и да се внесе яснота по практическото третирене на тази промяна. Основният мотив на промяната е и нормативно обоснован в Национален счетоводен стандарт 8 Нетни печалби или загуби за периода, фундаментални грешки и промени в счетоводната политика. За необходимостта от промяна в политиката на дълготрайните активи са изтъкнати няколко съображения:
· Балансовата /преносна/ стойност на дълготрайните материални активи към 01.01.2003 г. не отговаря достоверно на тяхната справедлива стойност към същата дата поради придобиването на дълготрайни материални активи в периодите  преди и по време на високата инфлация / до 1997 г./, прилагане на коефициентния способ при тяхната преоценка, нереални преоценки, които бяха извършени в някои предприятия през 2002 г., но поради липса на опит и на достатъчно време за извършване на преоценките, определените “справедливи стойности” не се базираха на реални пазарни, офертни или продажни цени от вече сключени сделки или на експертни оценки и прилагане на амортизационни норми, определени в ЗКПО.  
· Данъчният амортизационен план, който следва да се изготви за първи път към 01.01.2003 г. в много предприятия сочи наличие на активи с нулева балансова стойност, за които се предполага, че ще продължават да се ползват и да носят икономически ползи за предприятието. 

· Разходите за амортизация участват в себестойността на произвежданата продукция и услуги, но при условие че активите не се представят по тяхната справедлива стойност и на база действително предполагаемия им срок на употреба, то и разходите за амортизация  се  отклоняват от  фактическите такива. Това от своя страна води до деформиране на себестойността на произвежданата продукция и услуги, а в частност и на финансовия резултат.

· Всяко предприятие чрез представянето на своя финансов отчет практически участва във формирането на редица национални и регионални показатели, отразяващи балансовата стойност  на дълготрайните активи и капиталовата структура. Ако тези финансови отчети са изготвени при недостатъчно съблюдаване на принципа за вярно и честно представяне, то и обобщените национални и регионални показатели се отклоняват от “реалното “ си равнище, което затруднява провеждането на подходяща национална и регионална политика.

· В обхвата на Национален счетоводен стандарт 1 – Представяне на финансови отчети  е записано, че финансовите отчети отговарят на нуждите на външните потребители – акционери /съдружници/, заемодатели, доставчици, клиенти, персонал, държавни органи и др. Затова вярното и честно представяне на дълготрайните активи и подходящата амортизационна политика трябва да са първостепенна задача на управляващите дадено предприятие.
Изключително важен се явява изборът на счетоводна политика, касаещ оценката на дълготрайните активи след първоначалното им признаване.Според НСС 16 Дълготрайни материални активи и МСС 16 Имоти, машини, съоръжения и оборудване са възможни два подхода – препоръчителен и допустим алтернативен подход. От своя страна в счетоводен практико-приложен аспект, самата преоценка би могла да се отрази по два метода. 

При първия метод е възможно  цялата натрупана амортизация  към датата на преоценката да се преизчисли пропорционално на промяната в брутната балансова стойност на актива, така че балансовата стойност на актива след преоценката да е равна на преоценената му стойност.

При втория метод, съгласно МСС 16 цялата натрупана амортизация се отстранява за сметка на брутната преносна стойност на актива, а нетната стойност се преизчислява спрямо преоценената стойност на актива. Съгласно НСС 16 при увеличение на балансовата стойност, с разликата между балансовата стойност на актива и неговата преоценена стойност се намалява натрупаната амортизация. Ако тя е недостатъчна се коригира отчетната стойност на актива. При намаление на балансовата стойност на актива с разликата между балансовата и преоценената му стойност се увеличева натрупаната амортизация.
Възприемането на първия или втория метод /по МСС 16 или по НСС 16/  предполага различни техники на счетоводни  записвания, които са конкретно посочени в разработката. 
Съобразно съществуващите условия в България предприятията биха могли да направят преоценка на своите дълготрайни материални активи, но:

· ако направят такава преоценка с цел максимално съблюдаване на принципа за вярно и честно представяне и изберат препоръчителния подход за последваща оценка, то направената преоценка практически “не се признава за данъчни цели” .

· ако направят преоценка и изберат алтернативния подход, тази оценка се приема за “законосъобразна от гладна точка на данъчното й третиране”.

В международната практика при оценката по справедлива стойност се използват различни оценъчни бази. Оценителите биха могли да изчислят така наречените “брутната заместителна стойност” или “амортизирана заместителна стойност” на  дълготрайните материални активи към датата на преоценката. Прилагането на различни оценъчни бази  се нуждае от конкретни изчислителни процедури с цел определяне на новата отчетна и балансова стойност на амортизируемия актив след преоценката.
Във връзка с избора на подход за последваща преоценка на дълготрайните активи следва да се обърне внимание на един специфичен момент. Ако дадено предприятие е прилагало в предходния отчетен период препоръчителния подход за последваща оценка на дълготрайните активи /независимо, че в практиката на България тава прилагане е в един модифициран вид, тъй като преоценки все пак са извършвани, макар и на база статистически коефициенти/ и през 2003 г. възприеме политика на преоценяване на своите дълготрайни материални актви, то практически променя своята счетоводна политика.  По принцип съгласно НСС 8 и МСС 8  Нетна печалба или загуба за периода, фундаментални грешки и промени в счетоводната политика, промените в счетовoдната политика се извършват по един от двата подхода – препоръчителен или алтернативен подход. За разлика от НСС 8, МСС 8 изрично посочва, че приемането на една счетоводна политика за отчитане на активи по преоценена стойност е промяна в счетоводната политика, но тя се третира като преоценка в съответствие с допустимия алтернативен подход в МСС 16 Имоти, машини, съоръжения и оборудване или МСС 38 Нематериални активи. В тази връзка, оценката на амортизируемите активи се третира като промяна в приблизителните счетоводни оценки.  Затова промяната в начисляването на амортизациите на дълготрайните активи не следва да се извършва ретроспективно. Конкретно за 2003 г. промяната в разходите за амортизации би засегнала само тази и следващите години /отчетни периоди/.

Друг изключително актуален проблем за българската практика е въпросът за полезния живот на дълготрайните материални активи. При приемането на подходяща счетоводна политика следва да се преразгледат съществуващите срокове на употреба на дълготрайните активи, отразени в досегашните амортизационни планове на предприятията. Възможно е без да се извърши преоценка да се промени само първоначално определения полезен живот. При тази промяна настъпва изменение в начисляването на амортизацията за текущия и за бъдещите периоди. Следователно начислената до момента на промяната амортизация за предходни периоди не се коригира, защото и тази промяна се третира като промяна в приблизителните счетоводни оценки. Илюстрирането на счетоводното интерпретиране на промяната в първоначално възприетия полезен живот на дълготрайните активи е направено с конкретни примери, тъй като в практиката се установяват редица неточности. Същите се дължат на това, че в някои от програмните продукти за автоматизирана обработка на счетоводната информация неправомерно е заложен друг подход на отразяване на промяната, което от своя страна пряко влияе върху размера на начислените разходи за амортизации.
Икономическият ефект от промяната в полезния живот на дълготрайните активи се извежда в две посоки:

· реално определяне на полезния живот, което би дало възможност на собственици, управляващи, инвеститори, кредитори и др. да вземат адекватни икономически решения, касаещи конкретното предприятие;

· промяната в размера на начисляваните разходи за амортизации има съществено влияние върху калкулирането на себестойността на продукцията и услугите;

При отчитането и представянето на данъците върху печалбата, един от основните моменти е т. нар. “данъчна основа на амортизируемите активи”. Появата на подобно понятие е продиктувано от факта, че в практиката на различните предприятия, амортизируемите  активи могат да имат различни основи (стойности), с които се признават за данъчни и счетоводни цели. 
При наличие на разлика между балансовата стойност на един актив и данъчната му стойност съгласно данъчния амортизационен план се пораждат данъчни временни разлики. При отчитането на временните разлики е важно тяхното класифициране на облагаеми и намаляеми и съответното възникване от това на пасиви и активи по отсрочени данъци. Съществуват два подхода за признаване на отсрочените  данъци – като текущ разход или приход и директно в капитала. При отразяването на активи и пасиви по отсрочени данъци, в разработката са предложени две различни счетоводни техники – с директното използване на сметката за финансовия резултат или чрез използване на  разходни или приходни сметки, които в последствие се приключват със сметката за финансов резултат.

Отразяването на отсрочените данъчни активи и пасиви по капиталовия подход не засяга сметките за финансов резултат. Формираният в резултат на преоценка на дълготрайните материални активи преоценъчен резерв  в следващи отчетни периоди при определени обстоятелства визирани в ЗКПО се отнася в увеличение на счетовдния финансов резултат при данъчното му преобразуване. По тази причина е налице облагаема временна разлика и с определения върху нея данък се формира пасив по отсрочени данъци.

С цел придаване на практическа насока на разработката са изведени конкретните процедури, които е необходимо да се приложат при определянето и начисляването на разходите за отсрочени данъци.

При оповестяване на възприетата от ръководството счетоводна политика по отношение на дълготрайните материални активи трябва да се оцени нуждата на потенциалните потребители от информацията във финансовия  отчет и това да бъде водещият мотив при изготвянето му, а не единствено регламентите на счетоводните стандарти като елемент на счетоводното законодателство. Разбира се подобни разсъждения не следва да водят до игнориране на посочената за задължително оповестяване счетоводна информация съгласно НСС 1- Представяне на финансови отчети, НСС 4 - Отчитане на амортизациите и НСС 16 - Дълтотрайни материални активи, а по-скоро да мотивиране на тезата, че при оповестяванията трябва да намери място всяка информация която би била значима за потребителите при  интерпретиране на финансовите отчети на даденото предприятие и вземане от тях на адекватни икономически решения. 

Изложеното подчертава необходимостта от промяна на отношението на счетоводителите и на бизнеса към отчетните аспекти на дълготрайните материални активи. Това от своя страна ще доведе до преминаване от механично начисляване на амортизации при норми, равни на данъчноприсъщите към разработване и последователно прилагане на амортизационна политика  като част от общата счетоводна политика на предприятието.  
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Коментар по прилагането на МСС 11 - Договори за строителство

В направения коментар е акцентирано на наличието на две условия, при които се прилага МСС  11 Договори за строителство. Едното е, че стандартът се прилага във финансовите отчети на предприемачите, а другото е, че договорите за строителство трябва да  обхващат най-малко два отчетни периода. Отделено е внимание на дефинирането на съществения понятиен апарат, свързан с договорите за строителство, на третирането на тези договори чрез тяхното комбиниране и сегментиране, на критериите за съотнасяне на приходите и разходите и тяхното признаване във финансовите отчети, и на задължителната за оповестяване информация в годишните финансови отчети на предприемачите.

Разгледани са случаите на сегментиране и комбиниране на договорите за строителство, като във връзка с това е представена ситуацията, когато даден договор предвижда строителство на допълнителен актив по избор на клиента или възможността да бъде изменен така, че да включва строителството на  допълнителен актив. Тогава строителството на допълнителен актив се третира като отделен договор, когато активът значително се различава по отношение на проект, технология или функция от актива или активите, обхванати от първоначалния договор и цената на актива се договаря без връзка с първоначално договорената цена.
Изключителен акцент в отчитането на договорите за строителство е признаването на приходи по тях. Затова в разработката са изведени спецификите в измерването и оценката на тези приходи и условията за изменение на сумата на приходите по договора. Освен това, необходимите условия за тяхното признаване са диференцирано представени в зависимост от вида на договора: на база „твърда цена“ или „разходи плюс“ и в зависимост от прилагания метод „дял на завършено строителство“. Обърнато е внимание, че методът “дял на завършено строителство” се прилага кумулативно за всеки отчетен период по отношение на текущите предвиждания за приходите и разходите по договора. 

За целите на отчитането на разходите по договорите за строителство е формулирано тяхното класифициране  на  преки, непреки и на други разходи, като е направен опит да се представи конкретното им съдържание.   Специално внимание е отделено на специфичните разходи, начислени по самото сключване на договора. 

За всеки договор за строителство съществуват две предположения, от които зависи признаването на приходите и разходите в годишния финансов отчет за даден период, т.е. когато резултатът от договора може да бъде надеждно изчислен или резултатът от договора не може да бъде надеждно изчислен. В случаите, когато резултатът от договора не може да бъде надеждно изчислен са представени две възможни алтернативи.

Ефектът от изменението в предвижданията на приходите  и разходите се отразява като промяна на приблизителните счетоводни оценки (съгласно МСС 8 Нетна печалба или загуба за периода, фундаментални грешки и промени в счетоводната политика). Променените приблизителни оценки се използват при определяне на стойността на приходите и разходите, които следва да се признаят в отчета за приходите и разходите за периода, през който е направена промяната и през следващите отчетни периоди. 

В разработката се отделя внимание на някои постановки, имащи отношение към отчитането на разчетите между предприемача и възложителя, възникнали в хода на строителната дейност, свързани с авансите, междинните плащания по договорите и наличието на  условни задължения и условни активи, които могат да възникнат от поети разходи за гаранции.

Изрично са описани изискванията за оповестяване на  информацията във връзка с договорите за строителство в годишния финансов отчет на предприемача. 
Поради специфичния характер на материята са разработени два примера за признаване на приходи и разходи при договор за строителство на база “твърда договорена цена”, съответно обхващащи два или три отчетни периода.

Коментар по прилагането на МСС 12 - Данъци върху дохода

В коментара се констатира, че през последното десетилетие въпросите свързани с оценката, третирането, признаването, отчитането и представянето в годишните отчети на данъците върху дохода, преминават през различни нормативни, теоретични и практически виждания. Причините за това са различни, но конкретно за България авторът посочва: условията на преминаване от едно “ретроградно“ към „по-съвременно” счетоводство, характерно за предприятия работещи в среда на преход към пазарни принципи; честата смяна на законовата и подзаконовата нормативна уредба, понякога не добре преведени  МСС; изоставането на научните изследвания и на научните разработки по проблемите на данъците върху дохода; инертното мислене на чат от счетоводителската колегия, придобито през дългите години работа при “социалистически” тип отношения.

Съществените моменти при прилагането на МСС 12 Данъци върху дохода се явяват проблемите на третирането на данъчната основа на активите, на пасивите и на временните разлики свързани с тях, на оценката на текущите активи и пасиви и на отсрочените данъчни активи  и пасиви, на подходите на  признаване на текущите и на отсрочените данъци и представянето на текущите активи и пасиви и на отсрочените данъчни активи и пасиви във финансовите отчети.

Отчитането и представянето на данъците върху дохода е обвързано с т. нар. “данъчна основа”. Появата на подобно понятие е продиктувано от факта, че в практиката на различните държави, активите и пасивите могат да имат различни основи (стойности), с които се признават за данъчни и счетоводни цели. Това е особено важно за България, тъй като влиянието на данъчните закони бе толкова силно върху счетоводното законодателство, особено до 2003 г., че практически годишните отчети се изготвяха сякаш са предназначени само за данъчната администрация, а не и за всички останали потребители на информацията в тях. 
Оценката на текущите данъчни активи и пасиви и на отсрочените данъчни активи и пасиви има своята специфика, приоритетно регламентирана в МСС 12 и представена в разработката. Освен това са изведени и два подхода за признаване на текущите и отсрочени данъци – като текущ разход или приход или признаване директно в капитала. 

Посочено е че, по отношение на признаването на текущите данъчни активи и пасиви не съществуват принципни различия в разпоредбите на НСС 12 и МСС 12. Във връзка с това са предложени примерни счетоводни записвания, но е направен коментар, че при отразяването на отсрочените данъчни активи и пасиви би могла да се използва и друга счетоводна техника. При нея записванията засягат не директно сметката за финансовия резултат (печалби и загуби от текущи години), а се използват разходни или приходни сметки, които в последствие се приключват със сметката за финансовия резултат.

Коментирани са регламентите за представяне на данъчните активи и пасиви и възможностите за тяхното компенсиране в годишните финансови отчети.

За постигане на практически аспект на разработката са изведени конкретните процедури, които е необходимо да се приложат при определянето и начисляването на разходите за отсрочени данъци и са съставени четири примера за начисляване на разходи за данъци при наличие само на постоянни разлики, само на временни разлики,  за определяне на данъчната основа на активи и пасиви и за начисляване на активи и пасиви по отсрочени данъци, както и обобщаващ пример за изчисление на временни разлики и начисляване на активи и пасиви по отсрочени данъци.

Коментар по прилагането на МСС 14 -  Отчитане по сектори
Отичането по сектори  касае два обекта: различните видове продукти и услуги, които предприятието произвежда и различните географски области, в които то функционира. Изрично е посочен обхвата на МСС 14, но е представена и възможността да се прилага препоръчително и за други предприятия, които са икономически значими.
Отчитането на финансовата информация и нейното оповетяване по сектори е на база тяхното обособяване на географски и бизнес сектори. В тази връзка са изведени факторите за идентифициране на тези сектори. 

Отчитането по сектори изисква поотделното представяне на секторен приход и секторен разход и диферинцирано отчитане на секторните активи и пасиви. Изтъкната е особеността, че секторните приходи, разходи, активи и пасиви се определят преди елиминирането на вътрешногруповите сделки при консолидация.

Прилагайки МСС 14 Отчитане по сектори, предприятията трябва да утвърдят съвкупност от принципи, бази, правила и процедури на секторните счетоводни политики. Това са счетоводни политики, възприети за изготвяне и представяне на финансовите отчети на консолидирана група или предприятие, както и онези счетоводни политики, които са специфично свързани със секторното отчитане. Обичайно предприятията опредеят вътрешното управление и отчитане на базата на преобладаващия източник на рискове и възвращаемост, което допринася за това, че секторната информация се формира основно от вътрешната отчетност. Ако съгласно вътрешната структура не са обособени бизнес и географски сектори, ръководството трябва да вземе решение за формирането им. Два или повече вътрешни оперативни сектори, които са съществено подобни, могат да бъдат комбинирани като един, подлежащ на отчетен сектор и в коментара са представени условията за това комбиниране.

В МСС 14 твърде обстойно са представени изискванията за оповестяване на информацията, свързана с бизнес и географските сектори, което е наложило тяхното обобщено представяне в разработката.

Коментар по прилагането на МСС 15 - Информация, отразяваща, влиянието на промените в цените

Изведена е констатацията, че МСС 15 е единственият стандарт, чието прилагане има препорачителен характер. Независимо от това следва да се отбележи, че съществува необходимост от представяне на информация за влиянието на промените в цените. В разработката са изложении четири основни причини за тази необходимост, а именно:

· Повечето счетоводни отчети се изготвят въз основа на историческата стойност без да се отчитат нито промените в общото ниво на цените, нито промените в конкретните цени на притежаваните активи, освен доколкото материалните дълготрайни активи и материалните запаси са намалени до нетната реализируема стойност. 

· Особено важно е прилагането на МСС 15 за предприятия, чието ниво на приходи, печалба, активи или заетост е значително за икономическата среда, в която то оперира.

· Информацията, отразяваща влиянието на промените в цените е необходима при отчитане на ефекта от промените в цените върху измерителите, използвани за определяне на резултатите от дейността и финансовото състояние на предприятието.

· Оповестяването на информация за влиянието на промените в цените е необходимо и поради това, че цените се променят в резултат на различни фактори: специфични, общи икономически и социални.

Възможно е прилагането на три счетоводни метода за отразяване влиянието на промените в цените, които са представени в изложението и на фона на това е изведена информацията, която следва да се оповести в годишните финансови отчети. 

Коментар по прилагането на МСС 17 – Лизинг

МСС 17 Лизинг регламентира счетоводните аспекти на лизинговите договори. Според автора, в съдържанието на стандарта се включват четири кръга от въпроси, касаещи: дефинирането на редица определения, свързани с лизинга; класифицирането на лизинговите договори; диференцираното отчитане на лизинга в зависимост от вида на сделките – финансов лизинг, експлоатационен лизинг и продажби с обратен лизинг и подлежащата на оповестяване информация, свързана с лизинговите договори.

Изключително важен момент за счетоводното интерпритиране на лизинговите договори е тяхното класифициране. Класифицирането на лизинговите договори се осъществява в началото на лизинга, но и при всяка промяна на условията на лизинговия договор, водещи  до промяна на критериите за класифицирането им. В разработката са представени критериите за класифициране на лизинговите договори,  като е обърнато внимание на обстоятелството, че ако лизинговият договор отговаря на един от осемте посочени критерия, той трябва да се класифицира като финансов лизинг.

В практиката се използват различни форми на лизинг. Често срещани са т.нар. “директно финансиран лизинг” и “продажбен тип лизинг”, което  е наложило  по-подробното им представяне в изложението. На база сравнителен анализ е направен извода, че двата вида лизинг предполагат наличие на лихвен приход. Разликата между тях се състои основно в липсата или включването в брутната инвестиция на печалба. 
Съществува коренна разлика в отчитането на финансовия лизинг при наемодателя и наемателя при прилагането на МСС 17 Лизинг в сравнение с НСС 17 Лизинг. За възприемането на регламента на МСС 17 и с цел по-лесното му прилагане (особено в случаите на преминаване от НСС към МСС като база за изготвяне на финансовите отчети), е представена сравнителната характеристика на отчетния процес на база двата счетоводни стандарта. По отношение на счетоводното отчитане на финансовия лизинг съгласно НСС 17 са отбелязани три съществени разлики в сравнение с регламентите на МСС 17.

Представени са основните моменти в отчитането на експлоатационния лизинг като се констатира, че при отчитане на експлоатационния лизинг съгласно МСС 17 и НСС 17 Лизинг, не съществуват принципни разлики.       

Макар и по-рядко в практиката се реализират продажби с обратен лизинг. Сделката за продажба с обратен лизинг е свързана с продажба на актив от доставчик и отдаването под наем на същия актив обратно на доставчика. Лизинговото плащане и продажната цена са взаимнозависими тъй като се договарят в пакет, а счетоводното третиране на продажба с обратен лизинг зависи от вида на съответния лизингов договор и поради спецификата си е представено в разработката.

По отношение на оповестяванията, МСС 17 Лизинг определя по-детайлно в сравнение с НСС 17 задължителната за оповестяване информация при наемателя и наемодателя в зависимост от вида на лизинговия договор. 

За демонстриране на практико-приложните аспекти на лизинга са разработени три примера  за счетоводно отчитане на:  финансов лизинг при наемателя, когато активът се връща на лизингодателя след изтичане на срока на лизинговия договор; финансов лизинг при лизингополучателя, когато собствеността върху актива се прехвърля на лизингополучателя и справедливата стойност на наетия актив е по-ниска от текущата стойност на минималните лизингови плащания; продажба с обратен лизинг.

Коментар по прилагането на МСС 18 – Приходи

Понятието “приход” се дефинира в Общите положения за изготвяне и представяне на финансовите отчети към МСС. На база определението са откроени три основни момента. Задължително е приходите да водят до нарастване на икономическата изгода през даден отчетен период, в резултат на нарастване на икономическите ползи. Това води и до нарастване на собствения капитал на предприятието, но от това нарастване се изключват вноските в капитала, направени от собствениците на дадено предприятие. МСС 18 Приходи също дефинира понятието приходи, но дефиницията е нюансирано различна от предложената такава в Общите положения към МСС.  

Справедливата стойност служи за оценка на приходите на полученото или на подлежащото на получаване плащане и представлява сумата, за която един актив може да се размени или един пасив може да се уреди между информирани и желаещи страни в пряка сделка помежду им. Условията за признаване на приходи според МСС 18 са идентични с тези регламентирани в сега действащия НСС 18 Приходи. Третирането на приходи от излишъци на активи, отписани задължения, глоби, неустойки и от ценови разлики по липси и начети е регламентирано в Приложението към НСС 18, но признаването на тези приходи не се разглежда в приложението към МСС 18.

Условията за признаване на приходи от продажби на стоки, услуги,  лицензионни такси и дивиденти са подробно представени в разработката, както и единството и различията в двата счетоводни стандарта / НСС 18 и МСС 18 / по отношение на приходите от лихви.

Във връзка с признаването на приходите, авторът счита, че заслужават специално внимание няколко основни момента:

· когато потокът от парични средства или парични еквиваленти се забави, справедливата стойност на плащането може да бъде по-малка от номиналната стойност на получените или подлежащи на получаване парични средства;

· при продажба на стоки или извършване на услуги в замяна на несходни стоки или услуги, размяната се разглежда като стока, която създава приход; 

· при размяна на стоки или услуги срещу стоки или услуги със сходен характер и стойност, размяната не се разглежда като сделка,която създава приход.

В изложението са дадени някои примерни счетоводни записвания, свързани с признаването на приходи при различни специфични сделки и тяхното оповестяване. 

Коментар по прилагането на МСС 20 - Отчитане на правителствени дарения  и правителствена помощ

Основните обекти на счетоводни третирания в МСС 20 са правителствените дарения и правителствената помощ, поради което е представено дефинирането на тези две понятия. Обърнато е внимание, че за целите на стандарта за правителствено дарение и правителствена помощ се считат не само предоставените такива от правителството, но и от всички правителствени служби, както и от подобни органи на местно, национално и международо равнище.

Съществуват различни форми на правителствени дарения и правителствена помощ, които са обосновани в разработката. Тъй като някои от формите на правителствена помощ не се поддават на практическо остойностяване, в този случай само се оповестява размера и продължителността на помощта.

За разлика от НСС 20, МСС 20 ясно разграничава наличието на два подхода – капиталов и приходен при третиране на правителствените дарения, които са разгледани със съответните аргументи в материала. Според автора, макар и не изрично посочени, на практика капиталовият и приходният подходи също се прилагат в българското законодателство. 

Изследването продължава с диференцирано представяне на видовете дарения, на подходите на тяхното отчитане и на особеностите на това отчитане в унисон с изискванията на МСС 20.

Когато дарението се възприема като разсрочен приход, този приход следва да се признае на системна и рационална база. Съгласно българския национален стандарт, този разсрочен приход се отчита като финансиране. От практико-приложна гледна точка, в отчета за приходите и разходите, дарения, обвързани с приходи могат да се представят по два начина: на отделен ред (както е регламентирано в НСС 20) или под обща рубрика “Други приходи”, или се изваждат при отчитане на съответния разход, свързан с дарението.

При отчитане на правителствените дарения, обвързани с активи, предприятието би могло да избере един от двата метода – метод на разсрочването или нетен метод. 
Известни затруднения биха могли да възникнат при оценката на непарични правителствени дарения. В този случай е възможно да се използва справедливата или номиналната стойност на получените дарения.

Дадено правителствено дарение може да стане при определени условия възстановимо, което налага да се разглежда по пътя на коригирането на приблизителните счетоводни оценки.
Коментар по прилагането на МСС 23 - Рзходи по заеми

МСС 23 Разходи по заеми няма аналог сред българските счетоводни стандарти. Той  дефинира разходите по заеми  като лихви и други разходи, понесени от едно предприятие във връзка със заемането на средства. В разработката са разграничени видовите разходи по заеми, които подлежат на отчитане по реда на този стандарт.  
Регламентираният чрез стандарта ред на отчитане на разходите по заеми касае само случаите на придобиване на квалифициран актив. За отчитане на разходите по заеми, свързани с квалифициран актив биха могли да се приложат два подхода: препоръчителен и алтернативен, които са разяснени в изложението. За да се приложи обаче алтернативния подход е необходимо да са налице условия за капитализация, които са изрично изведени в направения коментар.

Изключително важно е да се установи моментът, към който трябва да започне капитализацията на разходите по заетите средства. Началото на капитализация се формира  при наличие на три момента: когато се извършват разходите за актива, когато се извършват разходите по заема или когато са в ход дейности, които са необходими за подготвяне на актива за експлоатация.

Коментиран е и размерът на разходите за заеми, който може да се капитализира като е посочено, че  се определя от това дали се заемат средства специално за изграждането на един квалифициран актив или се заемат такива общо за дейността, в т.ч. за изграждане на квалифициран актив.

Понякога са налице условия за преустановяване или прекратяване на капитализацията, което налага специалното им извеждане в разработката.

Когато приложението на МСС 23 представлява промяна в счетоводната политика, предприятието се насърчава да приспособи счетоводните си отчети в съответствие с МСС 8 Нетна печалба или загуба за периода, фундаментални грешки и промени в счетоводната политика.
За практическото прилагане на стандарта са разработени два примера: за капитализиране на разходите за придобиване на дълготрайни материални активи при условията на разсрочено плащане и за капитализация на разходите по заеми, когато се заемат общо средства по различни заеми и се използват за получаване на даден квалифициран актив.

Коментар по прилагането на МСС  34 - Междинно счетоводно отчитане
МСС 34 Междинно счетоводно отчитане третира спецификата на междинните счетоводни отчети /МСО/. Междинното счетоводно отчитане подобрява възможността на инвеститорите, кредиторите и на други потребители да разберат възможността на предприятието да генерира печалби и парични потоци, неговото финансово състояние и ликвидността. 

Междинният счетоводен отчет е счетоводен отчет съдържащ или пълен комплект счетоводни отчети /както са описани в МСС 1 Представяне на счетоводни отчети/ или комплект съкратени счетоводни отчети /съгл. МСС 34/ за даден временен отчетен период. По смисъла на МСС 34 отчетният период е период на счетоводно отчитане, по-къс от пълна финансова година.

Често в практиката счетоводните отчети, изготвени за по-къс период от годината се наричат “периодични”. Така възниква и резонният въпрос следва ли да се отъждествяват понятията “междинни” и “периодични” счетоводни отчети. От гледна точка на горепосоченото, е ясно, че всеки междинен отчет е и периодичен затова защото обхваща по-малък период от финансовата година. Обратният случай не винаги е налице. Причината е, че не всеки периодичен отчет се изготвя по правилата на междинното счетоводно отчитане. Изрично МСС 34 сочи: в случай, че един междинен счетоводен отчет не отговаря на всички изисквания на всеки приложим МСС и на разясненията на ПКР на КМСС, той не трябва да бъде представен като междинен счетоводен отчет, изготвен в съотвествие с МСС. Следователно всеки междинен отчет е необходимо да притежава качествените характеристики на счетоводните отчети.

Междинните счетоводни отчети трябва да отговарят на основната концепция за вярно и честно представяне, изискваща достоверно представяне във всички съществени аспекти на имущественото и финансовото състояние на предприятието. 

Междинните счетоводни отчети се изготвят на база на две предположения: МСО е неразделна част от финансовата година или МСО обхваща период, който е самостоятелен. В зависимост от това, кой от двата подхода ще бъде избран при изготвяне на междинните отчети, разходите могат да бъдат или преразпределени и признати по междинните периоди на база годишната прогноза за дейността на предприятието, или да се признаят така, както са възникнали. При първия подход, целта е да се формират междинни финансови резултати, които са съпоставими с годишните, а при втория се набляга на действителния финансов резултат за междинния период и на цикличността в дейността на предприятието през годината.

В разработката е представено минималното съдържание на междинните счетоводни отчети и тяхната форма и съдържание
Според автора, при изготвяне на МСО основният въпрос, който се поставя с изключителна значимост е за признаването на активите, пасивите, капитала, приходите и разходите и техните оценки, поради което са предложени редица примери за спецификата в признаването на тези отчетни обекти, както и за представяне на сравними периоди в междинен счетоводен отчет. 

Констатирано е, че областите на единство в останалите аспекти на годишните и междинните счетоводни отчети съвпадат, в т. ч. по отношение на тяхната идентификация; на отговорността за тяхното изготвяне и представяне; на водещия принцип – принципа на начисляването, обхващащ всички елементи на счетоводните отчети /с изключение на отчета за паричните потоци/; на последователността на представянето и на компенсирането.

Коментар по прилагането на МСС 35  - Преустановявани дейности

В някои прдприятия се налага редица дейности да бъдат преустановени. За да има единство и пълнота в представянето на информация за преустановяваните дейности е утвърден МСС 35 Преустановявани дейности. Целта на стандарта е да установи принципите за отчитане и оповестяване на преустановяваните дейности с оглед да се улеснят потребителите при тяхната преценка на финансовото състояние на предприятието. Стандартът се прилага за всички преустановявани дейности във всички предприятия. В разработката е представена същността на преустановяваната дейност по смисъла на МСС 35.

Обърнато е специално внимание на възникналите печалби и загуби в резултат на освобождаването на активи или уреждане на пасиви, принадлежащи на преустановяваната дейност, които се признават за периода, в който са възникнали и на това, че преустановяваната дейност не трябва да бъде представена като извънредна статия. Предприятието следва да прилага принципите на признаване и оценка, които са изложени в други Международни счетоводни стандарти за целите на вземане на решението кога и как да се признаят и измерят промените в активите и пасивите, разходите и паричните потоци, отнасящи се до преустановяваната дейност. 

Съществуват редица изисквания за оповестяване на информация, свързана с преустановяваната дейност, които са подробно посочени в коментара.
Коментар по прилагането на МСС 36 - Обезценка на активи

МСС 36 обезценка на активи се прилага при отчитане на обезценки на активи с някои изключения, които са изрично упоменати в разработката. Към датата на съставяне на баланса, предприятията извършват  преглед на активите за наличие на обезценка. При  този преглед се използват  различни източници на информация, като в материала са представени примерни такива, класифицирани на външни и вътрешни. В тази връзка се обръща внимание и на обстоятелството, че при определяне на необходимостта от обезценка, предприятието прилага принципа за същественост, независимо от условията за обезценка.

Наличието на обезценка се базира на сравнителната характеристика на балансовата и възстановимата стойност на актива, като определянето на възстановимата стойност на актива се извършва  за всеки актив поотделно, с изключение на случаите когато при използването на актива не се пораждат разграничими парични постъпления. Тогава възстановимата стойност се определя за генериращия парични постъпления обект.

От своя страна, възстановимата стойност се формира на база други две оценки – нетна продажна цена и стойност в употреба, чиято същностнна характеристика е представена в коментара. Акцентира се и на това, че преценката на бъдещите парични потоци следва да се прави поотделно за входящите и изходящите парични потоци.

В синтезиран вид са изведени условията на оценка на бъдещите парични потоци. Тъй като стойността на бъдещите прични потоци се дисконтира, са изведени и характеристиките на нормите на дисконтиране.

МСС 36 Обезценка на активи регламентира и правила за признаване на загуба от обезценка, на които също е отделено внимание в разработката. 

Тъй като, когато при използване на даден актив не се пораждат разграничими парични постъпления, възстановимата стойност се определя за целия обект, генериращ парични постъпления, в практиката се срещат затруднения по прилагането на тази регламентация, поради което е отделено внимание и на начина на формиране на възстановимата стойност за целия обект, генериращ парични постъпления.

В следващите отчетни периоди биха могли да се породят условия за възстановяване на вече отчетена загуба от обезценка. Това налага извеждане на правила за възстановяване на загуба от обезценка, както на отделен актив, така и на целя обект, генериращ парични потоци.

Подробно е разгледано и оповестяването  на  информация, свързана с обезценка на активи.

Практико-приложните аспекти на представянето на МСС 36 са постигнати чрез разработване на конкретни примери за: обезценка на активи, отчитани по препоръчителен подход; възстановяване на обезценка за активи, отчитани по допустим алтернативен подход;  отчитане на обезценка на обект, генериращ парични потоци.

Коментар по прилагането на МСС 37 - Провизии, условни задължения и условни активи

МСС 37  акцентира на три вида отчетни обекти: провизии, условни задължения и условни активи. С цел внасяне на яснота по тяхното дефиниране са представени същностните характеристики и различията между текущите задължения, начисленията за разходи, провизиите и условните задължения, а така също и спецификата в признаването на провизиите, на условните задължения и на условните активи.

Друг съществен момент е оценката на провизиите. Предвид нейната специфика са изведени някои правила и особености за признаване и оценка на провизиите при три ситуации: наличие на бъдещи оперативни загуби, обременяващи договори и преструктуриране, а така също и на възможностите  в предприятието да се породят очаквания за възстановяване на разходите за провизии от други лица.

Предложени са примерни счетоводни записвания за признаване  на провизии за задължения, за актуализиране на техния размер, за реално изплащане на задължения по формираните провизии и др.

Представени са изискванията за оповестяване на информация, свързана с провизиите.

Предложен е пример за отчитане на провизии при използване на дисконтов фактор. 

Коментар по прилагането на МСС 41 - Земеделие

МСС 41 Земеделие  е ориентиран към отчитането и представянето в годишните финансови отчети на биологични активи, земеделска продукция в момента на прибиране на реколтата и на правителствени дарения свързани с биологичните активи и с производство на земеделска продукция. За целите на отчитането се прилага подходяща оценка на биологичните активи и земеделската продукция при първоначалното им оценяване, както и при последващото им оценяване. Спецификата в прилагането на тези оценки е представена в изложението. 

Значително внимание е отделено на определянето на справедливата стойност при наличие на активен пазар, при отсъствие на такъв  и на свързаната с нея сегашна стойност на очакваните парични потоци. Поради наличие на някои изключения при оценяването на биологичните активи е направен коментар на тези изключения.
Разгледани са особеностите по признаването на печалби и загуби, възникнали при първоначалното признаване на  биологични активи и земеделска  продукция по справедлива стойност, намалена с предварително оценените разходи по продажбата и от промяна на справедливата стойност. Акцентирано е и върху  признаването на условни и безусловни дарения, свързани с биологични активи. Разработен е пример за отчитане на земеделска продукция.
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Коментар по прилагането на СС 1 – Представяне на финансови отчети.

Реалното отражение на дейността на малките и средни предприятия чрез отчетността се базира на концептуална рамка на финансовите отчети, която е дефинирана в разработката чрез включването в нея на елементите: цел и обхват на финансовите отчети; дефинираност на счетоводната политика; структура и съдържание на финансовите отчети.

Посочена е взаимовръзката между външните потребители и генерирането на информация за определени техни цели, както и за структурираното представяне на информация в определени направления. Вниманието е концентрирано върху честното представяне на информацията като е направен паралел между честното представяне по смисъла на МСС 1 и на СС 1. Посочено е, че важен елемент във финансовия отчет е оповестената счетоводна политика, като са изведени изискванията за оповестяване. Значими моменти в нейната приложимост са т.нар. счетоводни принципи с техните специфични характеристики. Специално място е отделено на предположението (принципа) за действащото предприятие.

Направена е констатацията, че в българската практика има какво да се желае по отношение на оповестяванията, като усъвършенстването им следва да стане в два аспекта: съдържателен и формален.
Коментар по прилагането на СС 10 – Събития, настъпили след датата на годишния финансов отчет

В направения коментар са изведени три кръга от проблеми: същност на последващите събития; критерии за измерване, признаване и отразяване в годишния финансов отчет на тези събития и задължителна информация, подлежаща на оповестяване, свързана с последващите събития.

Коментар по прилагането на СС 11 – Договори за строителство

В коментара се предлагат особеностите по прилагането на СС 11 като са дефинирани четири кръга от проблемите: понятийния апарат, свързан с договорите за строителство; комбинирането и сегментирането на тези договори; критериите за съотнасяне на приходи и разходи и тяхното признаване във финансовите отчети и задължителното оповестяване на информация във финансовите отчети, свързана с договорите за строителство. Поради сложността на проблема по прилагане на метода “дял на завършено строителство” и на промените в предварителните оценки на приходите и разходите по договорите за строителство, същите са илюстрирани с конкретен пример. 

Коментар по прилагането на СС 16 – Дълготрайни материални активи

В коментара са дефинирани основните понятия свързани с дълготрайните материални активи, като за някои от тях (владеене, държане и ползване) това дефиниране е обвързано с норми от Закона за собствеността. В детайли са представени въпросите по признаването, началната оценка, последващите разходи свързани с дълготрайните материални активи и последващото оценяване на дълготрайните материални активи. За по-лесното разбиране на материята са предложени някои сравнителни характеристики на МСС 16 и СС 16, както и изискванията за оповестяване на информация, свързана с дълготрайните материални активи.

Коментар по прилагането на СС 17 – Лизинг

В центъра на обсъжданите въпроси във връзка с прилагането на СС 17 са класифицирането на лизинговите договори и диференцираното отчитане на лизинга в зависимост от вида на сделките – финансов лизинг, експлоатационен лизинг и продажба с обратен лизинг. Установено е, че критериите за класифициране на лизинговите договори в СС 17 са идентични с посочените в МСС 17. По отношение на счетоводното отчитане на финансовия лизинг са отбелязани две съществени разлики в сравнение с регламентите на МСС 17.  Първата е свързана с  отчитането на първоначално възникналите преки разходи (респективно приходи) за бъдещи периоди в текущите разходи (приходи) за съответния отчетен период, а втората – с прилагания метод на признаване на част от финансовите разходи (респективно приходи) за бъдещи периоди в текущите разходи (приходи) за съответния период.

Коментар по прилагането на СС 18 – Приходи

Аргументирана е тезата, че признаването на приходите зависи от редица фактори, но основополагащ е диференцирането на приходите. От тази гледна точка приходите са класифицирани на приходи от продажби на материални запаси, на услуги, и приходи от използване от други лица на активи на предприятието, което носи доходи под формата на лихви, лицензионни такси, дивиденти и др. Поради това, че справедливата стойност е посочена като важна оценка за приходите на полученото или подлежащото на получаване плащане е отделено специално внимание на три момента:

· при забава на паричните средства или паричните еквиваленти, когато справедливата стойност се явява по-малка от номиналната стойност на получените или подлежащите на получаване парични средства;

· при продажба на стоки или услуги в замяна на сходни такива;

· при продажба на стоки или услуги в замяна на несходни такива.

Практиката е изключително богата  с наличието на различни условия, съпътстващи сделките по продажби на продукция, стоки и услуги, което затруднява тяхното отчитане. На този фон е постигната практическа приложимост на СС 18 като подробно са разгледани видовете сделки според момента на признаване на приходите и необходимите счетоводни записвания във всяка конкретна ситуация, поотделно за продажбите на материални запаси, на услуги и някои други случаи на признаване на приходи.

Коментар по прилагането на СС 19 – Доходи на персонала

Разходите, които предприятието понася по осигуряване доходите на персонала са твърде разнообразни. Затова в разработката е акцентирано на различните форми на доходи на персонала, обособени в пет групи и детайлно разгледани: краткосрочни доходи на персонала; доходи след напускане на работа; други дълготрайни доходи; доходи при напускане и доходи под формата на компенсации с акции или дялове от собствения капитал. Поради най-големия относителен дял на краткосрочните доходи в практиката на България, по-специално внимание е отделено на натрупващите се и на ненатрупващите се отпуски на персонала, за които са предложени и примерни счетоводни записвания.

Коментар по прилагането на СС 24 – Оповестяване на свързани лица

Взаимоотношенията между свързани лица са специфични от гледна точка на отчитането и представянето им във финансовите отчети при наличие на контрол, значително влияние и косвено притежание на едно предприятие от друго. Независимо от тяхното разнообразие, за целите на отчитането и представянето им във финансовите отчети са обособени в три групи:
·  взаимоотношения между свързани лица чрез осъществяване на част от дейността посредством дъщерни или асоциирани предприятия, както и придобиване на конкретни участия в други предприятия с цел инвестиции или формиране на оборотен портфейл;

· сключване на сделки при цени, различни от тези при несвързани лица;

· взаимоотношения между свързани лица без наличие на сделки.

При наличие на сделки между свързани лица са характеризирани три метода за определяне на цените: метод на съпоставимата неконтролирана цена; метод на препродажбата и метод “разходи плюс”.

Подлежащата на оповестяване информация е изключително богата, поради което е направен опит за нейното представяне според: видовете сделки, елементите на сделките и наличието на контрол.

Коментар по прилагането на СС 34 – Междинно счетоводно отчитане

Междинните финансови отчети по смисъла на СС 34 са специфична категория, поради което детайлно са представени техните характеристики. Всички регламентации на СС 34 по отношение на формата и съдържанието на междинните финансови отчети са диференцирани в зависимост от различни критерии. За да се акцентира на спецификата им са предложени примери за особеностите в признаването на информацията в междинните финансови отчети по отношение на: разходите за данъка върху печалбата; условните лизингови плащания, водещи до законово или конструктивно задължение; годишните премии на персонала и значимите разходи, планирани за последното тримесечие.

4. Костова, Н.,  Преминаване към международните стандарти за финансово отчитане като база за изготвяне на финансовите отчети за 2007 г., сп. „Актив“, бр. 4, 2007 г., (специализирано приложение) /стр.1-24/.

Съгласно измененията в Закона за счетоводството в сила от 01.01.2007 г. редица предприятия в България следваше да преминат към изготвяне на финансовите си отчети на база  Международните стандарти за финансово отчитане (МСФО). Това преминаване изисква познаване не само на материята на МСФО, но и на различията между постановките на тези стандарти и на прилаганите Национални стандарти за финансови отчети за малки и средни предприятия (НСФОМСП). В тази връзка разработката цели в практико-приложен аспект да изведе изходните положения на този процес, като представя концепцията на изготвяне на встъпителния баланс към датата на преход и на избора на счетоводни политики, а така също и значимите различия в третирането на някои отчетни обекти съгласно МСФО и НСФОМСП.  

Изрично се посочва, че при прилагането на МСФО е необходимо да се вземат под внимание комплексно изискванията  на МСФО, на Международните счетоводни стандарти  (МСС) и на Разясненията (интерпретации) на Постоянния комитет за разяснения (ПКР). Първото прилагане на МСФО се съобразява най - вече с МСФО 1 Прилагане за първи път на международните стандарти за финансово отчитане, който замени действието на ПКР – 8. Основният принцип на МСФО 1 е пълното ретроспективно прилагане на всички действащи МСФО към датата на встъпителния баланс. 
В разработката са изведени конкретните практически действия, относими към всяко предприятие преминаващо към МСФО, а именно: да се определят отправните дати и първите финансови отчети, изготвени по МСФО; да се изготви встъпителен баланс към датата на преход към МСФО; да се изберат счетоводни политики в съответствие с всички МСФО и тези политики да се приложат ретроспективно за предходния период, представен в първия финансов отчет, изготвен по МСФО; да се определят допустимите изключения от ретроспективното прилагане на стандартите, регламентирани в МСФО, които ще намерят конкретно отражение в даденото предприятие при преминаването към МСФО; да се приложат задължителните според МСФО 1 изключения, които не се прилагат ретроспективно и да се оповестят всички подробности и особености, свързани с прехода към МСФО. 

Във връзка с преминаването към МСФО е отдадено важно значение на  две отправни дати – отчетна дата и дата на преход.  Към датата на преход трябва да се изготви встъпителен баланс по МСФО. При изготвянето му, началните салда на отчетните обекти (в конкретния случай към 01.01.2006 г.) се коригират съобразно ефекта от преминаването към МСФО. В този баланс активите и пасивите се признават съгласно всички изисквания на МСФО. Изходно положение е да не се признават активи и пасиви в случаите, когато МСФО не допускат такова признаване. Ако даден обект на отчитане по досега прилаганата база за представяне на информацията във финансовия отчет е бил третиран като актив или пасив, но съобразно МСФО не представлява такъв, то балансовата стойност на този актив или пасив следва да се отпише за сметка на  неразпределената печалба от минали години или за сметка на други статии от собствения капитал, ако същите са по-подходящи.  Активите и пасивите, признати в съответствие с по-рано действащите национални стандарти и когато такова признаване е допустимо от МСФО, се прекласифицират съгласно МСФО, ако такава прекласификация е необходима. 
При преминаването към МСФО всяко предприятие трябва да избере такива счетоводни политики, които са в съответствие с МСФО и по принцип да ги приложи ретроспективно. В разработката са изследвани тези политики по отношение на: дълготрайните  материални активи; дълготрайните  нематериални активи; инвестиционните имоти; обезценката на активите; материалните запаси; доходите на наети лица; данъците върху печалбата; провизиите; признаването на приходи и разходи  по заеми. В следващата част на изложението се представени основните моменти от избора на счетоводни политики, касаещи тези обекти.

При преизчисленията на началните салда на активите, пасивите и капитала са изброени 10 допустими отклонения от принципите на ретроспективното прилагане, които касаят:  бизнескомбинациите; използването на справедливата стойност като предполагаема стойност; доходите на наети лица; кумулативните (натрупани) разлики от валутни преизчисления; сравнителната информация за финасови инструменти; класификацията на финасовите активи и финансовите пасиви; плащанията, базирани на акции; застрахователните договори; сложните финансови инструменти; активите и пасивите на дъщерни, асоциирани и смесени предприятия. На база тези изключения за ретроспективно прилагане, имайки предвид конкретната ситуация в България е достигнато до заключението, че отношение имат основно: бизнескомбинациите; използването на справедливата стойност като предполагаема стойност; доходите на наети лица и активите и пасивите на дъщерни, асоциирани и смесени предприятия.  В по-конкретен план са представени задължителните изключения от ретроспективно прилагане на МСФО, които включват: прилагането на приблизителни счетоводни оценки; отчитането на активи, предназначени за продажба и преустановявани дейности; отписването на финансови активи и на финансови пасиви и счетоводното отчитане на хеджинг. Тези задължителни изключения от ретроспективно прилагане предполагат отразяването на подобни обекти и оценки да не се извършва към датата на преход към МСФО, т. е. към 01.01.2006 г., а да се отчетат текущо през 2007 г. 

При преминаване към МСФО съществено значение имат различията между прилаганите до момента на прехода НСС и МСФО.  От практико-приложен аспект, тези различия предполагат да се определи кръга на отчетните обекти за които се отнасят, да се изведе третирането им съгласно двете бези и да се приложат съответните процедури и счетоводни записвания, които да допринесат за представянето на информацията за тези обекти на база изискванията на МСФО. Според автора, значимите различия в прилагането на двете бази за изготвяне на финансовите отчети, които са най-често срещани в практиката на нашата страна са по отношение на: финансовия лизинг; отсрочените данъчни активи и пасиви; дълготрайните активи, предоставени като инвестиции в други предприятия; нематериалните активи; инвестициите; отрицателната репутация и финансиранията.  
С цел постигане и на практическа насоченост на разработката е представен  пример за преминаване към МСФО, в който подробно са разгледани изравняванията на резултатите, получени в резултат на прилагане на предходните стандарти с тези получени при прехода. 

В обобщение е направено заключението, че преминаването към МСФО е един сложен процес, който изисква специални и задълбочени познания както по НСФОМСП, така и по МСФО. Независимо, че целта на изложеното в изследването е да се обхванат основните моменти от този процес и изходните положения свързани с него, практиката на преминаването към новата база за изготвяне на финансовите отчети е значително по-разнообразна. Редица от предложените постановки изразяват личното мнение на автора при третирането на определени обекти, поради което в практико-приложен аспект биха могли да се приложат и други счетоводни решения.

5. Златков, И., Анастасия Матова-Головина, Мина Димитрова, Надя  Костова, Г. Петков, Годишно счетоводно и данъчно приключване 2007, София, „Доби Прес“ , 2007.
  Авторово участие: Костова, Н. , Глава 7 Корпоративно облагане за 2007 г. / стр. 107 – 212/, Глава 8 Годишно приключване на 2007 г. по ЗДДС / стр. 213 – 324/.
Целта на глава седма от разработката е да разгледа спецификите в корпоративното облагане за финансовата 2007г. За правилното корпоративно облагане е необходимо да бъдат диференцирани обектите, подлежащи на облагане, данъчно задължените лица и видовете данъци. Законът за корпоративното подоходно облагане (ЗКПО) регламентира обектите на облагане. Сред  специфичните данъчно задължените лица  се нареждат дружествата, учредени, съгласно Регламент /ЕО/ № 2157/2001 на Съвета и кооперациите учредени съгласно Регламент /ЕО/ № 1435/2003 на Съвета, когато седалището им е в страната и са вписани в български регистър, а така също и местните юридически лица, които не са търговци, включително организациите на вероизповеданията, от сделки извършвани по чл.1 от Търговския закон, както и от отдаване под наем на движимо и недвижимо имущество. Обърнато е внимание, че неперсонифицираните дружества и осигурителните каси, създадени на основание чл.8 от Кодекса на осигуряване, се приравняват на юридическите лица.

Отдадено е значение на материята, свързана с нормата на чл.13 от ЗКПО, според която, когато в международен договор, ратифициран от Република България, обнародван и влязъл в сила, се съдържат разпоредби, различни от разпоредбите на този закон, се прилагат разпоредбите на съответния международен договор известен с наименованието ”спогодба за избягване на двойно данъчно облагане” (СИДДО). Видно е, че  за да се приложи един международен договор, той трябва да отговаря на три изисквания – да бъде ратифициран, обнародван и влязъл в сила. В конкретен план прилагането на СИДДО е регламентирано в раздел III на глава шестнадесета от Данъчно-осигорителния процесуален кодекс (ДОПК). Изведени са основанията за прилагане на СИДДО и начина на тяхното удостоверяване, а така също и особеностите на процедурите по контрола, пралаган от органите по приходите.  Изразено е мнение, че при наличие на становище за прилагане на СИДДО, изменения на данъчните задължения за съответния доход могат да се извършват само при изпълнение на основанията на чл. 133, ал. 2 от ДОПК.

Специфична част в облагането с данъци въху печалбата е предотвратяване на отклонението от данъчно облагане. То касае както сделки със свързани, така и с несвързани лица. Когато свързани лица осъществяват търговските и финансовите си взаимоотношения при условия, които оказват влияние върху размера на данъчния финансов резултат, отличаващи се от условията между несвързани лица, данъчният финансов резултат се определя и се облага с данък при условията, които биха възникнали за несвързани лица. 

Когато една или повече сделки, включително между несвързани лица, са сключени при условия, чието изпълнение води до отклонение от данъчно облагане, данъчният финансов резултат се определя, без да се вземат под внимание тези сделки, някои техни условия или тяхната правна форма, а се взема под внимание данъчният финансов резултат, който би се получил при извършване на обичайна сделка от съответния вид по пазарни цени и насочена към постигане на същия икономически резултат, но която не води до отклонение от данъчно облагане. Представени са няколко метода за определяне на пазарните цени:  методът на сравнимите неконтролирани цени между независими търговци; методът на пазарните цени, където обичайната пазарна цена е цената, използвана в процеса на продажба на стоки и услуги в непроменена форма на независим партньор, намалена с разходите на търговеца и с обичайната печалба; методът на увеличената стойност, при който обичайната пазарна цена се определя, като себестойността на продукцията се увеличи с обичайната печалба; методът на разпределената печалба и методът на транзакционната нетна печалба. 

Обърнато е внимание, че изискванията на ЗКПО по отношение предотвратяването на отклонението от данъчно облагане се прилагат съответно и за трансферите между място на стопанска дейност и други части на предприятието на чуждестранно лице, разположени извън страната, съобразно спецификата на мястото на стопанска дейност. 

За целите на облагането с данък върху печалбата е необходимо да се определи данъчния финансов резултат. В разработката са представени конкретните преобразувания на счетоводния финансов резултат в данъчен резултат, като тези преобразувания са обвързани с примерни счетоводни записвания, извършени в дадено предприятие.  Някои специфични моменти са илюстрирани с примери с цел по-добра приложимост на материята. 

Специално внимание е отделено на различието при дефинирането на данъчните  временни разлики за счетоводни и данъчни цели. Съгласно чл.24 ал.1 от ЗКПО, данъчни временни разлики възникват, когато приходи или разходи са признати за данъчни цели в година, различна от годината на счетоводното им отчитане. Счетоводен стандарт (СС) 12 - Данъци от печалбата регламентира временните разлики като разлики между балансовите стойности на един актив или пасив и неговата данъчна основа. По идентичен начин са дефинирани временните разлики и в МСС 12 Данъци върху доходите. Очевидно ЗКПО определя като временни разлики само такива, които са свързани с приходи и разходи, докато счетоводният стандарт третира като обект на временните разлики активите и пасивите. На тази база се получават и различия в определянето на видовете временни разлики, а именно: 

Според чл.24 ал.2 от ЗКПО данъчна временна разлика е: разход, непризнат за данъчни цели в годината на счетоводното му отчитане, който ще бъде признат през следващи години, когато настъпят условията за признаване ; приход, непризнат за данъчни цели в годината на счетоводното му отчитане, който ще бъде признат през следващи години, когато настъпят условията за признаване .

СС 12 разграничава временните разлики на: облагаеми – временни разлики, от които ще произтекат суми, с които ще се увеличи данъчната печалба или ще се намали данъчната загуба през бъдещи периоди, когато балансовата стойност на актива или пасива бъде възстановена или погасена; намаляеми – временни разлики, от които ще произтекат суми, с които ще се намали данъчната печалба или ще се увеличи данъчната загуба през бъдещи периоди, когато балансовата стойност на актива или пасива бъде възстановена или погасена.

Във връзка с данъчно  признатите амортизации е отделено значимо внимание на особеностите по воденето на данъчния амортизационен план и включванете в него на данъчни амортизируеми активи. Откроени са няколко особености:  Първата е, че независимо кои стандарти прилага предприятието – НСФОМСП или Международните стандарти за финансово отчитане (МСФО), за да бъдат признати активите като  данъчни дълготрайни материални активи трябва да отговарят на изискванията на НСФОМСП.  Втората особеност е, че стойността на придобития актив трябва да е равна или да превишава по-ниската стойност от стойностния праг на същественост за дълготрайния материален актив, определен в счетоводната политика на предприятието и петстотин лева. 

От изследваното дефиниране на данъчните дълготрайни нематериални активи са става ясно,че определеният стойностен праг на същественост не касае начислените суми за маркетингови или аналогични на тях проучвания, бизнес планове и фирмени стратегии, както и  отчетените суми в резултат на стопански операции, водещи до увеличаване на икономическата изгода от наети или предоставени за ползване дълготрайни активи, т.е. независимо от стойността им на придобиване, те представляват данъчни дълготрайни нематериални активи.

Отразено е наличието на един нов момент, че данъчната амортизируема стойност на актив, наличен в данъчния амортизационен план се увеличава с последващите разходи, които съгласно счетоводното законодателство водят до бъдещи икономически изгоди, свързани с данъчния амортизируем актив.
Според § 9 от ДР на ЗКПО наличният в данъчния амортизационен план преоценъчен резерв се отписва от него към 1 януари 2007 г. Отписването става по реда и начините, посочени в § 10 или § 11 от Допълнителните разпоредби като предприятията избират сами  прилагането на единия или другия подход.  Преоценъчният резерв който следва да се отпише е резервът от последващи оценки, включен в данъчния амортизационен план към 31 декември 2006 г.  Съществува възможност, когато в данъчния амортизационен план към 31 декември 2006 г. е включен преоценъчен резерв  различен от този, който е следвало да бъде включен съгласно чл. 22 от отменения ЗКПО, същият да се коригира до действителния му размер след което подлежи на отписване.  

На практика са възможни два подхода на отписване. Единият предполага по малко усилия, тъй като с отписания преоценъчен резерв се увеличава счетоводният финансов резултат при определяне на данъчния финансов резултат, включително при определяне на тримесечните авансови вноски за три последователни години -  за 2007, 2008 и 2009 г. с по една трета от стойността на отписания преоценъчен резерв. При прекратяване на данъчно задълженото лице, с изключение на случаите на прекратяване при преобразуване чрез промяна на правната форма по реда на чл. 264 от Търговския закон, с частта от отписания преоценъчен резерв, с която не е увеличен счетоводният финансов резултат  се увеличава счетоводният финансов резултат при определяне на данъчния финансов резултат за годината на прекратяване. Като разновидност на този вариант, съществува възможността данъчно задълженото лице еднократно с отписания преоценъчен резерв да увеличи счетоводния финансов резултат при определяне на данъчния си финансов резултат за 2007 г., включително при определяне на тримесечните авансови вноски. 

Вторият подход изисква по-сложни пресмятания, но за да се приложи е необходимо общата сума на отписания преоценъчен резерв да не превишава общата сума на данъчните балансови стойности на всички активи, налични в данъчния амортизационен план към 31 декември 2006 г.  В случаите когато общата сума на отписания преоценъчен резерв превишава общата сума от данъчните балансови стойности на всички активи, налични в данъчния амортизационен план към 31 декември 2006 г., предприятието трябва да отпише от данъчния амортизационен план към 1 януари 2007 г. всички налични активи в него към 31 декември 2006 г. С разликата между общата сума на преоценъчния резерв и общата сума на данъчните балансови стойности на всички активи към 31 декември 2006 г. се увеличава счетоводният финансов резултат при определяне на данъчния финансов резултат, включително при определяне на тримесечните авансови вноски  по горепосочения ред.

Когато общата сума на отписания преоценъчен резерв не превишава общата сума от данъчните балансови стойности на всички активи, налични в данъчния амортизационен план към 31 декември 2006 г.,  данъчно задължените лица коригират еднократно стойностите на амортизируемите активи в данъчния амортизационен план към 1 януари 2007 г. в резултат на отписването на преоценъчния резерв по определена технология, подробно представена в разработката.
Като доказателство, че правилно е приложен този втори подход, авторът дава препоръка да се направи проверка, която да установи че след отписването на преоценъчния резерв, общата сума от данъчните стойности на всички активи, налични в данъчния амортизационен план към 1 януари 2007г. е равна на общата сума от данъчните балансови стойности на всички активи към 31 декември 2006 г., намалена с отписания преоценъчен резерв.

В материала е отделено място и на проблемите по приспадането в следващи години на данъчната загуба от предходни години, на  облагането при коригиране на грешки от предходни години в зависимост от приложимите станадарти като база за изготвяне на финансовите отчети и избрания подход за коригиране на фундаментални грешки от предходни години и на данъчното третиране при промяна в прилаганата счетоводна политика на предприятието.

Изведени са и специфичните моменти при формирането на данъчния финансов резултат на финансовите институции по смисъла на Закона за кредитните институции и на кооперациите, както и на въпросите по намаляването, преотстъпването и освобождаването от облагане с данък върху печалбата и на възможностите за намаляване на дължимите авансови вноски на данъка върху печалбата.

Направени са коментари, а в някои случаи са разработени и конкретни примери за облагане с данъци при източника, с данъци върху разходите и с алтернативни данъци.    

Глава осма на разработката цели да представи спецификата по облагане с ДДС на база нормативната уредба, действаща през периода на 2007 г. Правилното прилагане на ЗДДС изисква познаване на общите му положения. Във връзка с доставките на стоки са дефинирани редица основни понятия в това число: стока, доставка на стока, услуга и доставка на услуга. 

На база на посоченото е направен извода, че когато фактическото предоставяне на стока, предшества прехвърлянето на право на собственост или друго вещно право върху нея е налице доставка и данъчното събитие настъпва към този момент, а също така, че редица безвъзмездни доставки на стоки и услуги се приравняват на възмездни.  
Изведени са основните положения при определяне на мястото на изпълнение при доставка на стока  и услуга. Във връзка с доставката на услуги са разграничени четири групи от проблеми:

· специфициране на мястото на изпълнение на доставки на услуги;

· определяне мястото на изпълнение при доставка на услуга по транспорт на стоки в рамките на Общността; 

· дефиниране мястото на изпълнение при услуга, съпътстваща доставката на услуга по транспорт на стоки в рамките на Общността ;

· уточняване мястото на изпълнение при доставка на услуга с получател, установен на територията на друга държава членка.
Извършено е класифициране на вътреобщностните придобивания (ВОП) на стоки на три вида:

I вид - придобиване на правото на собственост върху стока, както и фактическо получаване на стока, която се изпраща или транспортира до територията на България от територията на друга държава членка, когато доставчикът е данъчно задължено лице, което е регистрирано за целите на ДДС в друга държава членка. ЗДДС в чл.13 ал. 1 изрично не регламентира дали получателят от България трябва да е регистрирано или нерегистрирано по ДДС лице, но при определянето на обектите на облагане в чл.2 се посочва, че с ДДС се облага всяко възмездно вътреобщностно придобиване с място на изпълнение на територията на страната, извършено от регистрирано по този закон лице или от лице, за което е възникнало задължение за регистрация. В тази връзка е посочено, че е необходима специална задължителна регистрация по чл. 99 от ЗДДС на данъчно- задължени лица (ДЗЛ) и данъчно - незадължени лица (ДНЗЛ) придобиващи стоки от регистрирани по ДДС лица от държава-членка (ДЧ), когато общата сума за текущата година на облагаемите ВОП надвиши 20 000 лв. 

II вид - придобиване на ново превозно средство, което се изпраща или транспортира до територията на България от територията на друга държава членка, независимо дали доставчикът е данъчно задължено лице за целите на ДДС в друга държава членка.   

III вид - за възмездно вътреобщностно придобиване се смята и получаването на стоки на територията на страната от регистрирано по ЗДДС лице, които ще се използват за целите на неговата икономическа дейност, когато стоките са изпратени или транспортирани от или за негова сметка от територията на друга държава членка, в която лицето е регистрирано за целите на ДДС и където стоките са произведени, извлечени, обработени, закупени, придобити или внесени от него в рамките на неговата икономическа дейност. 

Предвид това, че са налице редица специфични моменти, касаещи възникванато на данъчно събитие и изискуемостта на ДДС при вътреобщностно придобиване на стоки е направено обобщение на тези специфики в четири пункта. 
За целите на облагането с ДДС са разграничени и четири вида вътреобщностни доставки на стоки (ВОД):  

I вид - доставка на стоки, транспортирани от или за сметка на доставчика - регистрирано по ЗДДС лице, или на получателя от територията на страната до територията на друга държава членка, когато получателят е данъчно задължено лице или данъчно незадължено юридическо лице, регистрирано за целите на ДДС в друга държава членка.

II вид - доставка на ново превозно средство, изпратено или транспортирано от или за сметка на доставчика или на получателя от територията на страната до територията на друга държава членка, независимо дали получателят е данъчно задължено лице или данъчно незадължено лице. 
III вид - доставка на акцизни стоки, изпратени или транспортирани от или за сметка на доставчика - регистрирано по ЗДДС лице, или на получателя от територията на страната до територията на друга държава членка, когато получателят е данъчно задължено лице или данъчно незадължено юридическо лице, което не е регистрирано за целите на ДДС в друга държава членка.

IV вид - възмездна вътреобщностна доставка на стоки е и изпращането или транспортирането на стоки, произведени, извлечени, обработени, закупени, придобити или внесени на територията на страната от регистрирано по този закон лице в рамките на неговата икономическа дейност, когато стоките се изпращат или транспортират за целите на неговата икономическа дейност от или за негова сметка от територията на страната до територията на друга държава членка, в която лицето е регистрирано за целите на ДДС.

Стига се до извода, че за правилното третиране на ВОД е необходимо да бъдат дадени отговори на въпросите кога настъпва данъчното събитие и към кой момент ДДС става изискуем.  

Специално място е отделено на регламентациите на така наречените „тристранни операции“ и на „дистанционните продажби“ на стоки поради това, че представляват  нови моменти в облагането с ДДС, като във връзка с тези доставки се изведани редица особености. 

Заслужено внимание е удостоено на облагането с ДДС на вноса на стоки, на облагаемите доставки с нулева ставка, на освободените доставки и на специалния ред на облагане  с ДДС на някои доставки като е коментирано и тяхното документално обосноваване.

След разглеждането на данъчното облагане с ДДС на видовете сделки е обследван редът за определяне на данъчното задължение по ДДС за съответния данъчен период като резултативна величина между начисления ДДС и ползвания данъчен кредит.

Регистрацията и дерегистрацията по ЗДДС е класифицирана в отделни видове с посочване на процедурите по тях, извършвани от данъчно задължените лица или от органите по приходите. 

Определянето на данъчното задължение по ДДС е съпроводено с подходящо документиране на доставките. В тази връзка са разгледани видовете данъчни документи, специфичното им съдържание, отразяването им в съответните регистри и поведението на регистрираните лица при грешки, съхранение, кражба, загубване, повреждане или унищожаване на данъчен документ. 
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Авторово участие: Костова, Н., Глава 4, Корпоративно облагане за 2008 г., стр. 200 – 319.
Годишното приключване на предприятията, които се облагат с  данък върху печалбата е свързано с подаване на годишна данъчна декларация по чл.92 от ЗКПО за данъчния финансов резултат и дължимия годишен корпоративен данък. Обърнато е внимание, че съществуват два образеца на годишна данъчна декларация - Образец 1010 и  Образец 1010а, като са коментирани случаите и данъчно задължените лица, които следва да ги използват, както и тези, които не подават годишна декларация. 
С годишната данъчна декларация се подава и годишния финансов отчет, включително приложенията към него, изготвени според приложимите счетоводни стандарти. Поради това са коментирани критериите, при наличието на които предприятията прилагат Международните счетоводни стандарти (МСС) или облекчена форма на финансова  отчетност, както и задълженията за извършване на независим финансов одит на годишните финансови отчети. 
Разгледани са разликите в съдържанието на съставните части  на финансовия отчет съгласно приложимите счетоводни стандарти  (Национални стандарти за финансови отчети за малки и средни предприятия или Международни счетоводни стандарти). Не са отминати и възможностите и сроковете за подаване на така наречената „коригираща данъчна декларация“.  
Поради наличието на специфики във формирането на авансовите вноски, същите са коментирани, като е отделено и онагледено с пример специално внимание на авансовата вноска за м. април.
Разработката  продължава с конкретните преобразувания на счетоводния финансов резултат в данъчен резултат според особеностите на данъчното облагане за 2008 г., илюстрирани и с някои примери и счетоводни записвания за конкретните стопански операции. По-нататък са представени данъците при източника, данъците върху някои разходи и  алтернативните данъци, като значителна част от тях са дефинирани и коментирани твърде подробно.
7. Костова, Н., Счетоводни и данъчни аспекти на продажбата на търговско предприятие, Годишник, Том 81, 2009 г. (90 години Икономически университет - Варна), Варна, май 2010 г., “Наука и икономика” ИУ-Варна, стр. 76 – 108.
Темата за сделките с търговски предприятия е изключително актуална поради това, че когато става въпрос за подобни сделки, съвременната  теория и практика съчетава два вида взаимносвързани правни норми – търговско и счетоводно-правни, което води и до наличие на различни виждания по поставения проблем.  Студията има за цел на базата на характеристиката на търговското предприятие да изследва проблемите в счетоводен и данъчен аспект, възникнали при покупко-продажбата му и в часност на предприятието на едноличен търговец. 

В глава  първа е представена икономико-правната характеристика на сделките по покупко-продажба на търговско предприятие. Търговското предприятия е дефинирано в дискусионен план, но авторът обобщава, че:  съвкупността от всичко онова, което принадлежи и е свързано юридически с дадена дейност на търговеца - права, задължения и фактически отношения, представлява търговско предприятие; то е единен и цялостен правен обект, което позволява и е допустимо според Търговския закон да се извършват сделки с цялото предприятие; същевременно търговското предприятие не представлява самостоятелен правен субект, но винаги е съотносимо към юридически изградена организационна структура; то е особена съвкупност от взаимносвързани компоненти, с някои от които могат да се извършват сделки като отделни елементи на съвкупността; неговото съдържание включва нехомогенни елементи, което придава допълнителна специфика при извършването на сделки по покупко-продажбата му и елементите на търговското предприятие са динамични във времето. 

Именно променящият се характер на елементите на търговското предприятие, а от там и на неговата съвкупност, предполагат известни затруднения при отразяване на сделката по покупко-продажбата му във финансовите отчети на продавача и купувача. Причината е, че между датата на договора и датата на регистрация на сделката в търговския регистър съществува времеви период, през който някои от елементите на съвкупността е възможно да са получили промяна в натурално и стойностно изражение.

Търговският закон дефинира предприятието като съвкупност от три компонента – права, задължения и фактически отношения. Взети в тяхната цялост, правата, задълженията и фактическите отношения могат да генерират парични потоци, независимо от останалите активи и пасиви. Активите и пасивите след прехвърлянето им чрез покупко-продажба на търговското предприятие могат да продължат  дейността в правоприемника и да генерират нови парични потоци. Това подсказва, че в зависимост дали се продава съвкупност от нетни активи и дейности или се продават разграничими активи и пасиви би могла да е налице или да няма бизнескомбинация. Покупко-продажбата на търговско предприятие може да представлява и вид преобразуване на търговски дружества. В известен смисъл покупко-продажбата на предприятие може да бъде съотнесена към вливането на търговски дружества, тъй като вливането на едно търговско дружество в друго може да настъпи в резултат на просто обединяване на активите и пасивите на вливащото се и приемащото го дружество, но също и в резултат на покупко – продажба. Констатирана е законова празнота при регламентирането на тези два вида вливания, тъй като Търговският закон не ги разграничава. Изложеното потвърждава мнението, че процесите на преобразуването чрез вливане са твърде сложни и изискват прецизна нормативна регламентация, а практиката към настоящия момент разчита единствено на тълкувателни становища, които често са противоречиви. Създават се предпоставки едни и същи въпроси на вливането да се решават по различни подходи и по различни начини да се представят във финансовите отчети на преобразуващите се предприятия.

Изследването продължава с открояване на основните моменти при подготовката за извършване на покупко-продажба на търговско предприятие като цяло по смисъла на чл.15 от Търговския закон: 

· При прехвърляне на търговско предприятие на юридическо лице – търговско дружество, дружеството- прехвърлител продължава да съществува след сделката.

· При прехвърляне на търговско предприятие на едноличен търговец, законът допуска едноличният търговец да се заличи от търговския регистър или да продължи да съществува като търговец. В този случай, прехвърлителят – едноличен търговец трябва да изясни каква е целта, която преследва с прехвърлителната сделка. При положение, че целта е да прекрати дейността си и да не извършва такава в бъдеще, същият подава заявление за заличаване от  търговския регистър. Ако собственикът на едноличен търговец желае да продължи да извършва дейност след прехвърлянето, той не се заличава. В този случай едноличният търговец в резултат от извършваната след прехвърлянето дейност придобива нови права, поема нови задължения и създава нови фактически отношения.

Глава втора е посветена на счетоводните и данъчните проблеми на покупко-продажбата на търговско предприятие и на възможностите за тяхното решаване.  Практиката е твърде разнообразна, но независимо от това при прехвърляне на търговско предприятие чрез сделка при продавача възникват редица въпроси и проблеми. Предвид обстоятелството, че от датата на договора до датата на вписването съществува период, през който в някои случаи дейността на прехвърлителя не се преустановява фактически, трябва да се има предвид, че тази  дейност, той извършва за сметка на приобретателя на предприятието. Търговският закон не регламентира и не урежда този проблемен въпрос. Предвид тази законова празнота де факто прехвърлителят държи една съвкупност от чуждо име и резултатите от дейността за горепосочения период следва да се прехвърлят на приобретателя. В тази връзка според автора е възможно следното решение на проблема: извършените плащания за покриване на задължения на прехвърлителя по доставки, които са включени в договора за покупко – продажба да бъдат отчетени като вземания от приобретателя по разчетна сметка. Същевременно, ако постъпят средства по вземания, прехвърлени в полза на приобритателя, получените средства да се отразят като задължения към приобритателя.
При всички случаи на продажба на предприятието на търговско дружество, продавачът отписва от баланса си продадените активи и пасиви по балансова стойност и отчита финансов резултат от сделката. Счетоводните записвания следва да се съобразят с обстоятелството, че се извършва продажба на комплекс от активи, пасиви и фактически отношения. 

Налице е известна специфика при продажбата на предприятието на едноличен търговец.  Според автора, когато единоличният търговец се заличава не би следвало да се приложи описания в публикацията ред на отчитане на продажбата. На този фон са дефинирани мотивите за подобно твърдение, ообосновани единствено от данъчното облагане на едноличния търговец, а именно: доходите от стопанска дейност като едноличен търговец и доходите от прехвърляне на права или имущество са от различен източник и се обособяват като различни видове доход. 
Заличаването на едноличен търговец предполага, че цялото предприятие е продадено. В такъв случай приходът от продажбата постъпва по личната сметка на физическото лице и евентуалният доход се облага в негово лице. Според автора, за да не се получи “двойно облагане” в случаите на заличаване на едноличния търговец, отписването на активите и пасивите по техните балансови стойности е необходимо да се извърши за сметка на собствения капитал. 
Определянето на първоначалните стойности на придобитите активи и пасиви в резултат на покупката на търговско предприятие при купувача се извършва на база на оценки, съобразно това дали покупката на търговското предприятие се третира като бизнескомбинация или не. В тази връзка в  нашата специализирана литература са изразени различни становища по повод на това дали сделката представлява или не бизнескомбинация. С цел извеждане на аргументирано мнение по този проблем, поради сложния му характер, резултатът  от придобиването на нетните активи и дейности е изведен в зависимост отразличията в приложимите счетоводни стандарти. В обобщение са направени следните изводи:

· при придобиването на нетни активи изключително значение има обстоятелството дали те представляват или не стопанска дейност;

· отчитането на придобиването на нетните активи и дейности при купувача не се влияе от това дали продавачът на тази съвкупност след продажбата й се заличава или не се заличава от правния мир;

· налице е различно нормативно уреждане на придобиването на нетните активи, генериращи самостоятелни парични потоци според МСФО 3 Бизнескомбинации и СС 22 - Отчитане на бизнескомбинации;

· само в случаите, когато се прилагат МСС (МСФО) като база за изготвяне на финансовите отчети на придобиващия, се взема под внимание дали сделката е между предприятия под общ контрол.

Когато е налице придобиване представляващо бизнескомбинация се прилага метода на покупката като са обособени три етапа: идентифициране на придобиващото предприятие; определяне цената на придобиване на бизнескомбинацията и разпределяне към датата на придобиването на разходите за бизнескомбинацията към придобитите активи, поетите пасиви и условни задължения. Следва подробен анализ на отграничените етапи. 

В нашата практика стои противоречиво въпросът за покупко-продажба на предприятието на едноличен търговец и в часност случаите, когато еднолично търговско дружество изкупува търговското предприятие на едноличен търговец, като собственикът на дружеството е същото лице, което е регистрирано като едноличен търговец. Тази сделка, макар и попадаща в обхвата на чл. 15 от Търговския закон, според редица специалисти не може да се третира като бизнескомбинация и в резултат на нея да бъде отчетена репутация,  дори и в случаите, когато се прилагат от придобиващия НСФОМСП като база за изготвяне на финансовите отчети. Други автори  твърдят, че покупко – продажбата на ЕТ на новоучредено ООД представлява бизнескомбинация. Бихме се съгласили, че тези автори изразяват правилно становище в случаите, когато едновременно се придобиват нетни активи и дейности дори и при предприятия под общ контрол, но когато се прилагат НСФОМСП като база за изготвяне на финансовите отчети само ако разглеждаме проблема от формалната му гледна точка. Изразено е категорично обосновано мнение, че прехвърлянето на предприятие на едноличен търговец на ООД със същия собственик не е бизнескомбинация. Потвърждението на това мнение при условията на МСФО 3 се извежда естествено, защото стандартът, за разлика от  СС 22 е изключил от обхвата си бизнескомбинации, обхващащи предприятия или бизнеси под общ контрол, а в случая не може да има съмнение, че ЕТ и собственика на ЕООД са под общ контрол. 
В заключението на студията, въз основа на извършените изследвания и получените резултати са формулирани редица изводи и обобщения.
8. Костова, Н.,  Някои актуални проблеми на нормативната рамка и практика на оценяването, сп. Независим оценител, Изд. Леонардо да Винчи академи прес , 2012 , бр.3, стр. 9 – 46.
Развитието на оценителската професия в България трябва да се опира на три взаимно свързани елемента: развита теория, подходящо законодателство и добра практика. Професионалните оценители трябва да бъдат източник на най-добри практики в съответствие с приетите стандарти за оценяване и да работят на единна методологична основа за постигане на  качество, на което всички ползватели на информацията от оценките могат да разчитат като база за вземане на адекватни икономически решения. Затова целта на студията е да изследва оценяването от гледна точка на нормативната уредба и практика. 
Нормативната уредба в съответствие с която е организирана оценителската дейност включва твърде много нормативни актове, които са с разностранен характер и уреждат един или друг аспект на оценяването. За целите на изследването са класифицирани на такива с общ характер и такива, които пряко уреждат оценителската дейност. Обект на анализ в публикацията са нормативните актове, пряко уреждащи оценителската дейност.
Законът за независимите оценители (ЗНО) следва да се определи като част от пакета закони, целящи провеждането на икономическа реформа в България. Регламентирането на оценяването със Закон може да се оцени изключително положително, но същевременно редица норми в него в много малка степен са съобразени с изискванията на международните и европейските стандарти за оценяване. В Закона не се урежда приложимостта на конкретни стандарти за оценяване. Авторът счита, че поради важността на проблема е целесъобразно самият Закон да утвърждава приложимите стандарти на оценяването. 

Развитието на оценяването се влияе и от международната оценителска практика, поради което е направено анализиране на четири основни вида стандарти за оценяване: Международни стандарти за оценяване (МСО) - „Бяла кни​га", Европейски стандарти за оценяване (ЕСО) - „Синя книга", Единни стандарти за професионална оценителска практика, Стандарти за оценяване на Кралския институт на вещите лица - „Червена книга".  Изразено е мнение, че независимо от различните цели на ЕСО и МСО, те имат допирни точки и в този смисъл се нуждаят от унифициране. В хода на избор на подход за унифициране трябва да се анализират съществуващите положителни и отрицателни страни на двете концепции с цел да се избере пътя, по който трябва да се идентифицират, измерят и отстранят проблемите, дължащи се на отклоненията.

Във връзка с приемането на ЗНО бяха приети като действащи Стандартите за бизнес оценка (СБО), които се използваха за целите на приватизацията. Тези стандарти в миналото изигра​ха своята роля да въведат минимални критерии и изисквания към оценителите при извършване на бизнес оценки. На този етап обаче, вече звучат архаично, тъй като не са актуализирани и хармонизирани със свързаните с тях нормативните актове в България и с действащите към момента международни и европейски оценителски стандарти. Авторът счита, че факторите които трябва да бъдат отчитани, при вземане на решение за това какви стандарти да бъдат въведени в оценителската практика са развитието на науката на оценяването и на преподаването й в съответната държава, състоянието на нормативната уредба (национална и международна) и нивото на оценителската практика.

Нормативната база в страната в областта на оценяването е все още  в своя зародиш, значително повлияна от създаденото преди приемането на Закона за независимите оценители лицензирано оценяване. Краткият анализ сочи, че в българската оценителска практика, трябва да се наложат нормативни актове, съдържащи не само насоки и принципи, но и конкретни правила, които да детайлизират материята, за да се преодолее създадената ситуация. В разработката е изведено мнение, че съществуващите международни и европейски оценителски стандарти не могат да изиграят тази роля. Причината е, че не съдържат дефиниране на конкретна методология за оценяване и методики за нейното прилагане.  Освен това, тяхното въвеждане предполага подходящ превод на български и съответно адаптиране. Затова са предложени два възможни подхода: приемане на МСО в комбинация със собствени стандарти за оценяване, които да компенсират липсата на конкретика в МСО от гледна точка на практиката или разработването на национални оценителски стандарти. 

В ЗНО липсват норми и за принципите на оценяване, нещо което е базисно за развитието на всяка саморегулираща се професия. В чл. 4 на Закона са изведени единствено етичните принципи на професионално поведение. Целесъобразно е да се въведат и Допълнителни разпоредби към Закона, които да дадат легално дефиниране на редица понятия използвани в него като: имуществен интерес; друг интерес; задължения на оценителя към собственика или ползвателя на обекта на оценка или към възложителя на оценката. 

Като голяма слабост се отчита обстоятелството, че ЗНО позволява независимите оценители да имат право на избор за членуване или не в Камара на независими оценители. Авторът изразява мнение, че развитието на такава свободна професия каквато е оценителската, която същевременно е саморегулираща се може да преминава единствено през задължително членство на упражняващите я в независим ръководен орган, който от своя страна да се грижи за развитието й.
В България е създадена Камара на независимите оценители, което може да се оцени позитивно, поради обстоятелството, че оценителската професия е саморегулираща се. Създаването на подобна професионална организация е в резултат на промяна в обществените отношения, в условията на развитие на икономиката, но така също и в мисленето на професионалната оценителска общност. Това обаче не означава, че е достатъчно за адекватното развитие на професията. Развитието е дълъг и труден процес, съпроводен с много препятствия и единствения верен път към него е последователното му уреждане и контрол.
Изразено е мнение, че като най-значима промяна, която трябва да бъде внесена в Закона е изискването за изготвяне на достоверни оценки. Достоверността на оценките предполага много деликатно отношение, защото не може да съществува изолирано. Достоверното оценяване може да бъде изпълнено само ако оценката отговаря на нормативната рамка в конкретната държава, в случая в България.

Авторът счита, че заслужава внимание и още една бъдеща законова промяна – уреждане на технологията на контрол върху оценителската дейност с извеждане на нейните принципи, изходни положения и правила.

Значими елементи от нормативната уредба на всяка саморегулираща се професия, в това число и на оценяването е Кодекса на професионалната етика на независимите оценители. Идеята на всеки професионален кодекс е да изясни правилата за професионално поведение както между независимите оценители и клиентите на оценителската услуга, така и между самите оценители. Такава е и целта на етичния кодекс на независимите оценители. Опитът да се създаде и въведе такъв професионално - етичен кодекс следва да се адмирира. Същевременно би могло да се каже, че тази професия, би се развивала по-добре, ако Етичният кодекс съдържа по-задълбочени норми относно професионалните и деловите отношения и поведението на независимите оценители. Поводът за подобно мнение е продиктуван от следното съображение: прекалената краткост на етичните норми остава убеждението, че са някак по-второстепенни и маловажни. Основната промяна от която се нуждае Етичния кодекс на независимите оценители е ясно и подробно дефиниране на неговите цели и установяване на средставата за постигането им. Затова е предложен инструментариум за постигане на посочените цели.  

В Кодекса за професионална етика са изброени пет принципа въплатени в професията на независимия оценител. Принципите са изброени без да бъдат дефинирани. Изброяване на термини не внася достатъчно яснота по въпроса за професионалното им значение като изходни положения на професията. Същевременно в Закона за независимите оценители са изброени седем принципа в добавка към посочените такива в Кодекса за професионална етика. Крайъгълен камък сред изброените принципи е независимостта и конфликта на интереси. По повод на независимостта следва да се отбележи, че поради липсата на конкретизираща го материя в Кодекса и наличие в Закона за независимите оценители на нормата, независимите оценители да спазват изброените принципи, би могло да се тълкува, че каквато и да било обвързаност да съществува между независимия оценител (включително неговите съдружници и персонал) с възложителя на оценката, с неговите ръководители или свързаните с тях лица, е нарушение на независимостта. Твърде крайно звучат нормите на Закона за независимите оценители (поради липса на допълнителни разпоредби). В работата на саморегулиращите се професии е прието в Етичния им кодекс да се вписват определенията на етичните принципи, нормите и правилата,  на база на които да се преценява дали е нарушена професионалната етика, особено по отношение на независимостта и конфликта на интереси. За разлика от независимостта, която в Закона за независимите оценители изобщо не е използвана като понятие, в Кодекса за професионална етика на независимите оценители(чл.4) е направен опит за дефиниране наличието на конфликт на интереси, при който оценителят няма право да участва в дейности или отношения, които могат да накърнят неговата безпристрастна оценка. От направения анализ на Европейските и Международните стандарти за оценяване, както и  на Стандартите за оценяване на Кралския институт на експерт-оценителите (RICS) е видно, че в известен смисъл са по-либерални по отношение на независимостта. Затова в българската нормативна уредба и практика касаещи оценяването следва да се разработят норми конкретизиращи професионално - етичните изисквания към независимостта и конфликта на интереси. По мнение на автора е необходимо да се вземат под внимание редица моменти. Изходното положение е, че независимостта предполага независимост на мнението и независимост в поведението. Ако се вземе за аналог нормативната уредба на регистрираните одитори, тази независимост е изрично уредена в чл. 28 от Закона за независимия финансов одит (ЗНФО). По аналогия с посоченото, по отношение на оценяването могат да се изведат два акцента, касаещи преди всичко наличие на пряк или косвен финансов интерес между оценителя и оценяваното предприятие и този интерес да позволява на обективна, разумна и информирана трета страна да направи заключение, че независимостта е или не е компрометирана. 
Отново въз основа на аналогия с  одиторската професия, независимостта на поведението на оценителя предполага да избягва такива факти и обстоятелства, които са много съществени, а не незначителни. В този случай независимостта не изключва прилагането на професионална преценка в случаите, когато тя е обременена от икономически, финансови и други взаимоотношения. Когато независимостта на оценителя е повлияна от заплахи като: личен интерес, самопроверка, застъпничество, близки отношения или принуда, той е целесъобразно да приложи предпазни мерки за смекчаване на тези заплахи. В случай, че приложените мерки не намаляват адекватно влиянието на заплахите и независимостта е компрометирана, оценителят не следва да извърши оценката. Затова Етичният кодекс на независимите оценители трябва да предложи концептуална рамка, която да изисква от оценителя и членовете на неговия екип да идентифицират, оценяват и адресират заплахите за независимостта, вместо просто да спазват комплект от специфични правила, които може да бъдат условни. След като се идентифицират заплахите, е необходимо оценителят да ги оцени. В тази връзка се препоръчва оценката на заплахите да бъде направена на база три фактора: преценките на съответните обстоятелства, естеството на ангажимента и характера на необходимите предпазни мерки.
Подходящо е Етичният кодекс на независимите оценители да дава насоки, какви предпазни мерки биха могли да се приложат за да се елиминират или намалят заплахите до приемливо ниво, като е развита идеята за предпазните мерки на база тезата, че в саморегулиращите се професии са известни две категории предпазни мерки: предпазни мерки, създадени от професията и нормативните разпоредби и  предпазни мерки в работна среда. Предложени са конкретики на тези предпазни мерки, отнесени към оценяването.

В публикацията е направено обобщение, че съблюдаването на представената нормативна рамка за осъществяване на оценителската дейност в България и на редица други нормативни актове от националното и европейското законодателство е предпоставка за високо качество на оценителската услуга и гаран​ция за достоверност и надеждност на оценките. 

Във връзка с анализиране на оценителската практика, условно са  обособени три етапа в нейното развитие. Първият етап датира от 1991 г. с настъпване  на значимите промени у нас, с преход към пазарно ориентирана икономика. Началните стъпки на оценителската професия се обвързват  с извършването на преоценка на активите на държавните предприятия по реда на ПМС № 179/1991 год. 
Навлизането във втория етап от развитието на оценяването се обвързва с приемането на Закона за преобразуване и приватизация на държавни и общински предприятия, което може да се нарече начало на пазарното оценяване. За извършване на оценителска дейност бе въведен лицензионен режим, но условията и критериите за получаване на лицензи не могат да се определят като високи. 

Същинският етап в развитието на професията "независим оценител" започва с въвеждането на Закона за независимите оценители, в сила от 15.12.2008 год. С него пазарното оценяване се трансформира от дейност на лицензирани оценители в професия "независим оценител". Към настоящия момент броят оценители е твърде висок (над 3 000 дущи). Високият брой оценители в практиката на България поставя много въпроси, чиито отговори  водят до редица изводи, които  поставят под съмнение възможността за поддържане на висока оценителска квалификация. Независимите и регулирани професиии съхраняват и защитават обществения интерес само чрез поддържане на високо равнище на професионалната област.  На този етап оценителската професия все още не е заела своята подобаваща роля у нас, така както в страните с развито пазарно стопанство. Независимо от това трябва да се даде заслужено уважение на постигнатото за този двадесегодишен период по отношение на законовото регламентиране на оценяването, създаването на професионална организация на оценителите и практикуването на оценителската дейност. Едва ли обаче е необходимо да се доказва, че направеното до тук е достатъчно за постигането на добра репутация на оценяването в България. От изключителна важност е същинското му развитие да продължи с по-бързи темпове. Това следва да се осъществи в трите направления на оценяването: като научна дисциплина, нормативна рамка и като практическа дейност. 

Изброените факти, констатации и изводи не претендират за изчерпателност, но в голяма степен обосновават необходимостта от вземане на спешни мерки за издигане квалификацията на независимите оценители и качеството на оценителските услуги, повишаване имиджа на професията и нарастване на социалния статус на независимите оценители. В тази връзка ръководени от желанието за: изграждане на условия за професионално-етични отношения, утвърждаване на принципите на лоялната конкуренция и съобрзяване с изискванията на добрите професионални правила и обичаи е направено предложение да  се работи по посока на развитие на трите вида отношения. Това са взаимоотношенията между оценителите, взаимоотношенията между оценителите и потребителите на оценителските услуги и отношенията, въплатени в политиката на управление на Кмарата на независимите оценители. Тези три вида взаимоотношения са живителната сила на оценителската работа. Тяхното правилно насочване и развитие ще спомогне за по-лесното осъществяване на оценителската практика, мотивиране на всички оценители и на екипа от сътрудници с които работят, възпитаване на клиентите и нарастване на доверието към оценителската професия. 

9. Костова, Н., Финансовият анализ при дългосрочното конкурентно предимство, Годишник, Том 83, 2011, изд. ИУ-Варна , 2012, с. 120-154.
Конкуренцията въздейства непрекъснато за обвързване равнището на възвращаемост на инвестирания в предприятието капитал с конкурентното базово равнище на възвръщаемост, която би се постигнала при условията на дългосрочно конкурентно предимство (ДКП) в един отрасъл. ДКП се измерва и оценява и чрез инструментариума на финансовия анализ, но традиционният финансов анализ е интровертен, защото е насочен към предприятието. При концентрация на анализа само върху ресурсите и върху възможността предприятието да създава парични потоци в краткосрочен план се пренебрегва дългосрочната конкурентна позиция и съществува риск от ограничен поглед насочен единствено навътре в предприятието. Затова целта на студията е да изведе индикатори чрез финансови показатели за измерване и анализ на дългосрочното конкурентно предимство. В нея, конкурентоспособността се разглежда на равнище, което притежава предприятието, като обект на измерване и оценка се явява дългосрочното конкурентно предимство.  
Конкурентноспособността е дефинирана в широк и в тесен смисъл. Изразено е мнение, че понятието „конкурентно предимство“ не е дефинирано единно в професионалната литература. Причината е, че с развитието на теорията за предприятието се развиват и вижданията за конкурентното предимство. В тази връзка са отграничени три подхода в дефинирането на конкурентното предимство: структурен, ресурсен и подход на динамичните способности.  За целите на разработката,  конкурентното предимство не се конкретизира като условие, характеристика или резултат от конкуренцията, а се дефинира най-общо като отличителни способности на предприятието. Самото понятие „дългосрочно конкурентно предимство“ не е получило конкретно дефениране, а по-скоро са налице дискусии на отделни негови страни. Използването му в разработката не е обвързано с период от време, през който предприятието притежава такова, а в смисъла, че преценките на дългосрочното състояние на предприятието се базират на историческо измерване на стойности (на показатели) за продължителен период от време (над 5 год., а в най-дългосрочен план 10 год.) Именно такъв дълъг период от време дава възможност за прогнозираща способност на измерването. 
Измерването на показателите за състоянието на даден бизнес днес, в условията на криза е още по-актуална дейност, но от определена гледна точка може да се каже, че е налице стремеж към подценяване на системата за измерване. В теорията са разработени различни измерителни системи за бъдещото управление на това, което се измерва. В резултат на това се налага често срещаното разбиране, че не може да се управлява онова, което не може да се измери. Подобно разбиране е твърде опростенческо. Системата за измерване трябва да бъде така съставена, че да позволява установяване на “здравословното състояние” на бизнеса, но не само като моментна снимка, а и от гледна точка на стабилността и сигурността в дългосрочен план. 

От аспекта на дефинирането, измерването е процес на формулиране на количествен израз на минали действия и събития, чрез който се определя текущото състояние с цел да се вземат адекватни решения за бъдещето от гледна точка на ефикастността и ефективността. Често във финансовия анализ тези две понятия се приемат за равнозначни. Разграничаването е важно, защото по този начин се определят двете фундаментални измерения на дейността – равнището на самата дейност и на използването на ресурсите в нея. От гледна точка на предприетите действия на база резултатите от измерването, равнището на изпълнение на даден бизнес е функция и от ефикасността и от ефективността, а самото измерване е количествено определяне на ефективността и ефикастността от минали действия и събития.       
По отношение на финансовите измервания на дългосрочното конкурентно предимство, редица изследвания сочат, че се пренебрегва дългосрочната стратегия и показателите определящи дългосрочния успех, и се обръща внимание предимно на доходността на предприятието. Критиците на традиционните измервания на дейността изтъкват, че техният фокус е остарял и насърчава само грижата за близката перспектива. Авторът счита, че настоящата криза направи ясно посланието, че измерването на дейността в дългосрочен план е на дневен ред сред кредиторите, инвеститорите, мениджърите, консултантите и учените. Много са причините за това, но като основни биха се посочили две. Едната е, че системите за измерване, които се използват традиционно са морално остарели. Другата причина е наличието на непригодност на традиционните системи. Това от своя страна издига на преден план измерването на показателите за дългосрочното конкурентно предимство.

Традиционният подход при създаването на дадена система за измерване е да се обръща внимание на три неща: какви показатели да включва, какво да бъде тяхното наименование и каква формула да се приложи. За да има висока полезна стойност обаче, системата трябва да вземе под внимание още редица параметри:

На първо място същността на измерването: как да се именува, изяснява ли наименованието му характера на измерването и неговата значимост. 

Важно място заема и предназначението на измерването: защо се въвежда и какви последствия и поведение ще провокира. 
Повторяемостта предполага определяне на честотата, с която да се извършва измерването и докладването на резултатите от него, а източникът на данни е фактор за качеството на измерването и е важно от къде ще бъде взета информацията, необходима за неговото извършване.

От гледна точка на полезността е определящо и това, кой извършва измерването, кой е пряко отговорен за него и кой предприема мерки въз основа на неговите резултати.

Друг сериозен проблем е, че често отсъства обединяваща връзка между възприетите от предприятието измерители и стратегията му за бизнеса. Затова са доразвити моментите, които трябва да се вземат под внимание по този проблем и се препоръчват четири  вида аналитични процедури.
Достигнато е до извода, че  финансовият анализ е способ за установяване  на финансовото състояние, който допринася за  извеждане на конкурентната стратегия на предприятието. От обследваната материя в професионалната литература е заключено, че сред специалистите не е постигнато общо мнение относно дефинирането на финансовия анализ, в т.ч. и при ДКП, на база разбирането, че той се третира и като оценка на финансовото състояние, и като средство за прогнозиране и дори като „подход за класифициране на различни показатели“. Според автора, организацията на анализа за оценка на ДКП на предприятието трябва да включи извеждане на етапите на подготовка и провеждане на анализа, дефиниране на обектите на анализ, определяне на състава на информационната база и прилагане на инструменти за анализ. 
Не трябва да се пренебрегва факта, че самата система за измерване обхваща и определена поддържаща инфраструктура, поради обстоятелството, че данните следва да бъдат: събрани, съпоставени, подредени, анализирани, интерпретирани и оповестени. По този начин дефиницията на анализа следва да бъде допълнена: финансовият анализ е система за измерване, която определя в количествено отношение ефикастността и ефективността на минали действия и събития в предприятието посредством събиране, съпоставяне, подреждане, анализиране, интерпретиране и оповестяване на съответните данни с цел улесняване вземането на аргументирани решения от потребителите. Подобно дефиниране е от изключително значение защото в противен случай терминологията, използвана в областта на финансовото анализиране е объркваща. Различните специалисти употребяват различни думи за изразяване на едни и същи концепции. Някои говорят за измерване на изпълнението, други за метричен израз на финансовото състояние, за критични фактори за успеха или за основни показатели за измерване на дейността. 

Като най-широко прилагани инструменти за анализ на финансовите отчети се приемат коефициентите, но в последно време все повече тяхното значение се преоценява и дори съществува твърдение за “злоупотреби с тях”. Независимо, че съществуват различни мнения относно обхвата и съдържанието на отделните коефициенти може да се каже, че тяхното изчисляване като че ли е по-лесната част от работата на анализатора. По-проблемно се явява тяхното тълкуване. Обективира се изводът, че изкуството в осъществяването на финансовия анализ зависи от два фактора: от селекцията на онези показатели, които са най-подходящи според целта на анализа и от интерпретацията на получените числени значения на показателите. 

Използването на коефициенти е важен метод във финансовия анализ, но той има редица ограничения, които подробно са изведени и коментирани в разработката. Ограниченията на коефициентите във финансовия анализ се базират предимно на финансовата отчетност. За съжаление, не на всички ограничения на финансовите показатели откликва понастоящем финансовата отчетност. Отдавна потребителите на информацията от финансовите отчети изразиха своята неудовлетвореност от това, че те предоставят информация приоритетно за миналото, както и че предоставят предимно финансова информация. Затова се дискутират въпроси за насърчаване оповестяването на информация както за бъдещата финансова ефективност на предприятието, така и за неговата т.нар. “нефинансова дейност” като оценка на продукти, клиенти, пазари и др. 

Отделено е внимание и на още един съществен момент, особено когато анализът е предназначен за оценка на ДКП. Анализирането на показателите, трябва да бъде съобразено и с етапите от жизнения цикъл на даденото предприятие, като се има предвид, че във всеки един от основните етапи от жизнения цикъл финансовите цели могат да бъдат коренно различни. 
В зората на анализа на финансовите отчети, водещите анализатори са се съсредоточавали предимно върху финансовите показатели, покриващи оперативния времеви хоризонт със занижено внимание върху дългосрочната устойчивост на предприятието. Сега в епохата на силно развитие на финансовия анализ се акцентира на стратегическия времеви хоризонт и инвеститорите правят прозрение, че предприятията биха могли да се класифицират в две основни групи: такива, които притежават ДКП и такива, които действат на силно конкурентни пазари, поради което не се считат за обект на добра инвестиция в дългосрочен план.
Стратегическото положение на предприятието зависи от различни фактори, сред които и от такива с финансов характер, но изследването само на един или на откъслечен брой показатели не може да даде представа за цялостната ситуация и тя да бъде оценена като “добра” или “лоша”. Те трябва да се разглеждат комплексно при съобразяване със спецификата на предприятието и прецизността на изготвяне на финансовите отчети, които се включват в анализирания дългосрочен период. Когато се забележат значими изменения и отклонения във финансовите показатели за изследвания времеви период (5-10 год.) е необходимо да се търсят причините, довели до тези промени. По мнение на автора, индикаторите за анализирането на ДКП се формират на база показателите, съдържащи се в основните елементи на финансовите отчети, оповестени в счетоводния баланс (отчета за финансовото състояние), отчета за приходите и разходите (отчета за всеобхватния доход) и отчета за паричните потоци. Въз основа на тях са изведени  най–значимите финансови показатели за анализиране на ДКП. 

III. Научни статии

1. Костова, Н., Междинни или периодични счетоводни отчети – норми и практика, сп. “Данъчна практика, счетоводство, финанси на фирмата”, 2003 г., бр. 12, стр. 29-34.

На фона на изразените мнения за миналото и съвременното разбиране на счетоводството е направен извода, че в настоящите условия акцентът се поставя не толкова върху технологията на водене на счетоводните сметки, а върху предоставянето на потребителите вземащи решения, на отчети, които имат висока степен на достоверност, полезност и сигурност. Годишните счетоводни отчети са изключително важни, но периодът обхващаш една финансова година често се явява твърде дълъг от гледна точка на възможността за приемане на адекватни икономически решения. Затова статията е ориентирана към проблемите на изготвяне и представяне на междинни счетоводни отчети. Поставен е въпроса за идентичността и разликите между така наречените „периодични“ и „междинни“ отчети. Тъй като междинните отчети са специфични отчети е разгледан проблемът за качествените им характеристики и за търсенето на равновесие между тях, както и за съществеността като една от фундаменталните концепции, ползвана при съставянето на междинните счетоводни отчети.
Въпреки, че съществеността се разглежда както в Общите положения, така и в редица стандарти,  например: МСС 1 Представяне на финансовите отчети, МСС 8 Нетна печалба и загуба за периода, фундаментални грешки и промени в счетоводната политика, МСС 37 Провизии, условни задължения и условни активи, то никъде не е дефиниран точно начинът за установяване на нейния праг. При преценката на съществеността трябва да се вземе под внимание обстоятелството, че междинните оценки могат да се основават върху прибилизителни оценки в по-голяма степен, отколкото оценката на съществеността в годишните счетоводни отчети. Казано по друг начин от една страна, следва да се намали прагът на същественост на елементите на междинните отчети спрямо годишните такива, а от друга страна може да се допусне по-либерален подход относно съществеността при прилагнето на приблизителни оценки, но задължително се изисква оповестяване в счетоводните отчети на значителните промени в приблизителните оценки за периода между последния междинен отчет и окончателния отчетен период.
Достигнато е до заключението, че междинните счетоводни отчети се изготвят за базата на две предположения: когато са неразделна част от финансовата година и когато обхващат период, който е самостоятелен и в зависимост от това разходите на годишна база следва да бъдат преразгледани и признати по междинните периоди.

Известен “проблем” при междинните счетоводни отчети тсъществува с изготвянето на счетоводния баланс. От посоченото е видно, че информацията за предходния период е онази, съдържаща се в счетоводния баланс към края на непосредствено предхождащата финансова година. Ако счетоводният баланс е с разгърнато съдържание, представящо детайлизирана информация за финансовия резултат от текущия и предходни отчетни периоди, то не би имало равенство между финансовия резултат, посочен в колона предходна година и този, посочен в отчета за приходите и разходите. За избягване на това “неудобство"  би могъл в счетоводния баланс като финансов резултат за предходни години да се впише посочения такъв в отчета за приходите и разходите. Това е особено важно с цел възможното по-нататъшно финансово-счетоводно анализиране на редица показатели от междинния счетоводен отчет. В противен случай би се получила несъпоставимост в показателите за финансов резултат и за рентабилност. 

Изброени са подходите, използвани в международната практика за оповестяване на счетоводната политика, в т.ч. и в междинните отчети чрез: вмъкнати обяснения, забележки под основния текст, спомагателни схеми, препратки и сметки за оценки.

2. Костова, Н., Отчитане на активите и пасивите по отсрочени данъци, сп. “Наръчник на икономиста”, 2004 г., бр. 1, стр. 50-58.

Активите и пасивите по отсрочени данъци като понятия и като съдържание се появяват в практиката след като започна прилагането на НСС 12 Данъци върху печалбата и МСС 12 Данъци върху дохода. В известен смисъл може да се каже, че са пресечна точка на счетоводната и на данъчната политика. Отчитането им е свързано с преобразуването на счетоводния финансов резултат в данъчен финансов резултат, осъществявано в данъчните декларации на предприятията. На фона на това се открояват и понятията „постоянни“ и „временни“ данъчни разлики. Вниманието в разработката се концентрира върху данъчните временни разлики  и върху отчитането на ефектите от тях – активите и пасивите по отсрочени данъци. Специални акценти са видовете данъчни временни разлики, оценките на   активите и пасивите по отсрочени данъци и условията за тяхното признаване. При отразяването на активи и пасиви по отсрочени данъци са предложени различни счетоводни  техники, които обогатяват счетоводната практика, както и конкретни процедури, които е необходимо да се приложат при определянето и начисляването на разходите за отсрочени данъци. 

Някои от спецификите за определяне  на данъчната основа на амортизируеми  дълготрайни материални активи и изчисление на временни разлики и начисляване на активи и пасиви  по отсрочени данъци са илюстрирани с конкретни примери. 

3. Костова, Н., Прозрачност на финансовите отчети, сп. „Счетоводна политика“, 2005 г., бр. 3 – 4, стр. 18-27.

Осигуряването на прозрачна и полезна информация чрез финансовите отчети  играе важна роля за създаването на развит пазар и е една от най-важните предпоставки за налагане на пазарни правила. Либерализирането на финансовите и капиталови пазари в световен мащаб увеличи нуждата от информация като средство за осигуряване на тяхната стабилност. Минималните изисквания за оповестяване се диктуват от качеството и количеството на информацията, която трябва да се предостави на участниците на пазара и на обществеността като цяло. В статията е разгледана  икономическата роля на прозрачността.  Направено е обобщението, че ако действията и решенията на икономическите субекти са видими и разбираеми, то разходите за контрол върху тяхната дейност се намаляват. 

Мотивирана е тезата, че през последното десетилетие прозрачността и отчетността са много дебатирани теми в дискусиите по икономическата политика. Всеизвестно е, че оставени сами и без намеса от трети лица, предприятията не създават ефикасни нива на оповестяване и крайният резултат  се оказва не такъв, от какъвто наистина се нуждаят участниците на пазара. 
В общите положения към МСФО е акцентирано на това, че качествените характеристики са тези, които правят информацията, предоставена във финансовите отчети полезна за потребителите. Прилагането на принципни качествени характеристики води до създаване на финансови отчети с вярно и добросъвестно представяне.

Прозрачността се отнася до принципа за създаване на среда, в която информацията от финансовите отчети достига до всички участници на пазара. Авторът счита, че общественото оповестяване на информацията се основава на четири фактора: съществуване на добри счетоводни стандарти, наличие на подходяща методология за оповестяване, своевременно разпространение на тази информация и равен шанс за достъп до оповестяванията от заинтересованите потребители. В статията следва подробен анализ на тези фактори. 

Публичността на годишните финансови отчети в България е сфера, която като че ли до този момент не е поставяна на достатъчно обсъждане. Естествено е тя да има своите теоретични и нормативни рамки, които да служат като база за дискусии. Анализирайки публикуваните финансови отчети в нашата страна се стига до някои проблеми свързани с: обхвата на публикуването, мястото на публикуване на финансовите отчети и  времето на това публикуване. Отсъствието на подходящо публикуване на годишните финансови отчети по определен начин, форма и съдържание, свежда публичността им до прокарване на частни интереси под маската на това понятие. По мнение на автора, проблемът на българската публичност на годишните финасови отчети се свежда до няколко  основни причини, които са изведени в разработката.  Счита се, че за да се промени съществуващата практика е необходимо да се осветли теоретичната и законодателна рамка на публичността. 

На база посоченото са идентифицирани три основни типа проблеми на публичността, а предложенията за решения са сведени до две основни категории: 
държавно стимулиране на обществените групи от потребители на информацията, които са носители на правилните идеи за общото благо и създаване на правни и административни пречки (очевидно не само с глоби и санкции) пред предприятията, които се противопоставят на публичността на финансовите отчети.

Изразена е надеждата, че с изложението на проблема се цели да се поставят основите на един дебат върху публичността на финансовите отчети в България. 

4. Костова, Н., Счетоводно и данъчно третиране на сумите, отчетени в резултат на събития от минали отчетни периоди, от корекции на фундаментални грешки и от промени в счетоводната политика., сп. „Наръчник на икономиста“, 2005 г., бр. 4, стр.63-78.

В редица предприятия се установяват фундаментални грешки и  промени в счетоводната им политика. Това налага определен начин на тяхното третиране за счетоводни и данъчни цели. Поради наличието на редица специфични моменти, със статията се цели да се разкрие съдържанието на разходите, отчетени в резултат на събития от минали отчетни периоди, на фундаменталните грешки и на промените в счетоводната политика, да се представят особеностите в технологията на тяхното отчитане и да се обоснове третирането им от гледна точка на ЗКПО. 

По отношение на разходите, отчетени в резултат на събития от минали отчетни периоди е посочено, че в счетоводното законодателство действащо от 01.01.2002 г. не е дефинирано това понятие.  Следователно за счетоводни цели това могат да бъдат както разходи, които са плод на фундаментални грешки, така и такива, които не представляват фундаментални грешки по смисъла на НСС 8 Нетна печалба или загуба за периода, фундаментални грешки и промени в счетоводната политика. В ЗКПО също липсва конкретно дефиниране на тези разходи, но е регламентирано финансовият резултат преди данъчното преобразуване да се увеличава с редица разходи, отчетени в резултат на събития от минали отчетни периоди, които през текущия данъчен период са довели до неговото намаляване. В тази връзка са анализирани конкретни проблеми, свързани с данъчното облагане.
Съгласно НСС 8 Нетна печалба или загуба за петиода, фундаментални грешки и промени в счетоводната политика, фундаментални грешки са грешки, които са от такова значение, че финансовият отчет за един или повече предходни периоди не може да се счита за достоверен към датата на неговото публикуване. Коригирането на фундаментални грешки се извършва по препоръчителния или по допустимия алтернативен подход.

ЗКПО не дефинира за данъчни цели понятието фундаментални грешки. С направените изменения в ЗКПО в сила за 2004 г. е въведена практика на данъчно облагане на допуснати грешки за годината за която се отнасят при действащите тогава регламенти на данъчния закон. Налице е специфика в данъчното облагане в зависимост от приложения подход на корекции на грешките, която е подробно формулирана в статията и демонстрирана с примери.
Изведени са три причини за промени в счетоводната политика на предприятието. Промените в счетоводната политика се извършват по препоръчителен или по допустим алтернативен подход, регламентирани в НСС 8 Нетна печалба или загуба за петиода, фундаментални грешки и промени в счетоводната политика, които също са подробно представени заедно с пример за счетоводно и данъчно третиране на промените в счетоводната политика.

5. Костова, Н., Облагане на вътреобщностните доставки на стоки, съгласно новия ЗДДС в сила от 01.01.2007 г., сп. „Актив“, 2006 г., бр. 12, стр. 45-48.

Новият ЗДДС определя редица нови обекти на облагане между които и вътреобщностните доставки на стоки (ВОД). По-лесното възприемане на материята предполага класифициране на ВОД и от тази гледна точка са  разграничени четири вида вътреобщностни доставки на стоки. За правилното третиране на ВОД е необходимо да бъдат дадени отговори на въпросите: кога настъпва данъчното събитие, към кой момент ДДС става изискуем и каква е данъчната основа, върху която се начислява ДДС.  Отговорите на тези въпроси са изложени детайлно в разработката. 
Значим момент в доказването на ВОД са документите, удостоверяващи извършването на вътреобщностната доставка, тъй като в случай, че доставчикът не се снабди с необходимите документи до изтичането на календарния месец, следващ календарния месец, през който данъкът за доставката е станал изискуем, се счита, че доставката е облагаема със ставка 20 на сто.  Поради това и на този въпрос е отделено необходимото внимание. 

ВОД са новост в практиката на България, което налага познаване на детайлите на тези доставки и в статията изчерпателно са изложени особеностите в облагането с ДДС на всеки един от четирите обособени вида доставки на стоки, както и са представени примери за тяхното практическо онагледяване.

6. Костова, Н., Облагане на вътреобщностно придобиване на стоки съгласно новия ЗДДС, сп. „Актив“, 2007 г., бр. 1, стр. 47 – 51.

Нов обект на облагане с ДДС е и вътреобщностното придобиване на стоки (ВОП). С цел по-задълбочено представяне на тяхното облагане с ДДС, в статията са разграничени три вида вътреобщностни придобивания. 
За облагането на вътреобщностното придобиване на стоки трябва да се определи мястото на изпълнение на тези доставки, поради което в разработката са представени нормите в ЗДДС и техните специфики, визиращи определянето на мястото на изпълнение на доставките.
Налице са редица специфични моменти касаещи възникванато на данъчно събитие и изискуемостта на ДДС при вътреобщностно придобиване на стоки, които също са представени в материала.
Някои от ВОП на стоки са освободени от облагане с ДДС. Такива са вътреобщностните придобивания на стоки с място на изпълнение на територията на страната, чиято доставка на територията на страната е посочена сред освободените доставки и придобивания в глава четвърта от ЗДДС. 

Тъй като вътреобщностните придобивания на стоки се облагат с ДДС (освен изрично посочените като освободени) е необходимо правилно да бъде определена данъчната основа върху която се начислява данъка. Регламентирането на данъчната основа е представено в следващата част на изложението. 

Изрично са диференцирани особеностите на обособените три вида ВОП на стоки.

7. Костова, Н., Специфика при определяне на мястото на изпълнение при доставки на услуги, сп. „Актив“, 2007 г., бр. 2, стр. 12-18.

Облагаеми доставки на услуги са тези, които са извършени от данъчно задължено лице и са с място на изпълнение на територията на страната. Във връзка с това стои въпросът за правилното определяне на мястото на изпълнение на тези доставки. Съобразно разпоредбите на ЗДДС в сила от 01.01.2007г. биха могли да  се разграничат четири групи от проблеми, които детайлно са разгледани в разработката:

· общ принцип на специфициране на мястото на изпълнение на доставките на услуги;

· определяне мястото на изпълнение при доставка на услуга по транспорт на стоки в рамките на Общността; 
· дефиниране мястото на изпълнение при услуга, съпътстваща доставката на услуга по транспорт на стоки в рамките на Общността;

· уточняване мястото на изпълнение при доставка на услуга с получател, установен на територията на друга държава членка (ДЧ).

Услугите по транспортирането на стоки се характеризират със специфика от гледна точка на третирането им с ДДС. Достига се до извода, че за правилното облагане на сделката са от значение обстоятелствата:

· на територията на коя държава-членка започва транспорта;

· дали получателят по доставката  е лице, регистрирано за целите на ДДС в друга държава членка. 
По мнение на автора, услугите по транспорт на стоки в рамките на Общността биха могли да се обособят в три групи: когато транспортът на стоките започва на територията на България и завършва на територията на друга държава членка; когато транспортът на стоките започва на територията на друга държава членка и завършва на територията на България и  когато транспортът на стоките е между две държави членки, но се осъществява от доставчик, който е регистриран за целите на ДДС в България. За по-лесното възприемане на материята е разгледано диференцирано облагането с ДДС при трите вида услуги по транспорт на стоки в рамките на Общността.

В следващото изложение е представено мястото на изпълнение на доставките на услуги, съпътстващи услугите по транспорт на стоки в рамките на Общността.  В по конкретен план това са услугите: транспортна обработка на стоки, съпътстващи доставката по чл.22 от ЗДДС; услуги, оказвани от агент, брокер и друг посредник, действащи от името и за сметка на друго лице, във връзка с доставката на услуга по чл.22 от ЗДДС; услуги, оказвани от посредник, действащ от името и за сметка на друго лице във връзка с предоставянето на услуги по транспортна обработка на стоки.
8. Костова, Н., Облагаеми доставки с нулева ставка на ДДС и тяхното документално обосноваване, сп. „Актив“, 2007 г., бр.4, стр.9 – 14.

Новият ЗДДС в сила от 01.01.2007 г. регламентира различни данъчни ставки за отделни видове облагаеми доставки, но целта на разработката е да диференцира облагаемите доставки с нулева ставка на ДДС и да представи тяхната документална обоснованост. Като доставки, облагаеми с нулева ставка на ДДС са изведени: доставки на стоки, изпращани или превозвани извън територията на Общността; международен транспорт на пътници; международен транспорт на стоки; доставки, свързани с международен транспорт; доставки, свързани с международния стоков трафик; доставки по обработка на стоки; доставки на злато за централни банки; доставки, свързани с безмитна търговия; доставки на услуги, предоставяни от агенти, брокери и други посредници. За всички тези доставки детайлно са посочени документите, които се явяват необходимо и достатъчно условие за  удостоверяване на сделките, облагаеми с нулева ставка. 
Анализирането на видовете сделки води до извода, че някои доставки, които бяха включени в ЗДДС в сила до 31.12.06г., като облагаеми с нулева ставка вече не се третират като такива.

9. Костова, Н., Тристранни операции и дистанционни продажби на стоки, сп. „Актив“, 2007 г., бр. 5, стр. 18 – 19.

Изцяло нови са регламентациите в ЗДДС на така наречените „тристранни операции“ и на „дистанционните продажби“ на стоки. 
Тристранна операция е доставката на стоки между три регистрирани за целите на ДДС лица в три различни държави членки, за които са налице едновременно редица условия, изрично изброени в разработката.
Направена е констатацията, че доставките от регистрирано по ДДС лице - посредник в тристранна операция, до придобиващ в тристранна операция  не са вътреобщностни  доставки и детайлно са посочени особеностите, касаещи прехвърлителя, посредника и придобиващия в тристранната операция.

Дистанционната продажба е доставка на стоки, за която също се изискват определени условия, коментирани в статията. Обърнато е внимание на обстоятелството, че не се считат за вътреобщностни доставки дистанционните продажби на стоки, осъществени под идентификационния номер, издаден от държавата членка, в която са изпратени или транспортирани стоките.

На практика дистанционните продажби на стоки са  със специален режим на облагане и касаят доставките на стоки от регистрирани по ДДС лица в държава-членка  към нерегистрирани по ДДС лица от друга държава-членка.  Поради специфичния им характер, в разработката са изведени редица особености, илюстрирани с конкретни примери.
10. Костова, Н., Изменения и допълнения в закона за данъка върху добавената стойност”, сп. “Актив”, 2008 г., бр. 1, стр. 46 – 49.

В края на 2007г. бе приет Закон за изменение и допълнение на Закона за данъка върху добавената стойност.  Настъпилите изменения и допълнения са  коментирани в статията и могат да се обобщят както следва:

· Разширен е кръгът на данъчно задължените лице които извършват независима икономическа дейност, без значение от целите и резултатите от нея. 
· Конкретизирано е мястото на изпълнение при доставка на спедиторски, куриерски и пощенски услуги. 
· Нов момент в ЗДДС с уточняващ характер е мястото на изпълнение при доставка на посредническа услуга  оказвана от посредник, действащ от името и за сметка на друго лице.
· Съществуват някои промени при определяне момента на възникване на данъчно събитие,  касаещ  доставка на вестници, списания, книги и други печатни произведения, музикални аудио- и видеозаписи и видеозаписи на филми на електронен или технически носител.  
· В особените случаи, при определяне на данъчната основа са включени вече и някои услуги. 
· Разширен е кръгът на доставките, свързани с международен транспорт, облагаеми с нулева ставка.
· След отпадането на текста на чл.36 ал.2 от ЗДДС, всички доставки на услуги, предоставяни от агенти, брокери и други посредници действащи от името и за сметка на друго лице са облагаеми с нулева ставка, когато са свързани с доставки, облагаеми с нулева ставка посочени в глава трета от ЗДДС.

· Налице е промяна в третирането на получени авансови плащания за доставки, облагани с нулева ставка на ДДС. 
· Освободена доставка е и доставката на активно имплантируеми медицински изделия, когато доставката е част от здравните услуги регламентитани в чл.39 т.1 от закона. 
· От 01.01.2008 г. освободена доставка е процесуалното представителство, с което се осъществява правото на защита на физически лица в досъдебни, съдебни, административни и арбитражни производства.

· Уточнени са корекциите на ползван данъчен кредит по чл.79 ал.3 от ЗДДС.     
· Съществена промяна е налице и при възстановяване на резултат за периода - ДДС за възстановяване.
· Налице е промяна в основанието за задължителна дерегистрация на  едноличен търговец, който  е заличен от търговския регистър.
· Съществуват някои промени при прекратяване на регистрацията по ДДС по инициатива на органа по приходите.

· При изменение на данъчната основа на доставка или при развалянето на доставка, за която е издаден протокол, лицето оформя протокол по чл.117 ал.4, който вече се издава не по-късно от 15 дни от датата, на която е възникнало съответното обстоятелство. 
· Налице е нов момент при доставка на стоки или услуги при публична продан по Данъчно-осигурителния процесуален кодекс, Гражданския процесуален кодекс или продажба по Закона за особените залози.  
· Налице са изменения и нови моменти в процедурите на специалния ред за начисляване на ДДС при внос на стоки по инвестиционни проекти по реда на чл.164-166 от ЗДДС.
11. Костова, Н., Проблеми на отчитането и данъчното облагане на строителната дейност на предприемачите”, сп. “Актив”, 2008 г., бр. 6, стр. 6 – 12.

През последните години  отрасъл строителство се характеризира със значително развитие. В тази връзка в специализираната литература се коментират въпроси по прилагането на  МСС 11 (респективно СС 11) Договори за строителство и статията цели да осветли този проблем през призмата на диференцирането на договорите на: договори за строителство на актив и договори  за извършване на строителни работи (строително-монтажни работи).

За съжаление, често в практиката се допускат грешки от неправилното прилагане на МСС 11/СС 11 Договори за строителство. Затова в разработката е уточнено, че те касаят финансовите отчети на предприемачите и се прилагат при наличието на две кумулативно изпълнени условия: да е налице договор за строителство на актив или на съвкупност от активи, които са в тясна взаимна връзка или взаимна зависимост по отношение на техния проект, технология и функция, крайна цел или предназначение и договорът да обхваща най-малко два отчетни периода. Когато не са налице тези две условия, не би следвало да се прилага съответния “специализиран” счетоводен  стандарт за строителство. Освен това, признаването на приходи, когато предмет на договора е изпълнението на строителна услуга, а не строителство на актив (като строителна продукция) се извършва съгласно МСС 18 (респективно СС 18) Приходи и не е предмет на разглеждане в настоящата разработка. 
И националният и международният стандарти 11 Договори за строителство не дефинират понятията “инвеститор / възложител/” и “предприемач”. Съгласно чл.160 от Закона за устройство на територията, дейностите по взаимоотношенията между участниците в строително-инвестиционния процес се договарят задължително с писмени договори. 
Договорите за строителство обхващат най-малко два отчетни периода, поради което съществува известна несигурност, свързана с приходите. Затова МСС/СС 11 определя концепциите за тяхното признаване. Измерват се по справедливата стойност на полученото или на следващото се за получаване възнаграждение. В разработката са развити елементите на справедливата стойност и  възможностите, сумата на приходите по договора да бъде променена. Съотнасянето на приходите и разходите по даден договор е свързано с момента на тяхното признаване, което от своя страна зависи от вида на договора. Приходите и разходите по договора се признават като приход в отчета за приходите и разходите през отчетните периоди, когато е била извършена работата. Спецификата в признаването на приходите и разходите е представена детайлно в статията, като е прецизирана материята по определяне етапа на изпълнение на даден договор при метода „дял на завършеното строителство”, което би могло да се извърши по един от три възможни начина. Предприятието трябва да прилага в счетоводната си политика този начин, който позволява надеждно измерване на извършената работа.  Авторът счита, че  най-лесен за прилагане е първия подход, който съотнася натрупаните до момента разходи по договора  към прогнозните разходи за същия договор. В този случай признатите приходи трябва да представляват такъв % от очакваните общи приходи, какъвто извършените до момента разходи имат към очакваните общи разходи. 
Тъй като продължителността на изпълнение на договора е повече от един отчетен период, методът “дял на завършено строителство” се прилага кумулативно за всеки отчетен период по отношение на текущите предвиждания за приходите и разходите по договора.  Ефектът от изменението на тези приходи и разходи се отразява като промяна на приблизителните счетоводни оценки. Променените приблизителни оценки се използват при определяне на стойността на приходите и разходите, които следва да се признаят в отчета за приходите и разходите за периода, през който е направена промяната и през следващите отчетни периоди. Отделено е специално внимание на този въпрос, тъй като  в практиката често се забелязва отклонение в  прилагането на подхода за признаване на приходи, т.е. признават се  приходи по сключени договори  само за които има подписани актове образец 19. Като незавършено производство се представят разходите, начислени по договора, но които не са актувани. При така възприет подход, в случаите когато между датата на подписване на протокола образец 19 и края на отчечетния период (финансовата година) продължава изпълнението по договора  и се извършват допълнителни разходи за обекта, на практика не се прилагат изискванията на стандарта – остава незавършено производство и не се признават приходи, което деформира финансовия резултат за съответната година.

В съответствие с МСС 37  (СС 37) Провизии, условни задължения и условни активи,  провизии могат да възникнат от поети разходи за гаранции. Когато за извършената работа по договора са договорени за отстраняване чрез ремонт и подмяна производствени дефекти на СМР и строителните обекти, очакваните разходи се признават за провизия. Следователно не се резервира част от приходите в размер на удръжките за гаранционно поддържане в договорените гаранционни срокове като приходи за бъдещи периоди, а се признава целия приход и се начисляват по преценка разходи за провизии, с които се изплащат разходите за отстраняване на дефекти по обектите. Гаранционните срокове за отделния строителен обект се определят с договора между страните, като те не могат да бъдат по-кратки от тези, регламентирани в Наредба № 2 на МРРБ от 2003 г. 

Строителният предприемач отчита разходи за провизии в размер на евентуалните разходи, изчислени по приблизителни оценки за отстраняване на дефектите в гаранционния срок. Предлага се след изтичане на гаранционния срок на даден обект, инвеститорът и строителят да съставят двустранен протокол, с който да удостоверяват, че няма неотстранени дефекти в гаранционния срок, респективно че всички възникнали дефекти са отстранени. Този протокол е основание инвеститорът да възстанови удръжките на строителя. 
Неусвоената сума от провизията след изтичане на гаранционния срок за съответния обект се възстановява във финансовия резултат. Според автора, това възстановяване може да се отрази по два начина. При единия вариант, начислените провизии се сторнират от разходите по способа на “червеното сторно”, а при  другия биха могли да се отчетат като приходи от реинтегрирани провизии. В литературата съществува мнение, че приходите от реинтегрирани провизии следва да се представят като финансови приходи, но в разработката не е споделено подобно мнение, тъй като провизията в конкретния случай е свързана с основната дейност на предприемача и следователно е целесъобразно реинтегрирането й да бъде за сметка на финансовия резултат от тази дейност.

Поради важния характер е коментиран и въпроса за оповестяване на информацията във връзка с договорите за строителство в годишния финансов отчет на предприемача.  
12. Костова, Н., Проблеми на отчитането и облагането на сделки по прехвърляне на предприятие по чл. 15 от Търговския закон, сп. ”Наръчник на икономиста, 2008 г., бр. 11, стр. 46 – 64.

Пряко отношение към уреждането на сделките с търговски предприятия (ТП) имат правните норми на Търговския закон (ТЗ), на Закона за счетоводството (ЗСч) и на приложимите счетоводни стандарти за изготвяне на финансовите отчети. Поради недостатъчността или противоречивостта им тези правни норми често затрудняват практическото прилагане при третирането на сделките с търговски предприятия. Затова  настоящата разработка има за цел да покаже същността на търговското предприятие, както и  да осветли някои специфични сделки свързани с него, и по – конкретно отчитането и данъчното облагане на покупко – продажбата на търговско предприятие.

Търговският закон в чл.15 твърде лаконично регламентира търговското предприятие  като съвкупност от права, задължения и фактически отношения. На фона на цитираното определение за търговско предприятие би могъл да се направи един извод: всичко онова, което е свързано и  принадлежи на дадена дейност, обособена в конкретна организационна форма е търговско предприятие. Налице е съществена разлика между понятието “търговско предприятие” по смисъла на чл. 15 от Търговския закон и по смисъла на  Закона за счетоводството. По смисъла на чл. 1 ал.2 от Закона за счетоводството под предприятие се разбират самите правно-организационни форми на юридическите, физическите и др. лица, които са задължени да водят счетоводство. От юридическа гледна точка най – близко до понятието “предприятие” стои счетоводното понятие "“нетни активи". 

Важен етап на сделката по покупко-продажба на търговско предприятие са преговорите относно цената, на която то ще бъде прехвърлено. Цената на търговското предприятие е компонент от изключителна важност при сключване на сделката. Същата трябва да отразява реално справедливата стойност на предприятието към датата на подписване на договора. Продажната цена при прехвърлянето на ТП има съществено значение и в други два аспекта, а именно:  при счетоводното отчитане на сделката и при данъчото облагане на дохода от прехвърлянето по реда на ЗДДФЛ или ЗКПО. 

Продавачът е длъжен да предаде на купувача владението върху предприятието и да му предостави всички необходими документи във връзка с предмета на договора в определен срок от датата на удостоверението за вписване. В статията са дадени конкретни предложения за документиране на процеса по предаването на владението на търговското предприятие и са изследвани последиците от вписването за приобритателя.

По повод покупко-продажбата на търговско предприятие възникват някои въпроси и проблеми: извършената продажба на търговско предприятие следва да бъде отчетена при продавача и купувача към датата на вписването в търговския регистър. Активите и пасивите обаче, се отписват със стойностите посочени в договора  по чл. 15 от Търговския закон (техните балансови стойности ). По мнение на автора, при всички случаи на продажба на предприятието на търговско дружество, продавачът отписва от баланса си продадените активи и отчита финансов резултат от сделката.  Счетоводните статии следва де се съобразят с обстоятелството, че се извършва продажба на комплекс от активи, пасиви и фактически отношения. 

Изследвана е спецификата при продажбата на предприятието на едноличен търговец. Във всички случаи, независимо от реда, който се прилага при определянето на годишната данъчна основа, доходите от прехвърляне на предприятие на едноличен търговец се включват при формирането на общата годишна основа, т.е.съгласно чл.17 от ЗДДФЛ могат да се намаляват с предвидените в този закон данъчни облекчения.Това се извършва по реда и при условията на глава четвърта (,,Данъчни облекчения“) от закона.

Определянето на първоначалните стойности на придобитите активи и пасиви в резултат на покупката на търговското предприятие при купувача се извършва на база на оценки, съобразно това дали покупката на търговското предприятие се третира като бизнескомбинация или не. В тази връзка са коментирани различни мнения, съществуващи в  нашата специализирана литература по повод на това дали сделката представлява или не бизнескомбинация. 

13. Костова, Н., Състояние на пазара на труда и перспективи в развитието на счетоводната професия, сп. “Известие”, Издателство “Икономически университет – Варна” 2009 г., бр. 1, стр. 38 – 49.

Ключът към постигане на по-висок икономически растеж в България се крие в повишаване качеството на образованието и обучението на младите хора, които могат бързо да се адаптират  към променящите се условия на трудовия пазар, имат достатъчно познания, за да преминават от един сектор на икономиката в друг и могат ефективно и своевременно да придобиват специфични умения.  Целта на статията е чрез анализ на пазара на труда на счетоводните ресурси да се очертаят основните проблеми и перспективи в развитието на счетоводната професия в България. Разработката  се ограничава до изследвания на пазара на труда, направени за 2007 г. и 2008 г. и не отчита създалите се ситуации и условия, характерни за началото на 2009 г.

На първо място е анализиран българския пазар на кфалифицирани специалисти. В обощение на този проблем, тенденциите сочат: все по-често публикуване на обяви за работа, без изисквания за специален опит и стаж, което позволява кандидатстването и на студенти или наскоро завършили специалисти; работодателите назначават на работа хора без професионален опит и инвестират в тяхното обучение и развитие; предприятията в България полагат все повече усилия за привличането на млади хора и тяхното задържане на подходящо работно място.
На второ място е проучено търсенето на счетоводни кадри. Счетоводител е професията с най-много потенциални работодатели и в условията на непрекъснато развиваща се пазарна икономика възможностите за работата се увеличават. Тази констатация е направена от обследване на обявите за работа по сфери на икономиката.
На трето място са проучени обявите за свободни работни места в сферата на счетоводството с акцент върху изискванията,  очакванията и препоръките на работодателите за нивото на подготовка на счетоводните ресурси. Проучването е направено на база изследвания, проведени от “Капитал Кариери”  и ACCA-M. При извеждане на недостатъците и на препоръките дадени от работодателите в доклада на ACCА–M е изтъкната липсата на достаъчно практически знания и умения от завършващите студенти. Това се потвърждава и от анкета, проведена от Финансово-счетоводния факултет на  ИУ – Варна сред завършили студенти, които определят като най-голяма трудност, която срещат след излизане от университета – прилагането на теоретичните знания на практика. По отношение на уменията на завършилите студенти, преобладават мненията на работодателите за липсата на трудови навици, на умението за работа в екип и за работа с клиенти. Очакванията на студентите в много от случаите са определени от работодателите като неадекватни  по отношение на заплащането, характера и динамиката на работа. 

Oценките, изведени в изследването на АССА-М са съпоставими с обобщените резултатите от отговорите на работодателите и главните счетоводители в анкетата, проведената в ИУ – Варна, където първите две анкетирани групи оценяват подготовката на завършилите бакалаври съответно като сравнително задоволителна и задоволителна. 

На четвърто място са изведени очакванията, нагласите и изискванията на завършващите млади специалисти в процеса на търсене и започване на работа на счетоводни длъжности. Специлистите, работещи в сферата на човешките ресурси се обединяват около мнението за нереалните представи и очаквания на завършващите висшисти в процеса на търсене на подходящо предприятие и започване на кариера. Според проучване на списание “Мениджър” сред възпитаници на най-големите икономически университети в страната, голямата част от завършващите студенти се ориентират към кариера в България. Положително е оценено обстоятелството, че студентите в България поставят на първо място възможностите за кариера, а не заплащането при избора на предприятие, в което биха започнали работа. В статията е направено обобщение на препоръките към търсещите работа млади специалисти, дадени от консултанти във водещи агенции за подбор на кадри. 
На база резултатите от отделните проучвания и анализи е обобщено:

· Счетоводните позиции са сред най-перспективните в България и с тенденция търсенето им на пазара на труда  да се увеличава.

· Липсата на достатъчно кфалифицирани специалисти допълнително увеличава шансовете на младите кадри да изградят успешна кариера и е добра предпоставка за увеличаване на възнагражденията им и за нарастване инвестициите от страна на работодателите в обучението и развитието им.

· С най-голям приоритет в изискванията на работодателите са уменията, следвани от добродетелите, знанията и маналитетът. С най-голям шанс за успешна кариера са ентусиазираните млади счетоводители, които владеят чужди езици и имат необходимите „меки” умения. 

· Това, което не може да се пренебрегне и безспорно се споделя както от работодатели, така и от главни счетоводители и завършили студенти е недостатъчната  практическа подготовка,  което принуждава работодателите да инвестират допълнителни средства и време в обучаването на счетоводителите. Другото, с което трябва да се преборят кандидатите, за да успеят да се реализират успешно като счетоводители са неадекватните им очаквания и изисквания и липста на трудови навици и умения за работа в екип и с клиенти. 

14. Костова, Н., Счетоводно и данъчно третиране на финансиранията, предоставени за придобиване на дълготрайни активи”, сп. “Наръчник на икономиста”, 2009 г., бр. 9, стр. 34 – 42 .

Целта на статията е да разгледа някои аспекти на отчитането на безвъзмездна финансова помощ по проекти за придобиване на дълготрайни материални активи, съфинансирани от държавата и от европейски фондове и на свързаните с тях начисления за данъци. Причина за подбора на този обект на изследване е наличието на практико-приложни проблеми по неговото отчитане и данъчно третиране. 

В счетоводен аспект, нормативната уредба пряко касаеща тези проблеми се съдържа в СС 20 – Отчитане на правителствени дарения и оповестяване на правителствената помощ и МСС 20 Счетоводно отчитане на безвъздмезните средства, предоставени от държавата и оповестяване на държавна помощ. Тези два счетоводни стандарта целят да определят реда и отчитането на държавните дарения и на държавната помощ, както и на подлежащата на оповестяване информация, свързана с тях. Съществуват сходства, но и различия в обхвата на двата стандарта, както и в дефинирането на някои понятия, които са представени в разработката.
Изрично е уточнено, че макар и безвъзмездния характер на средствата, предоставени от държавата, тяхното получаване е свързано с две основни характеристики:  предназначено е за оперативната дейност на предприятието и  безвъзмездното предоставяне на средства е в замяна на спазването на определени условия от негова страна в миналото или в бъдещето.

За изясняване на материята около безвъзмездно получените средства от държавата  е разгледано нормативното уреждане на понятията “опростени данъци” и “преотстъпени данъци”. 
Първият въпрос, който се поставя при изясняване на счетоводните аспекти на получените дарения е въпросът за първоначалното им признаване. Дарението не се признава, докато няма разумна гаранция, че предприятието ще отговаря на условията, свързани с него и, че дарението ще се получи. Следователно договарянето и дори получаването на дарение само по себе си не представлява неопровержимо доказателство, че условията, свързани с дарението, са били или ще бъдат изпълнени. Начинът, по който е получено дарението, не влияе на счетоводния метод, който следва да се прилага относно него. Следователно дарението се отчита счетоводно по един и същ начин, независимо дали е под формата на парични средства или по друг ред.

Единствено МСС 20 ясно разграничава наличието на два подхода – капиталов и приходен при третиране на държавните дарения, чиято същност и аргументите за тяхното прилагане са представени в изследването.

Подходите на отчитане на държавните дарения и критериите за тяхното прилагане съгласно СС 20 и МСС 20 са разгледани в зависимост от вида на дарението.

Друг съществен въпрос е как се представят даренита, свързани с активи във финансовите отчети. Даренията, свързани с активи, включително получените непарични дарения, оценени по справедлива стойност, се представят в баланса или чрез представяне на дарението като приходи за бъдещи периоди съгласно МСС 20 (според Счетоводен стандарт 20 този разсрочен приход се отчита като финансиране), или като се намали дарението до достигане на балансовата стойност на актива. Двата метода на представяне във финансовите отчети на дарения (или на съответните части от дарения), свързани с активи, се считат за приемливи алтернативи и нормативната уредба не дава приоритет на единия или другия метод.

Става ясно, че въпросите на отчитане на безвъзмездната финансова помощ за придобиване на дълготрайни материални активи, касаят редица аспекти, но един от най-важните е изборът на метод на признаване на придобития дълготраен материален актив – по цена на придобиването или по цена на придобиване, намалена с финансирането му.  Тези проблеми в статията са илюстрирани чрез пример.
Данъчните аспекти на дарения свързани с активи касаят няколко момента. Първият от тях е завеждането на актива в данъчния амортизационен план (ДАП) по данъчна амортизируема стойност. Изведен е проблема за включването в нея на провизии и дарения, свързани с актива в зависимост от това дали са признати или не във финансовия отчет на предприятието. Твърди се, че е налице обвързаност между счетоводната и данъчната материя. За данъчни цели активът се завежда в ДАП по цена на придобиване, намалена с дарението, само ако то е било начислено. Ако дарението не е признато, то активът се включва в ДАП по цената си на придобиване. Възниква резонният въпрос: какво се случва ако дарението не е признато първоначално, активът е придобит и заведен в ДАП, а в последствие предприятието начисли дарението свързано с активи. На този въпрос е намерено адекватно решение. 

Вторият данъчен аспект на даренията, свързани с активи е влиянието на счетоводната и данъчната амортизация на активите, придобити от безвъзмездни средства върху определянето на данъчния финансов резултат. 

Авторът достига до извода, че е налице проблем при облагането на земеделските производители, които преостъпват данък върху печалбата /респективно данък върху дохода по смисъла на ЗДДФЛ/. В литературата съществува мнение, че “получените субсидии не се включват в резултата от непреработената земеделска продукция, независимо че са дадени за определена земеделска култура или продукция“. На база мнението е заключено, че определеният данък върху финансовия резултат от признатия приход от дарението не следва да се преотстъпва на данъчно-задължените лица, които са земеделски производители. Това от своя страна означава, че  в зависимост от избрания метод на отчитане на финансирането, предприятието  - земеделски производител би ползвало различен размер преотстъпен данък. Този извод е илюстриран с доразвиване на посочения пример.  От примера е видно, че на база определено тълкуване на нормите на ЗКПО и в зависимост от избрания метод на отчитане на финансирането, предприятието – земеделски производител би ползвало различен размер преотстъпен данък. 

Не би следвало прилагането на различни счетоводни политики да води до различни данъчни задължения (преотстъпени данъци). Поради това е дадено предложение за промяна в  ЗКПО (респективно в ЗДДФЛ) по отношение дефинирането на понятието “данъчна печалба от непреработената растителна и животинска продукция”. Според автора, в случая дори не е налице коректна употреба на това понятие поради това, че може да се определя финансов резултат от дейност, а не финансов резултат от “самата продукция”.  

15. Костова, Н., Счетоводните и данъчните аспекти на продажбата на търговско предприятие, сп. “Български счетоводител”, 2009 г., бр. 15 – 16, стр. 2-9.

Темата за продажбата на търговско предприятие е изключително актуална поради това, че при третирането на подобни сделки, съвременната  теория и практика съчетава два вида взаимо – свързани правни норми – търговско и счетоводно-правни. Пряко отношение към уреждането на сделките с търговски предприятия имат редица нормативни актове в България, които обаче съдържат недостатъчно регламентирани  или противоречиви норми, което  затруднява практическото третиране на сделките с търговски предприятия. В резултат на това съществуват и различни становища по този въпрос.  Разработката има за цел да доразвие проблемите в счетоводен и данъчен аспект, възникнали при покупко-продажбата на търговско предприятие и в часност на предприятието на едноличен търговец.

Трите компонента на търговското предприятие – права, задължения и фактически отношения, взети в тяхната цялост могат да генерират парични потоци, независимо от останалите активи и пасиви. Активите и пасивите след прехвърлянето им чрез покупко-продажба на търговското предприятие могат да продължат  дейността в правоприемника и да генерират нови парични потоци. Това подсказва, че в зависимост дали се продава съвкупност от нетни активи и дейности или се продават само разграничими активи и пасиви би могла да е налице или да няма бизнескомбинация.
При подготовката за извършване на покупко-продажба на търговско предприятие като цяло по смисъла на чл.15 от Търговския закон е задължително да се откроят няколко основни момента: 

· При прехвърляне на търговско предприятие на юридическо лице – търговско дружество, дружеството - прехвърлител продължава да съществува след сделката.

· При прехвърляне на търговско предприятие на едноличен търговец, законът допуска едноличният търговец да се заличи от търговския регистър или да продължи да съществува като търговец. 
Налице е известна специфика при продажбата на предприятието на едноличен търговец. Считаме, че когато единоличният търговец се заличава, не би следвало да се приложи традиционния ред на отчитане на продажбата. Мотивът за подобно твърдение се обосновава единствено от данъчното облагане на едноличния търговец. Облагаемият доход от стопанска дейност като едноличен търговец е формираната по реда на Закон за корпоративното подоходно облагане данъчна печалба. Това означава, че в данъчната печалба, следва да се включи и финансовия резултат (печалбата или съответно загубата), реализиран при осъществената сделка по прехвърляне на предприятието на едноличния търговец без заличаването му от търговския тегистър. В този случай се приема, че след прехвърляне на предприятието, физическото лице – едноличен търговец не е преустановило дейността си, поради което за данъчни цели сделката по чл. 15 от ТЗ се разглежда като сделка, свързана с осъществяваната от него стопанска дейност и като такава следва да се отрази в счетоводството му.

Категорично е изразено мнението на автора, че данъчните норми не трябва да влияят на счетоводната политика на предприятието. Двете системи – данъчна и счетоводна, трябва да са “относително” независими. От посоченото обаче е видно, че на практика нормите на ЗДДФЛ влияят върху отчетността на едноличен търговец, който се заличава след сделката по продажба на предприятието му, поради което авторът е предложил идея за промяна в Закона за данъците върху доходите на физическите лица. 

В заключение от изложеното следва, че покупко – продажбата на търговско предприятие е сложен въпрос, който изисква специални и задълбочени познания в счетоводната и търговско-правната материя. 
16. Костова, Н., Търговското ръководство и счетоводното знание, Търговско ръководство за търгуване, промишленост, мореплаване и за търговски дела,  Изд. “Наука и икономика” ИУ-Варна, “ ”, 2010 г., стр. 47 – 59.

Всяко знание за света има своята уникалност, чар и неповторимост. Такова е и счетоводното знание. Счетоводството има хилядолетна история и преминава през удивителен път на развитие. Доказателство за това е и изданието „Търговско ръководство за търгуване, промишленост, мореплаване и за търговски дела” (Ръководство), което Икономически университет – Варна отпечатва по повод 90 годишния му юбилей. Достойнството на това Ръководство е, че представя счетоводството адекватно на епохата и затвърждава убеждението ни, че и тогава в България то не е изоставало от равнището в световен мащаб. С убеденост може да се каже, че в Ръководството кристализира опитът на много поколения. Появява се 364 години след първата книга по счетоводство „Всичко за аритметиката, геометрията, пропорциите и пропорционалностите” (Венеция, 1494 год.). Нейн създател е италианският математик и францискански монах Лука Пачиоли, считан за „баща на счетоводството”, заради въведения от него метод на двустранното счетоводство. 
Счетоводството в България е пренесено от Дубровнишката и Цариградската школа през XIX век. Първата българска книга по счетоводство е дело на братята Стоян и Христо Караминкови  и се нарича „Диплография или как да се държат търговски книги”. Издадена е през 1850 год., в Цариград. Би могло да се каже, че с нея се въвежда  научното обосноваване на съвременното счетоводство в България. Само осем години след това през 1858 г. се издава „Търговско ръководство за търгуване, промишленост, мореплаване и за търговски дела”. То идва не само да обогати теорията и практиката, но и за да запълни една празнота – липсващата до тогава в систематизиран вид в България комплексна представа за търговията, финансите и счетоводството.  В това се крие неговата висока стойност и полезност. В статията е направено съпоставяне на Ръководството от 1858 г. с Диплографията от 1850 г. по отношение на отчетността, което е довело до констатиране на съществени прилики, а именно:  воденето на търговски книги е цяло познание и изкуство; съблюдаването на основните правила за воденето им предполага  избягване на грешки и нередности; Диплографията поставя основите на счетоводството, но Ръководството доразвива идеите й.
Установено е, че Ръководството преследва редица цели, но основната е да изясни и поощри воденето на търговските книги, търговските сметки и търговската кореспонденция. Всички те са описани изключително подробно в обособените три глави на част четвърта от Ръководството.

Първа глава на тази част е посветена на търговските книги. Воденето на счетоводството дълги години се отъждествява с изкусното водене на книгите на търговеца. Не случайно понятието „книговодство” произхожда от основния си обект - търговските книги. Интересно е обстоятелството, че описаните в Ръководството  търговски книги са актуални и днес – дневна  книга (дневник), главна книга и равносметна книга (баланс). Препоръчва се определена последователност в записванията, което позволява осъществяване на контрол върху тях и избягване на грешки в кореспонденцията на използваните сметки. Основните принципи, които се прокрадват в Ръководството при воденето на търговските книги, всъщност са принципи на изготвяне на финансовия отчет и сега, а това е благоразумието – честно, вярно, уместно и достоверно представяне на информацията за имущественото и финансовото състояние на търговеца.  

Висока оценка заслужава стремежът на Търговското ръководство да обясни един от основнте способи на счетоводството – двойното записване по счетоводните сметки с икономическото отношение “имущество-капитал”.         

Втора глава на Търговското ръководство разкрива значението на търговските сметки, които са „знание на търговското смятане, което само по себе си е аритметическа наука с голямо значение”. В Ръководството е представена обвързаността на имуществото на  търговеца в единна система с дълговете му, а разликата между тях, сравнена със собствения капитал, сочи дали е допусната грешка и гарантира наличието на необходимото контролно равенство. В тази глава от Търговското ръководство е  описана процедурата за водене на сметките за операции с менителници и е разкрита същността на лихвата и лихвоносните сметки. Още през този период на XIX век се повдига въпроса за лихвения процент – дали да е постоянен, или да се изменя при определени условия. Спорен е и въпросът дали въобще трябва да се взима лихва. Според „Мойсеевия закон” и „Аристотеловото примерно слово”, заемателят няма право да иска лихва за дадените на заем пари, „защото среброто не ражда сребро”. Това доказва, че Търговското ръководство разглежда в широк исторически спектър събитията, оповавайки се дори на библейските канони.  

Трета глава е посветена на търговската кореспонденция. Чрез нея се осъществява връзката между контрагентите. Разглеждайки  елементите на търговската кореспонденция се стига до извода как те са съхранили определено значение и до настоящето ни време, а някои от тях още дълго ще присъстват в търговската практика, изграждайки документалната обоснованост на стопанската дейност.  

Изведените акценти в разработката дават основание да се заключи, че счетоводството през вековете е било повлияно от потребностите на развиващата се икономическа дейност. Усъвършенстват се формите на отчетността, въвеждат се нови понятия, но остава една вечна и неизменна основа на счетоводството. Именно със съдържателната материя за търговските книги, за търговските сметки и за търговската кореспонденция в Ръководството, историята оставя отпечатък върху картината на цялостното функциониране на бъдещото счетоводство. Ценността му се състои в тяхната актуалност и днес.
17. Костова, Н., Финансовият анализ на годишните финансови отчети, сп. “Български счетоводител”, 2010 г., бр. 19-20, стр. 2 – 9.

Анализът на финансовото състояние на предприятието е значим за неговото управление, както и за създаването на полезна за външните потребители информация. Изключително силна е връзката между финансовия анализ и отчетността. Тя му предоставя информационната база и различни концепции за счетоводни модели, които са обект на анализиране. Част от това анализране заема анализът на финансовите отчети. В специализираната литература се дискутира по въпроса финансов, счетоводен или финансово-счетоводен е анализът на финансовото състояние и на финансовите резултати от дейността на предприятието. Представлява ли той самостоятелна научна дисциплина със свой предмет и методи на изследване.  
При обследване на финансовия анализ е необходимо да се вземат под внимание редица изходни положения, които са представени в статията и въз основа на които, той би могъл да се определи като метод за изследване чрез конкретни подходи, методики и процедури на отделни аспекти или на цялостната дейност на дадено предприятие на база финансова и нефинансова информация с цел извеждане на значими съотношения и зависимости, характерни за миналото и настоящето, с проекция в бъдещето в зависимост от потребностите на ползвателите на резултатите от анализа.

При извършването на финансовия анализ трябва да се съблюдават редица критерии, някои от които са: да се основава на постиженията на теорията и практиката и на съвременните методи за изследване; критерият за обективност;  да се основава на принципа за предимство на съдържанието пред формата; задължително е в крайна сметка чрез финансовият анализ да се изведат оценки, изразени в числови величини, което от своя страна създава предпоставки за вземане на подходящи решения от потребителите на резултатите от анализа; да притежава и свойството икономичност. 

Анализът би могъл да се извърши от различни потребители на информация. Направено е обобщението, че субектите на анализа и ползвателите на информацията, продукт на анализа, в някои случаи са едни и същи, а предназначението на анализа е основно в две посоки – за вземане на решения и  за генериране на информация, които са детайлно представени в разработката.  Целите, за които е предназначен анализа, сочат наличие на отношения между ползвателите, които имат сложен и често противоречив характер. 

Като система, предоствяща информация за нуждите на различни потребители, финансовият анализ може да се разглежда като съвкупност от три елемента: методология, техническо и  кадрово осигуряване. 
Техническото и програмното осигуряване е изключително важно за провеждане на анализа. Едва ли има нужда да се убеждава професионалната колегия, че за успешното провеждане на анализа е необходимо както съответното техническо оборудване, така и подходящите пакети приложни програми. В статията обаче се цели да се постави и още един проблем – използването на програмен продукт за автоматизирано осъществяване на анализа на годишните финансови отчети. Според автора, подобно „автоматизирано анализиране“ е нецелесъобразно и в тази връзка са представени конкретните мотиви за подобно мнение . 

Сред специалистите не е постигнато общо мнение относно методологията на анализа, в т. ч. относно съдържанието, организацията и етапите на финансовия анализ. 

Важен елемент от организацията на финансовия анализ е неговото кадрово осигуряване.  В световен мащаб непрекъснато нарастват изискванията към специалистите, извършващи финансов анализ на дейността на предприятията.  Те  трябва да притежават вискока степен на квалификация, което предполага познания в различни области.

Анализът на финансовото състояние на предприятието се явява важен инструмент за вземане на различни икономически решения от заинтересованите лица, но той притежава и редица ограничения, подробно представени в разработката, като: успехът от провеждането на финансово-счетоводен анализ зависи от достоверността и пълнотата на анализираната информация; информационната база на финансовите отчети е твърде обобщена и съдържаща агрегирани данни; важно условие за изходната информация за анализа е заинтересоваността на ръководството на отчитащото се предприятие да представи по определен начин и с определено съдържание резултатите от дейността и финансовото му състояние; развитието на принципите и изходните показатели на финансовата отчетност винаги е било препятствано от интересите на влиятелна група потребители; финансовите отчети представят информация, която е пригодна за парично измерване, но същевременно са налице важни показатели и характеристики на стопанската дейност, които имат отношение към настоящето и бъдещото развитие на предприятието, но не могат да бъдат метрифицирани в пари, а оттам анализирани чрез финансовия анализ; финансовата отчетност прилага в редица случаи т.нар. приблизителни оценки, а те винаги съдържат някаква условност, която може да окаже влияние на изменението на значими показатели;  до известна степен във финансовите отчети се съдържа условност и на база приложимите оценки – основно историческа цена (цена на придобиване) и справедлива стойност; нестабилността на паричната единица в която се изготвят финансовите отчети също се явява ограничително условие на анализа; финансово-счетоводният анализ сам по себе си независимо колко добре, комплексно и задълбочено е направен, не може да даде пълна картина на състоянието на предприятието, въз основа на което да се направят съоветни предвиждания за бъдещето му; бъдещето на всяко предприятие винаги е свързано с неопределеност; независимо от високата степен на автоматизирана обработка на информацията и на стандартизацията, финасовата отчетност си остава социална наука, защото човешкият фактор винаги е бил значим за нейното развитие; не на последно място е и наличието на още едно ограничително условие – съществуването на риск. 

На база изложеното е направено обобощението, че финансовия анализ е сложен процес и съчетание на теория с практика, поради което към него трябва да се подходи с необходимата доза внимание и прецизност.

18. Костова, Н., Значими организационни аспекти на финансовия анализ, сп. “Български счетоводител”, 2011 г., бр. 1-2, стр. 14 – 19.

В професионалната литература не е постигнато общо мнение относно съдържанието, организацията и етапите на финансовия анализ. Нeобходимо e налагането на общ език по отношение на понятийния апарат, съдържанието и елементите, използвани за определяне и разработване на модела за финансов анализ и следва да се направи опит за максимално намаляване на различията. Практическата реализация на този проблем ще създаде среда за обективна съпоставка на дейността на отделните предприятия, работещи при различни регионални, отраслови, национални и международни пазарни условия. Хармонизацията в областта на дефинирането и характеризирането на моделите за финансов анализ ще постигне адекватна основа и за правилното интерпретиране на различните икономически показатели на предприятията от различните страни.

Финансовият анализ може успешно да изпълни своите цели и задачи, само ако притежава надеждна организация. Съществуват различни становища относно съдържанието на организацията на анализа, които са обобщени в разработката. Извеждането на модел за финансов анализ не трябва да е стеснено по обхват и предполага обслужването на една по-сложна концепция за неговото съдържание, включваща: прилагане на системния подход при изграждането на модела; дефинирането на модела трябва да се извършва в зависимост от предназначението на финансовия анализ - за генериране на информация и за вземане на адекватни икономически решения; разработването на конкретни модели е важно да се извърши от гледна точка на потребителите на анализираната информация;

Като обект на финансовия анализ трябва да се включат всички съществени аспекти от финансовото състояние на предприятието;  необходимо е елементите на модела да бъдат детайлизирани; изследването на анализираните обекти е възможно да се осъществи чрез различни способи, което води до постигане на по-богати резултати, позволяващи правилно интерпретиране на получените числени значения.

Информационната база на финансовия анализ, включва пълно разбиране на модела на финансово отчитане, а така също и на езика, значението и ограниченията на финансовата информация, които са описани в статията. 
В разработката е поставен проблема за притесненията около прекономерната роля, която се отдава на финансовите отчети. Говори се за балансиран подход, който да е насочен към подходящо съотношение в оповестяванията между информацията за миналото, настоящето и бъдещето на предприятието. 
По-нататък е обследвана информационната база на анализа, въз основа на което са предложени различни класификации на финансовия анализ. 
В резултат на представените основни моменти от организацията  на анализната дейност е изведена схема на организация на финансовия анализ.

Правилно проведеният анализ разграничава интерпретирането и аналитичните изводи от фактите и данните на които се базира. Това не е просто разграничение на фактите от мненията и оценките, а логическо обосноваване на изводите на анализатора, които потребителят би могъл да възприема по усмотрение. От тази гледна точка авторът счита, че би било целесъобразно в заключителния етап на анализа да се оформи подходящ документ, съдържащ раздели като: обща информация за анализираното предприятие и отрасъла в който работи; финансова и нефинансова информация, използвана при анализа; предположенията и ограниченията, въз основа на които се базира анализатора; изчислителните процедури по отделните области на анализа; оценка, интерпретация и изводи, базиращи се на аналитичните процедури.

Всички принципно разгледани изходни положения на организацията на финансовия анализ сочат, че тя е изключително важна за правилното му провеждане и постигане на максимално удовлетворителни резултати от гледна точка  на потребителите му.

19. Костова, Н., Приложни аспекти, свързани с промените в реда на ползване, документиране, отчитане и облагане на платения годишен отпуск в предприятията, сп. “Данъчна практика, счетоводство, финанси на фирмата, 2011 г., бр. 2, стр. 13 – 20.

Повод за написване на статията е обнародвания Закон за изменение и допълнение на Кодекса на труда, чиято основна цел е да регламентира нови правила в условията и реда за ползване на платения годишен отпуск. Поради това, предстоящата за счетоводители и финансисти работа е изпълнена и с още една професионална задача: да установят и по подходящ начин да документират и отчетат реда за ползване на полагащите се отпуски на персонала. Новата нормативната уредба внася сериозни промени в практиката и целта на разработката е да представи практико-приложните аспекти на тези значими промени. Изразени са мотивирани мнения и са направени многобройни конкретни предложения в три области:

· относно организацията на ползване на платения годишен отпуск;

· по основанията за отлагане и погасяване правото за ползването му;

· по отношение на документирането и отчитането на процесите, свързани с него. 

20. Костова, Н., Акценти на годишното счетоводно приключване на 2011 г., сп. “Наръчник на икономиста”, 2012 г., бр. 1, стр.55 – 73.

Статията разглежда значимите според автора моменти, касаещи годишното счетоводно приключване на 2011г., които са дискусионни за практиката на България. Като такива са определени: нормите, регламентиращи изготвянето на годишния финансов отчет; основните изисквания на Закона за счетоводството; промените  в счетоводната  политика и в приблизителните оценки; корекциите на допуснати грешки от предходни години; инвентаризирането на активите и пасивите; последващата оценка на активите и пасивите; отчитането на провизиите; доходите  на персонала по неползвани отпуски; начисляването на данъците за сметка на печалбата и на ефекта от данъчните временни разлики и съхраняването на счетоводната информация. 

В конкретика на изброените теми са разгледани редица въпроси. Отделено е внимание на събитията, настъпили след датата на годишния финансов отчет и относими към коригиращите и некоригиращите събития. Дискутирани са принципите за изготвяне на финансовите отчети,  подходите за промени в счетоводната политика и в приблизителните оценки. Особено внимание според автора заслужават въпросите, касаещи проблемните в практиката срокове на употреба на амортизируемите активи  и последващите оценки на активи и пасиви като се взема под внимание липсата или наличието на активен пазар. Предложени са и спецификите в технологията на отчитане на провизиите за задължения, на доходите на персонала по неползвани отпуски и на отчитането на текущите и отсрочени данъци за сметка на финансовия резултат.  

21. Костова, Н., Отчитане на лозови масиви и на правителствени дарения, свързани с тях и влиянието му върху данъчното облагане на предприятието, Варна, сп. “Известия”, Издателство “Икономически университет – Варна”, 2012г., бр. 2, стр. 74 – 85.

В България бе приета „Национална програма за подпомагане на лозаро-винарския сектор 2008/2009 – 2013/2014 г.” по мярка „Преструктуриране и конверсия на винени лозя”. Предприятията – бенефициенти, отчитайки дейностите по Програмата трябва да намерят отговор на редица въпроси, решението на някои от които е различно в зависимост от приложимата база за изготвяне на финансовите отчети – Национални стандарти за финансови отчети за малки и средни предприятия (НСФОМСП)  или Международни стандарти за финансово отчитане (МСФО). Целта на разработката е да се представят практико - приложните аспекти на тези проблеми в зависимост от приложимите стандарти и влиянието им върху данъчното облагане на предприятието.

Изграждането на лозови масиви включва закупуване и засаждане на определен брой лозички, начисляване на трудови и осигурителни разходи на персонала, зает със засаждането и грижата за тях, като и редица други разходи, съпътстващи тяхното придобиване. Предприятията, които прилагат НСФОМСП следва да отчитат и представят във финансовия си отчет тези разходи като разходи за придобиване на дълготрайни материални активи до момента в който лозовите насъждения навлизат в плододаваща възраст. Освен това, тези предприятия е необходимо да съблюдават и още едно изискване – с добитата преди този момент продукция да извършват намаляване на тези разходи. Във връзка с този проблем в професионалната литература е предложен подход на отчитане на добитата продукция и на продажбите от нея. Според изразеното мнение се счита, че селскостопанската продукция не е получена в хода на обичайната дейност и приходът от нея не трябва да се отразява като приход от продажба. По този въпрос авторът е изразил обосновано мнение, разграничаващо се от подобен подход на отчитане. 

Във връзка с оценката на биологичните активи при тяхното първоначално признаване са обследвани нормите на МСС 41 и СС 41,  в резултат на което е достигнато до логичния извод, че двата стандарта имат съществена разлика. СС 41 позволява след отчитане по  себестойност, намалена с всяка натрупана амортизация или всички натрупани загуби от обезценка да се премине към отчитане по справедлива стойност, когато тя стане надеждно оценима.
Налице е още една особеност - признаването на биологичния актив е различно от въвеждането му в експлоатация, което се извършва на един по-късен етап при навлизане на биологичния актив в плододаваща възраст.  В случаите когато процесът на придобиване на лозовия масив е приключил и направените разходи за придобиване са се материализирали в дълготраен биологичен актив е необходимо лозите да бъдат заведени като такъв. На база посоченото е възможно да бъде приложен подход на отчитане на биологичния актив по справедлива стойност или като амортизируем дълготраен материален актив и в статията са дадени примерни счетоводни записвания. 

Съгласно МСС 41 Земеделие, безусловните безвъзмездни средства, предоставени от държавата, свързани с биологичен актив, оценен по справедлива стойност, намалена с разходите за продажба, се признават в печалбата или загубата единствено, когато стане възможно получаването на тези безвъзмездни средства или ако бъдат спазени условията, свързани с тези безвъзмездни средства (при наличие на такива). Ако обаче, биологичният актив е оценен по неговата себестойност, намалена с натрупаната амортизация и загубите от обезценка, се прилага МСС 20 – Счетоводно отчитане на безвъзмездни средства, предоставени от държавата и оповестяване на държавна помощ. По реда на т. 24 от МСС 20, безвъзмездните средства, предоставени от държавата, свързани с активи, включително непарични дарения по справедлива стойност, се представят в баланса или чрез представяне на дарението като приходи за бъдещи периоди (първи метод), или като дарението се намали до достигане на балансовата стойност на актива (втори метод). 

Предприятия, които прилагат НСФОМСП е необходимо да се съобразят с изискванията на СС – 41 Селско стопанство. От направеното обследване и на този проблем е видно, че за разлика от МСС 41, СС41 – Селско стопанство не разграничава ясно признаването на финансиранията (правителствените дарения) в приходите на предприятието в зависимост от отчитането на биологичните активи по справедлива стойност или по цена на придобиване, намалена с натрупаните амортизации и загуби от обезценка. Същевременно както посочихме по-горе, правителствени дарения по смисъла на СС 41 са даренията, определени в СС 20. Това дава основание на автора, независимо от липсата в СС 41 на специална уредба на този въпрос, да се приложат условията за признаване на правителствените дарения като приход в случаите когато биологичният актив се отчита като амортизируем дълготраен материален актив. Когато лозовите масиви се отчитат като  амортизируем актив, частта от финансирането по повод на тяхното придобиване следва да бъде отчетена в приходите в съответсвие с разпоредбите на т.3.2. от СС 20 - пропорционално на начислените за съответния период амортизации на тези лозови насъждения. От тук може да се направи заключението, че предприятие, което прилага НСФОМСП не може да избира между предложените по-горе два подхода на отчитане според МСФО и на представяне на правителственото дарение. 

Поради разликите в нормите на двата стандарта – МСС 41 и СС 41, както и поради непоследователността на уреждане в СС 41, в статията е предложена сравнителна характеристика на подходите на отчитане на лозовите масиви и на признаването на правителствени дарения свързани с тях и особеностите са демонстрирани с пример. 
По-нататък се разглежда специфичния характер на данъчното третиране по реда на ЗКПО. На тази база са изведени редица различия в преобразуването на финансовия резултат за данъчни цели в зависимост от това дали предприятието прилага НСФОМСП или МСФО, но е достигнато до заключението, че и  при двата подхода на счетоводно отчитане, данъчният ефект за предприятието е един и същ. 

В обобщение е изразено мнение, че е крайно време да бъдат направени изменения в настоящите НСФОМСП или да се приемат нови, които да отговарят на актуалните международни счетоводни стандарти. Специално внимание в това отношение се полага на СС1 – Представяне на финансовите отчети, в който все още се съдържат типови форми (на счетоводния баланс, на отчета за приходите и разходите и на отчета за собствения капитал), както и на прецизността на класифицирането на активите и пасивите на текущи и нетекущи.

22. Костова, Н., Проведение оценки в контексте баз оценки в бухгалтерском учете,  журнал „Экономика, социология и право‘, Москва,  2012г. , бр. 9, с. 57-62.

Дискусиите в счетоводството за оценката като счетоводен способ са твърде отдавнашни. Свидетелство за това са многобройните монографии, студии, статии и доклади, съдържащи въпроси третиращи счетоводните оценки. В публикацията са обобщени научните приноси по този проблем. 

Хипотезите за оценяването за целите на финансовата отчетност биха могли да се развиват адекватно само при правилното дефиниране на оценката. По този въпрос в професионалната литература се прилагат различни гледни точки. Като най-общоприето се сочи, че оценката на счетоводните обекти е метод за съобразяване на различните критерии за съизмерване и обществено признаване на създадените стойностни величини. В статията са дискутирани няколко ключови момента, свързани с тази дефиниция: обект на оценяване са вече “създадени стойностни величини”; в дефиницията е употребена думата „съизмерване“; оценяването на създадените стойностни величини е в зависимост от различни критерии. 

В контекста на процеса на оценяване, предхождащ етап е надеждното измерване чрез количествени оценки, т.е. условие за обективно оценяване е надеждността на измерването, което от своя страна е според “определени правила”. Независимо, че е използвано понятието правила, се имат предвид изходните положения на това количествено измерване. Те биха били адекватни само ако са обвързани с качеството надеждност. Прецизността на теорията за оценяването предполага оценяването на активите, пасивите и капитала и измерването на финансовия резултат да бъдат два относително самостоятелно съществуващи проблема, представляващи предизвикателства в счетоводството, които не се считат докрай за решени. 

Независимо от богатството на критериите и видовете оценки, оценката като фундаментален проблем в счетоводството би могла да се класифицира на база три основни разграничителни критерия - от гледна точка на предмета на оценяване, използвания подход и функцията на оценката.

Предвид обстоятелството, че конкретните критерии в рамките на основните критерии са изключително много, то се проявява богата палитра от оценки и всеки обект на оценяване “може да получи практически безконечно число оценки”. 
Общите положения към Международните счетоводни стандарти (МСС) въвеждат понятието оценъчни бази и като такива посочват: историческата цена; текущата стойност; реализуемата стойност и сегашната стойност. В МСС от гледна точка на проявлението и състава на оценките са използвани различни видове оценки. В професионалната литература е направен опит за разграничаване на оценъчните бази от оценките. Твърди се, че оценъчните бази не са конкретен вид оценка от най-ниско равнище. Според автора, на този етап не може да се намери достатъчно ясен критерий, разграничаващ базите от оценките, при който категорично да се извърши класифицирането им. Самите счетоводни стандарти също не лансират идеята за разграничимост между бази и оценки. Независимо от посоченото, оценъчните бази заслужават по-задълбочено изследване и те са дискутирани по-нататък в разработката. От направено обследване на възприетите нормативни регулации и изразени мнения е направено заключението, че нито една оценъчните бази в никакъв случай не може да измести историческата цена, нито пък друга установена база.  Причината е, че всяка от оценъчна база има различна същност, методология на оценяване и приложимост, което води до наличие на комбиниран (а не заместителен) оценъчен модел във финансовата отчетност, включващ различни оценки – историческа цена, възстановителна (текуща и нетна реализируема) и настояща стойност. Едновременното използване на различни оценъчни бази във финансовите отчети предполага мнението, че от определена гледна точка информацията в тях е деформирана. Причина за подобна констатация е обстоятелството, че крайната сума на отчетните обекти, макар и в единен измерител се формира по разнороден начин. 

Наличието на горепосочените, а и на други недостатъци на съществуващите модели за оценка, нарастването на изискванията финансовите отчети да предоставят информация към потребителите с определени качествени характеристики и стремежът на ползвателите на финансовите отчетите да получат информация за икономическата стойност на предприятието, са довели до развитието на концепцията за справедлива стойност. Справедливата стойност се нарежда може би сред най-дискусионните икономически категории. Съществуват редица особености и специфики по повод дефинирането, измерването и прилагането й. Въпреки това се поставя основен акцент на нейната феноменалност, като оценка за целите на различни по характер стойностни интерпретации на обектите и като значима за вземане на адекватни икономически решения. 

23. Костова, Н., Актуални аспекти на оценките, предназначени за целите на финансовата отчетност, сп. “Независим оценител”, 2012, бр. 4, с. 25 – 37.

Оценителската практика използва различни оценъчни подходи в зависимост от редица фактори. Най-важният от тях е предназначението на оценките. В случаите когато оценката е предназначена за целите на финансовата отчетност, оценителите трябва да се съобразят както с нормативната уредба касаеща оценяването така и със счетоводната нормативна уредба – Закон за счетоводството и приложимите стандарти за изготвяне на финансовите отчети (НСФОМСП или МСФО). Това предполага да познават в детайли нормативните изисквания. От сравнителната характеристика на счетоводната и оценителската нормативна уредба, направена в разработката е обобщено, че тя е недостатъчно прецизна. Като мотиви са изложени: наличие в счетоводната и в оценителската нормативна уредба на понятия, които имат еднакво наименование, но различно съдържание; недобро диференцирано уреждане на оценъчните бази и видовете оценки; липса на подходяща обвързаност на конкретното предназначение на оценъчната база и оценката в случаите когато оценката се използва във финансовата отчетност.

Това води до много дискусии по отношение на оценяването, които следва да се приемат като продължение на дискусиите в счетоводството за оценката като счетоводен способ. Затова статията цели да представи някои виждания за оценките, използвани в счетоводството, които да подпомогнат работата на оценителите, изготвящи оценки за целите на финансовите отчети. 

Оценката е вид характеристика на обекта, но при присъждането й се търси пресечна точка между съществуващите и оценявани данни от една страна и оценителите и/или лицата за които е предназначена оценката от друга. Оценката в счетоводството е изключително благодатна, защото чрез нея различни видове активи, пасиви и капитал се представят чрез единен измерител – паричния.

Оценката винаги е повлияна от интереса на ползвателя – собственика, мениджъра, кредитора, застрахователя и др. Техните интереси са различни и често противоречиви и заедно с опита и квалификацията на оценителя, влиянието на времето и условията се проявява трансформация на оценката. От тук произтича и множествеността на използваните оценки и само дълбоко диференцираната класификация позволява тяхното пространно изследване. 

Задачата в оценяването е да се познава широкото поле от оценки и в зависимост от конкретните цели, условия на оценяване и обстоятелства да се подбере подход и да се постигне резултат, удовлетворяващ целта на оценката. Независимо от това може да се каже, че всички оценки са плод на целенасочена човешка дейност, поради което могат да се квалифицират като субективни. Оценителите прилагат собствено виждане към използваните подходи и методи, и дават различни приоритети при самото оценяване. 

Оценките в счетоводството се разглеждат като инструмент за отразяване на икономическата реалност. Тя от своя страна трябва да може да бъде измерена и оценена. Концептуалната рамка на МСС сочи, че несигурността при оценката е неизбежна. Независимо от тази субективност и несигурност, оценките предполагат задълбочено познаване от оценителите.
По-нататък се дискутира приложението на историческата цена (модел на цената на придобиване),  на текущата и на настоящата стойност. От направено обследване на възприетите нормативни регулации и изразени мнения на специалисти се заключава, че нито една горепосочените оценъчни бази в никакъв случай не може да се приеме за съвършенна. Констатира се, че именно тези и други обстоятелства са довели до появата на справедливата стойност. Справедливата стойност премества фокуса от измерване на самите налични активи  към определяне способността на предприятието да генерира пари и парични еквиваленти в определено време и с определена сигурност. Това от своя страна води до по–добра преценка на ликвидността и платежоспособността на предприятието, т.е. на възможността да погасява своите задължения в краткосрочен и/или дългосрочен план с наличните активи  (текущи и нетекущи). Независимо, че в професионалната литература се говори за концепция за справедливата стойност, тя не е нормативно дефинирана като оценъчна база. Към настоящия момент МСС/МСФО и НСФОМСП регламентират използването на справедливата стойност в няколко стандарта. Обследването на съдържанието на тези стандарти води до заключението, че въпросът за използването на справедливата стойност в отделните стандарти не е уреден по идентичен начин и в статията са представени доказателства за това. Изследването на справедливата стойност налага изводът, че оценителите не могат да разпола​гат с достатъчно надеждни източници на информация, които да гарантират адекватна оценка. Действащите стандарти, макар и целящи добро уреждане на справедливата стойност, не могат да формулират ясни критерии, кои​то да не дават възможност за съмнения, че справед​ливата стойност е определена съг​ласно нейната присъща концепция. 

Европейските стандарти за оценяване сочат, че изискването за справедливата стойност по принцип е спазено от оценителя, възприел метода на пазарната стойност, но справедлива стойност и пазарна стойност не са синоними, особено при обстоятелства, когато пазарната стойност не може лесно да се определи. Същността на справедливата стойност по смисъла на приложимите счетоводни стандарти (МСФО или НСФОМСП) е различно понятие от справедливата стойност, дефинирана и разгледана в оценителските стандарти (международни или европейски). Използването на термини като „участници на пазара“, „нормална сделка“, „осъществяване на сделката на основния или най-изгоден пазар“ и „най-пълноценно и най-добро използване на актива“ сочат, че справедлива стойност по смисъла на счетоводните стандарти като цяло съответства на понятието пазарна стойност в оценяването. 

ІV. Научни доклади
1. Костова, Н., Институцията на дипломираните експерт-счетоводители като морална общност, Доклад на конференция “Началото на ХХІ век – доверие в почтеността на одитори и счетоводители”, 16 април  2004 г., Русе, Сборник с доклади, стр. 23-28.
Целта на конференцията е да обединява  около две силни думи “доверие” и “почтеност”. Не отскоро одиторската мисъл набляга на “ценностите” в обяснението на характера на одиторската дейност. Може би тази тема в началото на XXI век добива нова известност, след като одитът започна да губи от своя успех под натиска на отзвука от фалита на световноизвестни компании. Това от своя страна подтиква одиторите да анализират по-широко своята работа, поради което целта на доклада е да разгледа състоянието на институцията на експерт-счетоводителите от гледна точка на доверието и почтенноста. 
В центъра на анализа е поставен един фактор с изключителна важност, а именно фактортът на споделените ценности, които поддържат организацията и формират базата на нейната професионална култура. Констатират се  белези на структура с морален кодекс, в която отделни единици работят аморално, от което става ясно, че преследването на ползата не трябва да противоречи на уважението на културните норми или на моралния стандарт. Разгледани са и двата основни източника на професионално-етичното поведение: интересът на самата институция на дипломираните-експерт счетоводители и глобалната етика, основана на рационалните фундаменти на хуманизма. В тази връзка, ръководени от желанието за изграждане на условия за професионално-етични отношения, утвърждаване на принципите на лоялната конкуренция и съобрзяване с изискванията на добрите професионални правила и обичаи е предложено да се работи по посока на развитие на трите вида отношения: взаимоотношенията между одиторите; взаимоотношенията между одиторите и потребителите на одиторски услуги, и отношенията, въплатени в политиката на управление на ИДЕС.
2. Костова, Н., Прозрачност на финансовите отчети в България, Доклад на VI-ти конгрес на института на дипломираните експерт счетоводители в България „Устойчиво икономическо развитие, Ролята на счетоводството и одита“, София, 18-19 април 2005 г., Сборник с доклади ,стр. 147- 159.

Осигуряването на прозрачна и полезна информация играе важна роля за създаването на развит пазар и е една от най-важните предпоставки за налагането на пазарни правила. В доклада е разгледана икономическата роля на прозрачността. Посочено е, че като фактор за подобряване прозрачността на финансовите отчети се явяват техните качествени характеристики. Именно основните аспекти на качествените характеристики са анализирани в доклада. Изразено е отношение на докладчика и към други фактори на прозрачността: състоянието на счетоводните стандарти, наличието на подходяща методология на оповестяване, своевременността на оповестяванията и възможностите за равен шанс за достъп до оповестяванията от заинтересованите потребители. Дискутирана е и темата за публичността на финансовите отчети като съставна част на прозрачността. Предложени са “спешни мерки” за подобряването на прозрачността и е направен опит за представяне на влиянието им върху информацията от финансовите отчети.

3. Костова, Н., Оповестяване на кредитната политика в годишните финансови отчети на банките в България – прозрачност или заблуда, Доклад на конференция „Финансовата и счетоводната теория и практика в процеса на присъединяване към Европейския съюз“, Издателство „Наука и икономика“ - ИУ – Варна, Сборник с доклади, 2005 г,  стр. 352-359.

Прозрачността на информацията за финансовото състояние на търговските банки е от изключително значение предвид тяхната роля в икономическия живот на страната. Оповестяването на счетоводната политика е въпрос, който вълнува редица потребители, но предвид големият обем и разнообразие на информацията подлежаща на оповестяване във финансовите отчети на търговските банки, докладът е ориентиран към проблемите на оповестяването само на кредитната им политика. Направено е обобщение на изискванията за оповестяване на тази политика в 12 пункта. На този фон авторът извежда 25 показателя  и обследва тяхното проявление във финансовите отчети към 31.12.2003 г., изготвени от 12 банки. Изводите от това обследване са детайлно обобщени, но е направено обобщаващото заключение, че състоянието на оповестяванията на кредитната политика на търговските банки в България не е на високо ниво. Докладът посочва три причини за тази констатация, а именно: наличието на малък практически опит в публикуването на финансовите отчети в България, на недостатъчен контрол върху съдържанието на годишните финансови отчети и липсата на достатъчно потребители, които се нуждаят от оповестявания на кредитната политика на банките. Направена е препоръката, оповестяванията във финансовите отчети на търговските банки да бъдат подобрени както в съдържателен, така и във формален аспект.

4. Костова, Н., Проблеми на контрола върху публичната отчетност на търговските банки, Доклад на научна конференция „Счетоводство, анализ и контрол - теория и практика“, май 2007 г., Издателство „Наука и икономика“ ИУ - Варна, Сборник с доклади, стр. 30-36.

Оповестяването на надеждна информация въз основа на разумни счетоводни принципи и системи за контрол улеснява пазарната дисциплина и засилва доверието в банковата система. Публичната отчетност се отнася до принципа за създаване на среда, в която информацията от финансовите отчети достига до всички потребители. Счетоводната рамка на финансовата отчетност на търговските банки е необходимо да отговаря и на новата стратегия за капиталова адекватност Базел II, която включва три взаимно допълващи се стълба. Третият стълб се  изгражда върху ролята на пазарната дисциплина, която разширява публичната отчетност на банките. 

В доклада са анализирани публикуваните финансови отчети на 28-те търговски банки и на 5-те клона на търговски банки в България за 2005 г. В резултат на това са установени някои проблеми свързани с обхвата, мястото на публикуване на финансовите отчети и времето на публикуване. Направено е обобщение, че едва ли може да се квалифицира като напълно прозрачна финансовата информация за банковия сектор. Причините за съществуващото състояние са няколко и те са обобщени в доклада, в резултат на което е заключено  че, щом продължават да се прилагат подобни  оповестявания, то държавата засега не е намерила адекватно решение, независимо от наличието на законови административно-наказателни разпоредби за неспазване изискванията за публикуване. Идентифицирани са три основни проблема на публичността: търговските банки не желаят изчерпателно, своевременно и на подходящо място да предоставят полезна информация за своето финансово и имуществено състояние; държавата не е намерила верния път на решаване на проблема за публичната отчетност; обществото и въобще потребителите на информацията от финансовите отчети в България не се стремят към общата полза от публикуването на финасова информация;

В тази връзка е акцентирано предимно на вътрешния контрол, изхождайки от неговата цел, която се е променяла през годините и в резултат на което е достигнато до делението на вътрешния контрол на административен, счетоводен и контрол за съответствие. Счита се, че прилагането на счетоводния контрол и на контрола за съответствие в търговските банки ще допринесе за представянето на публичната им отчетност в подходящо съдържание и вид пред трети лица. 
По отношение на вътрешния контрол върху оповестяванията,  докладчикът счита, че трябва да се приложат т. нар. способи за мониторинг върху изготвения финансов отчет, преди да бъде представен за приемане от ръководството, като се използват основно два метода. От тази гледна точка може да се приеме, че този контрол е елемент на корпоративното управление на търговските банки. 
В доклада са изложени и някои виждания за подобряване на технологията за осъществяване на вътрешния контрол върху оповестяването на информация във финансовите отчети на търговските банки. 

5. Костова, Н., Обезпечаване на прозрачност на банковата финансова система, Доклад на Юбилейна международна научно-практическа конференция „Модернизация на икономиката – макроикономически, финансови и социални аспекти“, Академично издателство “Ценов”, Том II, Свищов, 2008 г., стр. 117 – 124.

Значение за цялостния облик на финансовата система във всяка държава имат средата, в която функционират финансови институции и създадената инфраструктура на тази система. Средата на функциониране зависи от различни фактори, основно място сред които според докладчика има публичността и прозрачността на финансовата информация. По този въпрос авторът е  изразявал мнение и в други публикации, но целта на доклада е да представи към днешна дата, възможностите за осигуряване на прозрачност на банковата финансова информация, предвид новото капиталово споразумение ( така наречено Базел II) и произтичащите от него изменения на Наредба № 8 на БНБ за капиталовата адекватност на кредитните институции, както и издаването на новия МСФО 7 Финансови инструменти: оповестяване, който влиза в сила от 01.01.2007г..

Според промените в Наредба № 8, търговските банки трябва да изготвят методика за оповестяванията и тяхната оценка. Възниква резонният въпрос, какви правила да съдържа тази методика. По мнение на автора, при тяхното разработване трябва да се вземат под внимание вижданията по следните пет въпроса: защо се оповестява банкова финансова информация; какво се оповестява чрез тази информация; как се оповестява; къде се оповестява; кога се оповестява необходимата информация. Направен е скромен опит да бъдат дадени отговори на тези проблеми. На база дискутираните въпроси  е заключено, че  вече нормативната рамка свежда публичността на банковата информация до задължителен елемент. Тази публичност би била оценена положително, само ако е налице подходяща и функционираща контролна система, която да следи за оповестяванията, независимо че е налице всеобщото мнение на европейската банкова индустрия, че развитието на изискванията за оповестяване трябва да бъде оставено на самия пазар, който би “наказал” банките с неподходящо оповестена дейност. Авторът счита, че този подход изглежда работещ за големите финансови системи, но за по-малките като българската, участието и напътствието на надзорния орган е важно, особено в началния етап от развитието на практиката на оповестяванията.

6. Костова, Н., Проблеми на нормативното уреждане на оценителската практика в България, Доклад на международна научна конференция „Тенденции и предизвикателства в развитието на икономиката“, Сборник с диклади, Том II, изд. “Наука и икономика”, ИУ – Варна, 2012 г., стр. 309 – 316.

Трансграничните инвестиции и глобализацията на предприятията все повече налагат необходимостта от адекватна национална нормативна уредба, предлагаща  на всички оценители общ подход, който дава на ползвателите сигурност в качеството на оценките, изготвени на местно равнище. 
С приетия в нашата страна през 2008г. Закон за независимите оценители бяха въведени някои от изискванията на европейската хармонизация в областта на оценяването, но същевременно редица норми в малка степен са съобразени с международните и европейските стандарти за оценяване. Нещо повече, в Закона не се урежда приложимостта на конкретни стандарти за оценяване. Задължително е изрично да се впише правилото кои стандарти за оценяване да се прилагат или кои се препоръчват.  Липсват норми и за принципите на оценяване, нещо което е базисно за развитието на всяка саморегулираща се професия. В чл. 4 на Закона са изведени единствено етичните принципи на професионално поведение. В закона са използвани понятия като: имуществен интерес; друг интерес; задължения на оценителя към собственика или ползвателя на обекта на оценка или към възложителя на оценката, които не са дефинирани. Целесъобразно е да се въведат допълнителни разпоредби към Закона, които да дадат легално дефиниране на тези, а и на други понятия. 

Като съществена  слабост се отчита регламента, че независимите оценители имат право на избор за членуване или не в Камара на независимите оценители. По мнение на автора, развитието на такава свободна професия, която същевременно е саморегулираща се, може да преминава единствено през задължително членство на упражняващите я в независим ръководен орган, който от своя страна да се грижи за израстването й.  

Може би като най-значима промяна, която трябва да бъде внесена в Закона е изискването за изготвяне на достоверни оценки. 

Друг проблем, който е обект на разглеждане в доклада е независимостта и конфликта на интереси. В тази връзка е изследвана независимостта, дефинирана в Европейските стандарти за оценяване (ЕСО). От ставнителната характеристика е видно, ЕСО са по-либерални по отношение на независимостта. Затова в българската нормативна уредба и практика касаещи оценяването следва да се разработят норми, конкретизиращи професионално-етичните изисквания към независимостта и конфликта на интереси. 

Когато независимостта на оценителя е повлияна от заплахи, той трябва да приложи предпазни мерки за смекчаване на тези заплахи. Необходимо е в Етичния кодекс на независимите оценители да се разработи концептуална рамка, която да изисква от оценителите и членовете на техните екипи да идентифицират, оценяват и адресират заплахите за независимостта. Категорично трябва да се постави изискването за идентифициране на заплахите на независимостта. Ако идентифицираните заплахи са други, а не очевидно незначителни, оценителят следва, където е уместно, да приложи предпазни мерки за елиминиране на заплахите или намаляването им до приемливо ниво, при което не се прави компромис със спазването на фундаменталните принципи на оценяването. Етичният кодекс трябва да дава насоки какви предпазни мерки биха могли да се приложат за да се елиминират или намалят заплахите до приемливо ниво. Предпазните мерки могат да бъдат: предпазни мерки, създадени от професията, законодателството или нормативните разпоредби и  предпазни мерки в работната среда.

7. Костова, Н., Оценка как наука в бизнес-практике Болгарии, IV международной научно-пракрической конференции ‚, Тенденции и перспективы развития савременного научного знания“, Москва, 2012, с. 126 – 132.

Оценителската професия възникна и в България като необходимост и като присъщ елемент на бизнес практиката. Ако дадена дейност може да се определи като социална, ако е достатъчно обширна, ако е обект на правно регулиране, ако има практическа реализация, то тя би могла да бъде обект и на наука. Предвид това, че оценяването има и социална и икономическа природа, подвластно е на нормативно регулиране и е приложимо в практиката, то следва да бъде утвърдено в обществото като наука. Прокарването на идеята за оценяването като самостоятелна наука не означава, че по този начин се прокарват изкуствени граници между науките (например: оценяване и счетоводство; оценяване и финанси и др.). Дадена наука има стойност, когато свързвайки отдавна познати, но до момента разпръснати и изглежащи взаимно чужди елементи, въвежда ред там, където е царувала привидността на безпорядъка. Следователно целта на развитието на оценяването като самостоятелна наука е да се сложи ред и да придаде единство на елементите му без поставяне на ясни граници с други науки.

При дефиниране на оценяването като наука трябва да се изясни нейния предмет. Всяка наука за да се развива като такава, следва  да съдържа четири вида обосновани знания: философско научно знание за закономерностите на общественото развитие, теоретични знания, емпирични знания и практически знания, свързани с използването на инструментариум от съвременни подходи и методи. Едва ли би могло да се постигне единно мнение по въпроса за оценяването като наука, защото акцентът би могъл да се поставя върху различни аспекти: съдържателни, методически и целеви. По-нататък докладът разглежда тези три аспекта. 

Изходните положения на оценяването се конструират по различен начин. Принципите представляват “алфата и омегата” на всяка наука, следователно и на оценяването. Обичайна практика е за дадена наука, всеки автор да конструира своя система от принципи. Без претенции за изчерпателност, но с увереност, че дискутирането на принципите може да допринесе полза за оценителската теория се извежда система от принципи в оценяването, включваща три основни аспекта: принцип на идентифициране, принцип на квантифициране и принцип на интерпретиране.Тези аспекти също са разгледани в доклада.

При изследване на методите на всяка научна дисциплина, респективно на оценяването, традиционно се извършва класифициране според различни класификационни критерии.  Най-често срещаният вариант на представяне е чрез групиране на методите в подходи. Изключителен интерес има към: икономическия, юридическия, фискалния, етическия, структурния, поведенческия, комуникационния и системния подход. Те са препоръчителни за всички икономически науки, но не могат да бъдат точно дефинирани, поради което се пречупват през погледа на изследователите и предполагат субективни преценки според обектите, субектите, целите, условията и пр. 

Според §55 от Рамката на Международните стандарти за оценяване (МСО), за да се достигне до оценка по подходяща база на стойността могат да се използват един или повече подходи за оценяване.  Констатира се, че съществуват затруднения при избора на подходящи методи за оценка, а оценителите в България имат и колебания относно крайното заключение за стойността на оценявания обект. Към практиката се отправя препоръка, крайното заключение да се базира на изведените индикативни резултати от всеки един от използваните методи като се прилагат математическия и субективния подход, същността на които е разгледана в доклада. Споделя се мнение, че би могъл да се приложи и комбиниран  подход, като се използва за базов математическия, но се приложи в последствие и субективния подход. 

В обобщение на изразените мисли е заключено, че към настоящия момент развитието на оценяването в България като наука се характеризира с липса на всеобхватност, подреденост и логическа последователност на елементите й. 
8. Костова, Н., Съвременният модел за висококачествена и полезна финансова информация, Сборник с доклади от научна конференция „Качество и полезност на счетоводната информация,,  Изд. “Наука и икономика”, ИУ-Варна, 2012г., с.101-109.

Докладът цели да представи някои аспекти в развитието на финансовата отчетност по предоставянето на информация за финансовото състояние на предприятието и качествените характеристики на финансовите отчети на база недостатъците на съвременния модел на отчитане. 

За да вземат адекватни икономическите решения, потребителите на информация трябва да могат да преценят: възможността предприятието да генерира пари и парични еквиваленти, да ги създава на време и с определена сигурност. По отношение на така направените изявления в Общите положения към МСС, биха могли да се отправят редица въпроси. Посочените показатели като фактори, влияещи върху финансовото състояние са измерими, но за един от тях остро се поставя въпроса: доколко би била достоверно измерима способността на предприятието да се адаптира към промените в условията на средата в която оперира.  Може ли тази информация да получи измерване, по какъв начин и къде във финансовия отчет се оповестява информация за адаптирането на предприятието към променливата среда. Ако на тези въпроси не могат да се дадат удовлетворителни отговори, защо  тогава този показател е включен като характеристика на финансовото състояние на предприятието, изразена във финансовите му отчети. По отношение на преценката на възможностите предприятието да генерира пари и парични еквиваленти навреме и с определена сигурност също може да се води дискусия доколко съдържанието на финансовите отчети, изготвени според приложимата база позволява заключение за навременността и сигурността в генерирането на паричните потоци.  

Дискусиите за несъваршенствата на финансовите отчети са много и твърде различни и в доклада са изведени най-значимите. В тази връзка се констатира, че е дошло времето “да се промени парадигмата относно информацията като количество, структура, съдържание и качество.”  
Коментира се и публикуваната Ревизия на концептуалната рамка към МСС, като се счита, че промените по отношение същността на финансовата информация заслужават положителна оценка, която е дискутирана в доклада.  Изведени са и  редица положения, свързани с дефиниране на активите. Преминаването от юридическата интерпретация на активите като собствено имущество, към икономическа интерпретация, при която активите представляват ресурси, използвани както от самото предприятие, така и от подконтролните му субекти, води и до изменения в понятието за пасивите спрямо приетото в традиционното счетоводство понятие. Новите моменти от дефинирането на активите биха могли да се адмирират, но като че ли редица моменти не са прецизирани до край и авторът е направил опит да ги коментира. Явно е, че съществуващият модел на отчитане не може да изиграе напълно функциите и ролята, която имат финансовите отчети. 
Заключено е, че високото качество и полезността на финансовата информация е проблем, който изисква комплексно решаване, тъй като се опира на шест стълба.  Необходимо е всяки един от посочените в доклада елементи да се усъвършенства, за да се получи адекватно качествено развитие на финансовата отчетност. 
9. Костова, Н., За някои проблеми на оценителската практика в България, сп. “Известия”, Серия “Икономически науки”, Съюз на учените – Варна, 2012, с. 3-9.
Целта на доклада е да изведе редица проблеми свързани с работата на независимите оценители, тяхната квалификация, отговорности, морал и етика.

Преди двадесет години в България се постави началото на практикуването на оценителската професия в условията на пазарно ориентирана икономика. В рамките на този двадесет годишен период условно биха могли да се обособят три етапа в нейното развитие. Същинският етап в развитието на професията "независим оценител" започна с въвеждането на Закона за независимите оценители, в сила от 15.12.2008 год. С него пазарното оценяване се трансформира от дейност на лицензирани оценители в професия "независим оценител". Към 31.12.2011 г. броят оценители е 3 244, от които 2 778 (в т.ч. със средно образование 97) са регистрирани „по право“  (на база лицензите по Закона за преобразуване и приватизация на държавни и общински предприятия). Високият брой оценители в практиката на България поставя много въпроси, чиито отговори биха довели до редица изводи, които са посочени в доклада. В тяхно обобщение, може да се каже, че се поставя под съмнение възможността за поддържане на висока оценителска квалификация.

Независимите и регулирани професиии съхраняват и защитават обществения интерес само чрез поддържане на високо равнище на професионалната област.  Това следва да се осъществи в трите направления на оценяването: като научна дисциплина, нормативна рамка и като практическа дейност, които по-подробно са разгледани в доклада. 

Поради интелектуалния характер на оценителската дейност, базирана на добри знания и подходяща практика, основен за нейното развитие се явява човешкият фактор – независимият оценител с неговата квалификация и етика. През 2008 г. оценителите приеха своя Професионално-етичен кодекс като система от ценности, норми и принципи,  които в последствие се предполага, че ще ръководят и влияят върху оценителското поведение. Това поведение не е просто определен тип поведение, което се смята за приемливо или допостимо, а нещо по-силно: то се категоризира, като добро или лошо,  правилно или погрешно. 
Всяка организация и нейното ръководство имат дългосрочен интерес от почтена репутация, благонадеждност и качество на своята дейност. Тези ценности се превръщат в икономически актив. Този аргумент показва, че честността подобно на доверието и сътрудничеството изгражда социален капитал във всяка организация. Затова се предлага:  да се създадат подходящи условия за трайно установяване и развитие на общочовешките ценности сред оценителската колегия;  да се определят критерии за оценка на професионално-етичното поведение на оценителите и начина на формиране на тази оценка и управителното тяло на Камарата на независимите оценители да поеме своята функция и  отговорност за постигане на социален консенсус между независимите оценители.

Написаното за проблемите на оценителската практика е свързано преди всичко с намерението да се работи върху усъвършенстването на оценителската професия, за да получи тя своето подобаващо място в обществено-икономическите отношения у нас и да стане адекватна на предизвикателствата на времето.

V. Учебници и учебни помагала
1. Костова, Н., А. Атанасова, П. Захариев, Счетоводство на банките, Варна, Актив-К,  2005 г. 
Авторово участие: Костова, Н., Предговор, Глави: първа, втора, трета, седма, осма, девета, десета, стр. 3 – 116, стр. 295 – 348.

Учебникът е предназначен за студентите от специалност „Счетоводство и контрол“ на Икономически университет - Варна. Авторът разработва първа глава, представяща характеристиките на банковата дейност и на банковото счетоводство. Освен това в глава втора и трета са изведени особеностите на банковата отчетност при безналичните преводи в страната и при преводите с чужбина. Глави седма, осма, и девета са посветени на отчитането на разходите, на приходите и на финансовия резултат на банките. В последната десета глава, авторът разглежда годишните финансови отчети на търговските банки.
2. Костова, Н., А. Атанасова, П. Захариев, Н. Костова, Счетоводство на банките, Варна, Актив-К,  2010г.
Авторово участие: Костова, Н., Предговор, Глави  първа и четвърта,  стр. 5 – 18, 94-121.

Учебникът е предназначен за студентите от специалност „Счетоводство и контрол“ на Икономически университет - Варна. В първа глава са разгледани проблемите по същността на банковата система, на банковата дейност като обект на отчитане и особеностите на банковата отчетност и на счетоводната политика на търговските банки. Четвърта глава представя характеристиката на кредитната дейност, класификацията на банковите кредити, характеристиката на основните форми на кредит, организацията и методологията на отчитане на предоставените от банката кредити съобразно етапите на кредитния процес.

3. Костова, Н., Финансово-счетоводен анализ, Варна, Актив-К, 2010 г., 264 стр.

Учебникът е предназначен за студентите от специалност „Счетоводство и контрол“ на Икономически университет – Варна. Глава първа разглежда характеристиката на финансово-счетоводния анализ (ФСА) – същност, функции, ползватели, класифицирането му, особеностите на финансовата отчетност като информационна база на анализа, неговата ограниченост, организация и етапи. Тъй като целта е да се представят различни виждания по някои от проблемите на финансовия анализ, но от позициите на определени ползватели, а именно външните потребители на информацията от годишните финансови отчети, в глава втора е отделено значително място на годишните финансови отчети изготвени според НСФОМСП или МСФО като информационна база за анализа. Глава трета представя методологията на ФСА. Глава четвърта допринася за умението да се анализират значими обекти като: активи, пасиви, собствен капитал, разходи, приходи, финансов резултат и парични потоци. Стъпвайки на позицията, че коефициентният анализ е изключително важна част от ФСА, но същевременно, че той е подвластен на редица ограничения и недостатъци, в пета глава се обследват такива важни показатели като тези за ликвидност, платежоспосбност, рентабилност, ефективност и дивидентна политика. За да бъде съдържанието по-убедително, използваните подходи, методи и методики са изведени на база действително съществуващи данни, факти и обстоятелства оповестени в годишния финансов отчет на “Еми” АД – гр. Силистра за 2009 г., който финансов отчет е приложен в края на учебника.

В шеста глава са представени приложните аспекти на ФСА, а именно: приложението му при формирането на балансирана система от показатели за ефективност на предприятието, на оценката на риска от несъстоятелност, на кредитоспособността, на съблюдаването на предположението за “действащо предприятие” и на ефективността на проекти за инвестиране в определена дейност.
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